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Preise, Preise

und nochmals Preise

Langst ist die Zapfsdule zum politischen Stimmungs-
barometer geworden. Der Liter Diesel hat an der Zwei-
Euro-Marke gekratzt und sich wochenlang weit dari-
ber gelegt, der Liter Ottokraftstoff leicht darunter, oder
wie augenblicklich auch wieder leicht dariiber — schon
wdchst der Druck und nach der Realisierung des &ster-
reichischen Modells der einmaligen Erh6hung des Kraft-
stoffpreises um High Noon kam, wie 2022, der Tankrabatt.
Am 1. Mai wurde also nicht nur demonstriert, sondern
auch ordentlich getankt. Die Idee dahinter: Autofahrer
entlasten, Pendler beruhigen, Kaufkraft sichern. Leider
gilt hier immer noch das GieBkannenprinzip der un-
gleichen Verteilung und dann ist die Weitergabe auch
sehr verzdgert und unvollstdndig realisiert worden.
Wer musste und muss es noch ausbaden? In erster Li-
nie die Person am POS der Tankstelle, der den Unmut
der Kunden verbal oft tibertrieben abbekommt. Und
dann gibt es noch den Betreiber der &ltesten Tankstel-
le Deutschlands in GoBweinstein Herbert Brendel, der
den Spritpreis nur alle ein bis zwei Wochen nach einer
neuen Kraftstoffanlieferung - per Schrauben tibrigens
noch - anpasst und damit derzeit in aller medialen Mun-
de ist. Der TANKSTOP jedenfalls widmet dem Thema
JKraftstoffpreise” ein Hauptaugenmerk und beleuchtet
nochmals Hintergriinde, Auswirkungen und Erfahrun-

gen aus der Praxis einiger Tankstellenbetreiber.

Editorial

Hatten Sie vor drei Wochen Gelegenheit, unsere zahl-
reichen Empfehlungslieferanten auf der UNITI Expo
in Stuttgart zu besuchen, um sich neue Impulse fiir ihr
Tankstellengeschift zu besorgen? Wenn es die Zeit nicht
zulieB oder der Wegin die schwabische Metropole zu weit
erschien, haben Sie jetzt noch die Méglichkeit, ndchste
Woche in Hannover bei der Zukunfistagung des Verban-
des vorbei zu schauen. Und wenn auch das nicht méog-
lich ist: lesen Sie hier tiber viele innovative Produkte und
Dienstleistungen unserer Partner oder merken Sie sich
schon jetzt den 2. und 3. Juni 2027 — dann ist wieder
TANKSTELLE & MITTELSTAND-Time in Essen.

Herzlichst, Thr
Bernd Scheiperpeter




O 8 - Titelthema
Die Mineralolbranche ist in diesem Jahr noch

deutlich vor den Osterfeiertagen regelrecht ,durchge-
schiittelt” worden. Seit dem 28. Februar 2026 steht die Welt
deswegen Kopf mit erheblichen Folgen fiir die meisten
Industrien weltweit. Dazu zdhlen eben auch schwindeler-
regende Preise fiir Kraftstoffe an Tankstellen wie vor gut
einem halben Jahrhundert. Eine Einordnung und ein

Klarungsversuch...

4 6 - MADIC bekréftigt Engagement in

Deutschland und erweitert Portfolio um

leistungsstarke Flughafen- und Hafenlésungen<
Bereits im Jahr 2023 {ibernahm die familiengefiihrte
MADIC Gruppe mit Sitz in Frankreich die Ratio
Elektronik GmbH. Seitdem werden die Geschifte
erfolgreich unter dem Namen MADIC Deutschland
weitergefiihrt. Die Ubernahme sichert nicht nur den
Fortbestand der langjahrigen Produkt- und Markterfah-
rung von Ratio Elektronik, sondern eréffnet zugleich
neue strategische Perspektiven innerhalb der internatio-

nalen MADIC Gruppe. Erfahren Sie mehr!

Das Elbsandsteingebirge — Natur pur
3 4 = Die Rheinland Kraftstoff GmbH, Betreiber der
SB-Tankstelle, setzt mit dem modern gestalteten Mottoshop
ein klares Zeichen fiir ein neues Tankstellenerlebnis. Ziel ist es,
den Kundinnen und Kunden deutlich mehr zu bieten als nur die
Méglichkeit zum Tanken. Das durchdachte Konzept und das an-
sprechende Design verbinden Funktionalitdt mit Atmosphére
und schaffen einen Ort zum Wohlfiihlen. Entdecken Sie, was das

Team der Griinwald Ladeneinrichtung GmbH kreiert hat.

O - Schutz vor finanziellen Folgen durch
Straftaten im Unternehmen Tankstelle

Der Gedanke oder - noch schlimmer - die Uberzeugung, in einem

Unternehmen Tankstelle wird weder betrogen, noch veruntreut
oder gar im Rahmen von Tduschungen der Weg zu Betriigereien
gesucht und gefunden, ist schlichtweg realitatsfern. An Tankstel-
len kommt es immer wieder zu Unterschlagungen, unter ande-
rem aus dem Verkauf von Gutscheinen. Die Gotte Gruppe bietet

Thnen Losungen zum Schutz vor Vertrauensschaden.
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ALLES AUF
EINEN BLICK!

TANKSTOP ONLINE
Alle zwei Monate erhalten Sie den TANKSTOP druckfrisch per Post auf Ihren Schreibtisch.

Parallel gibt es den TANKSTOP auch online als kostenfreies ePaper. Der groBe Vorteil:

Sie konnen das Magazin lesen, wo immer Sie gerade sind.

Senden Sie dazu eine E-Mail mit allen Mailadressen und Namen sowie der vollstdndigen

Firmenadresse an: marketing@eft-service.de, Stichwort: TANKSTOP online.

Das aktuelle TANKSTOP-ePaper ist seit dem 15. Juni 2026 online:

www.eft-service.de/leistungen/tankstop-das-magazin

SAVE THE DATE
Der nichste TANKSTOP - das EFT-Magazin fiir Tankstelle und Mittelstand - erscheint am
18. August 2026.

Sie bekommen keinen TANKSTOP? Das dndern wir gern. Teilen Sie uns einfach Thre Anschrift

per Mail mit: marketing@eft-service.de. Gern nehmen wir Sie in den kostenfreien Bezug auf.

Alle Ausgaben: Unter www.tankstop.de finden Sie unser Archiv mit allen Ausgaben.

IHRE KLEINANZEIGE BEILAGENHINWEIS

Sie mochten etwas verkaufen? Dann inserieren Sie schnell +EDNA International GmbH
und unkompliziert im TANKSTOP in der Rubrik ,Kleinanzeige* +Selgros | Transgourmet
(fiir bft-Mitglieder ist der Abdruck kostenfrei). Deutschland GmbH

Sende Sie uns einfach folgende Daten zu:
+Kontaktdaten

+Foto
+Beschreibungstext (Marke/Baujahr/evtl. Beschddigungen)

+Verkaufspreis

Die Redaktion behalt sich vor, das Angebot auf Seriositat und

Plausibilitat zu prifen. Ein Anrecht auf Abdruck besteht nicht.

Bitte senden Sie Ihr Angebot an: marketing@eft-service.de

Aktuelles 6



7

“Uper Plyg

Ry

‘: .'I_.'I‘E_ITFLIL. Ix_'.r";’

Jetzt wird gerockt in Burgoberbach

TEXT | BILD: BERND SCHEIPERPETER

Zum ersten Mal mitgemacht und schon gewonnen -
wenn das kein besonderer Grund zur Freude ist. Und die
war ohne Zweifel vorhanden, als Gewinnerin Stephanie
Mohr in ihrer Tankstelle den Preis {iberreicht bekam.
LAls die Gewinnbenachrichtigungsmail kam, habe ich so-
fort beschlossen, die Partybox meinem 11jahrigen Sohn
zu schenken’, berichtet sie euphorisch. Und so wird es
im Hause Mohr demnéchst wohl ein wenig lauter und
turbulenter zugehen und wer weif3, vielleicht wechselt
der Nutzrecht der Box dann auch mal zu den Eltern. Die
sind allerdings Heavy-Metal-Fans und dann wird es wohl
noch lauter. Das wéren die Einwohner des frankischen
Stadtchens Burgoberbach aber gewohnt, findet doch das
bundesweit zweitgréBte Metal-Fest nach Wacken - Sum-
mer Breeze Open Air - mehr oder weniger nebenan in
Dinkelsbiihl statt.

Aktuelles

Burgoberbach ist die Geburtsstadt und Heimat der
gelernten Reisekauffrau, hier fiihrt sie mit ihrem Ehe-
mann die Tankstelle in dritter Generation, seit 1969 gibt
es die Station im Ortskern, erst jahrzehntelang unter
BP und im Zuge der Fusion dann in Aral-blau, bevor
man sich dann vor vier Jahren der Walther-Gruppe aus
Schweinfurt angeschlossen hat und seitdem unter bft-
Flagge Kraftstoff und Shopartikel verkauft - als Famili-
enbetrieb mit zwei Aushilfen. Wenn es die Zeit erlaubt,
fahren die Mohrs gerne Motorrad und bis vor Kurzem
war Stephanie auch noch leidenschaftliche Hundeziich-
terin. Das hat sie aufgegeben, das Ehrenamt als Vorsit-

zende des regionalen Hundevereins aber beibehalten.



Krafgstoffpreise
in Tankstellen

anvoll versus sinnlos
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Die Mineral6lbranche ist in diesem Jahr noch deutlich
vor den Osterfeiertagen regelrecht durchgeschiittelt
worden. Der offensichtliche Grund: der Befehl des ame-
rikanischen Prasidenten Trump, gemeinsam mit Israel
den Iran zu bombardieren, das Land v6lkerrechtswid-
rig zu iiberfallen und infolgedessen die Durchfahrt
durch die StraBe von Hormus grundsétzlich zu verwei-
gern. Seit dem 28. Februar 2026 steht die Welt deswegen
Kopf mit erheblichen Folgen fiir die meisten Industrien
weltweit. Dazu zdhlen eben auch schwindelerregende
Preise fiir Kraftstoffe an Tankstellen wie vor gut einem
halben Jahrhundert. Eine Einordnung und ein Kla-

rungsversuch...

Als der Bundestag das KraftstoffmaBnahmepaket gegen
hohe Spritpreise an Tankstellen im Eiltempo in den letz-
ten Méarztagen 2026 beriet, beschloss und anschlieBend

eiligst durch den Bundesrat brachte, stand fest: Seit dem

ersten April 2026 gilt diese neue Preisregel fiir zwei Mo-
nate bis 30.06.2026. Inwieweit diese sogenannte Sprit-
preisbremse sinnvoll war, lie sich unter Berticksichti-
gung der Positionen aller Beteiligten — unter anderem
mittelstdndischer Mineralolunternehmen und kraft-
stofftankender Kunden - geschéftlich wie privat — ganz
sicher und recht schnell tiberblicken sowie zudem zu
dem Resultat kommen, dass es im Sinne der Entlastung
von Tankkunden nichts brachte, sondern eher — unter
Berlicksichtigung vielfaltiger Interessenlagen — Stich-
wort Lobbyismus — und immer wieder neuer politischer
Ideen und Vorschliage — den Fakt, dass es keineswegs
schwierig scheint, bundeswirtschaftlichen Sinn und

Zweck allen Ernstes zu erkennen.

@ AdobeStock_437870194




PUNKT 12

Denn die Frage nach der bundesweit globalen Sinnhaf-

tigkeit, nur noch einmal am Tag — Punkt 12 am Mittag
— die Kraftstoffpreise fiir zwei Monate nach oben zu
drehen, sei gestattet. Demnach ist doch wohl nicht die
preiserhohende Anzahl von Tag zu Tag das Kriterium
der Wahrheit, sondern vielmehr die tdgliche Preiserho-
hung in Génze, also in Einmalsumme. Ganz sicher wird
es grundsatzlich einmal ibersichtlicher, wenn die Kraft-
stoffpreise nicht mehr stiindlich oder etwa zweistiind-
lich in die Hohe schieBen. Und ganz sicher wird es auch
einfacher fiir das Bundeskartellamt, ja vielmehr fir die
Markttransparenzstelle fiir Kraftstoffe, die Ubersicht zu
behalten und dariiber hinaus gegen tiberhchte Kraft-
stoffpreise vorzugehen, da sie ja die Preisdnderungen
der Kraftstoffsorten in Echtzeit erhélt. Vor diesem Hin-
tergrund stellt sich jedoch ebenso die Frage, wie hoch
uberhoht und wie hoch nicht tiberhéht ist. Mit Blick auf
genau diese Markttransparenzstelle fallt der Durchblick
der Tankkunden fiir — mit Verlaub - ,anstandige” Kraft-

stoffpreise dennoch schwer.

Klar, Angebot und Nachfrage regeln, was wie teuer sein
darf oder kann. Viele Autofahrer fiihlen sich dennoch
derzeit tiber den Tisch gezogen in der wohl durchaus
berechtigten Annahme, dass das im Februar 2026 raf-

finierte Rohdl vor Trumps Krieg gegen den Iran in die

Kraftstoffliger Deutschlands und Europas
floss, nun jedoch nur mit exorbitanten Liter-
preisen an der Tankstelle zu haben ist, um die

Mobilitat Deutschlands am Laufen zu halten.

AUGE IN AUGE
Die tatsdchlichen Leidtragenden neben Autofah-
rern sind diejenigen Mitarbeiter, die die Bezahl-
vorginge im Tankstellenshop vollziehen. Sie sind
es, die teilweise nach allen Regeln der Kunst be-
schimpft werden und den Kunden dennoch freund-
lich, respektvoll und sachlich gegeniibertreten sollen
und missen. Die Téne der Kunden sind nicht tiberall
gleich scharf. Selbst in der Hauptstadt Berlin nicht,
deren Einwohnerinnen und Einwohner ziemlich direkt
und auch bei Bedarf bekanntlich ,berlinerisch” kréftig
austeilen kénnen. Wahrend an einer Tankstelle in Berlin-
Lichtenberg mir geantwortet wurde, dass es hier geht,
gibt es in den Stadtbezirken Wedding und Kreuzberg-
Friedrichshain deutlich bessere Antworten, die Luft ma-
chen, jedoch mit Anstand und Fairness rein gar nichts
zu tun haben. Die meisten Bundesbiirger — geschéftlich
oder privat — wissen um die eigentliche Ursache und
akzeptieren die Situation auch an der Tankstelle, woftir
weif3 Gott nicht die unmittelbaren Anbieter und Verkdu-
fer verantwortlich sind und gemacht werden kénnen.

Lassen wir doch bitte die ,Kirche im Dorf*.

OH, JE...

Auf die neue 12-Uhr-Tankregel folgte erwartungsgemal3
relativ schnell die tibersichtliche Erkenntnis, dass die-
se MaBnahme den Preisanstieg der Kraftstoffe nicht
aufhalten kann und wird. Statt praktisch sinnvolle Er-
sparnisse auf den Weg zu bringen, streitet das Team von
Bundeswirtschaftsministerin Reiche mal mehr und mal
weniger um das ,richtige” Rezept fiir die Menschen zum
Sparen. Die nicht neue und wohl kaum auf die Schnelle
durchzubringende Idee ,Tempolimit” spart zwar Kraft-
stoffmenge, jedoch ganz sicher wohl nur bei Tempo-En-
thusiasten, deren Anteil gegeniiber allen anderen Stra-
Benfahrzeugen im Grunde gegen Null strebt. Besonders
hart trifft es wohl Spediteure und Busunternehmer, die
tief in die viel zitierte Tasche greifen miissen, um Kun-
den und Bestelltes von Kunden ans Ziel zu bringen. Den-
noch ist Katharina Reiche dagegen, Tempolimits einzu-
fihren oder — wie damals — Sonntagsfahrverbote.. &h
autofreie Sonntage —, das seinerzeit gute wie sinnvolle
Rezept aus dem Jahr 1973 wiederzubeleben - ist genauso

wenig nennenswert, wie ein méglicher Energiesteuer-
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nachlass, der fiir knapp vier Jahre ein Vierteljahr Schonfrist be-
deuteten. Stattdessen denkt man dariiber nach, die Stromsteu-
er fiir private Haushalte zu senken. Was dies mit zu tankendem
Kraftstoff an der Tankstelle zu tun haben soll, ist auf den ersten
Blick wahrlich nicht zu erkennen. Die Antwort darauf fallt auch
schwer und ist wohl mehr als umfassend und im Zuge dessen so
sehr verklausuliert, dass es in der Tat nur schwer zu verstehen
scheint. Genauso schwer, wie ein ,flexibler Preisdeckel” mit dem

Ziel, exorbitante Preisspriinge an der Tankstelle zu verhindern.

ENTLASTUNG MADE IN GERMANY

Folgenlos blieb ebenso die Idee der Bundesregierung, auf die
Schnelle eine Entlastungspramie in Héhe von eintausend Euro
fir Arbeitnehmerinnen und Arbeitnehmer hinzubekommen,
da der Bundesrat kurze Zeit spater ablehnte. Die dritte, ganz
offensichtliche Preisentspannungssrichtung soll das Vorgehen
des Bundeskartellamts in der Sache starken. Hintergrund: Es
durfe geprift werden, ob getétigte Preiserhhungen gerecht-
fertigt waren, beziehungsweise sind oder eben nicht. Der Chef
des Kartellamtes Andreas Mundt sagt im Tagespiegel-Interview
diesbeziiglich: ,Hohe Preise sind fiir sich genommen kein Wett-
bewerbsverstof. Entscheidend ist, ob die Gewinne auf Wettbe-
werb beruhen oder auf der missbrauchlichen Ausnutzung von
Marktmacht.” Dementsprechend sind Kartellrechtsverfahren
aufgebaut, die vermutlich langere Zeit — dem Grunde nach Jahre

—in Anspruch nehmen

WIE OLPREISE ENTSTEHEN

Der guten Ordnung halber sei daran erinnert, dass das Rohol
Uber sogenannte Terminkontrakte gehandelt, mit Verzégerung
geliefert und in der Regel noch vor Falligkeit weiterverkauft wird.
Eine Situation, die nicht selten zu wahnwitzigen Spekulationen

in geopolitischen Zerwirfnissen fithrt. Hinzu kommen Wéh-

rungsschwankungen
und die Willkiir von

Donald Trump als Pra-

sident des gréBten Ol-
produzenten der Welt.
Unabhangig davon wird

Ol auf dem Weltmarkt in
Dollar gehandelt. Parallel
stimmen die Lander der
OPEC als Olférderkartell
Férdermengen in Menge
und Preis ab, um den Preis
des Ols zu stabilisieren. Und
bekannt ist aufBerdem, dass
der Rohé¢lhandel tber Roh-
stoffborsen lauft, der sogenann-
te Terminmarkt, ein Eldorado fiir
Olunternehmen, Investoren, Spe-
kulanten. Dartiber hinaus ist das
Agieren der Preisagenturen ernst
zu nehmen, da nicht alle Geschéfte
so serids geschlossen werden, wie
man sich dies nur ansatzweise vorstellt

oder auch vorstellen kann.

WIRTSCHAFTLICH DEN KOPF OBEN LASSEN

Nur zu verstdndlich ist auch das ernste Interesse mittelstandi-
scher Mineralélunternehmer, in schwierigen Zeiten wirtschaft-
lich zu bestehen. Nicht ohne Grund. Noch heute sind wohl -
wenn auch nur noch vereinzelt — Mineralélunternehmer aktiv,
die die schwere Olkrise Anfang Oktober des Jahres 1973 erlebten.
Sie wurde seinerzeit durch den Jom-Kippur-Krieg - Agypter und

Syrer griffen Israel an

ANZEIGEN
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—ausgeldst, als die OPEC-Staaten Arabiens infolgedessen
ihre Olférderungen drosselten und ein Embargo gegen
israelfreundliche Staaten verhdngten. Dadurch schoss
der Olpreis bis auf das Vierfache in die Héhe. Im Unter-
schied zu damals — Deutschland war seinerzeit zu etwa
Dreiviertel der benétigten Olimporte von Olimporten
aus dem Nahen Osten abhingig — kam es infolgedessen
zu einem energiepolitischen Umdenken mit der Folge,
dass die Kernenergie ausgebaut und erneuerbare Ener-

gien gefordert wurden.

PREIS UM JEDEN PREIS

Leere Tankstellen wie seinerzeit gibt es heute gliick-
licherweise bisher nicht. Viel weniger wird dennoch
privat getankt. Gewerbetreibende Vielfahrer — etwa
kleinere Busunternehmen - stehen unmittelbar davor,
zu kollabieren und womoglich aufgeben zu miissen.
Der Preis fiir den Bezug von Kraftstoffmengen fiir Be-
triebstankstellen wird trotz verhandelter Sonderkondi-
tionen ebenso in die Hohe schnellen mit der vermutli-
chen Folge, dass Lebensmittel und Waren des tiglichen
Bedarfs ebenso in die Héhe klettern. Was es an Tank-
stellen jedoch seit Beginn der exorbitanten Preissteige-
rungen auf jeden Fall gibt, sind Kunden, die sich ldngst
lautstark duBern und dabei ihren Frust am Kassentre-
sen der Tankstelle zum Ausdruck bringen. Das ist in der
Sache verstandlich, in ihrer Form meistens deutlich un-

angemessen.

DIE KIRCHE IM DORF LASSEN

Unverstandlich ist jedoch die offensichtliche Gier der Mi-
neralélkonzerne, die weltweit auf See und an Land nach
Rohdl bohren, um ihre Profite unter anderem durch Aus-
nutzung geopolitischer Auseinandersetzungen schein-
bar grenzenlos zu maximieren. Man wird das Gefiihl
nicht los, als mittelstdndischer Mineral6lunternehmer
von den Grof3en benutzt und als tankender Kunde ausge-
nutzt zu werden..koste es, was es wolle. Was denn sonst.
Gut, dass mittelstandische Mineral6lunternehmen fir

Kraftstofflieferungen Jahresvertrage schlossen.

Nur stehen Bohrinseln tiberall auf der Welt. Thre gefor-
derten immensen Rohdlmengen kommen nicht alle aus
dem Nahen Osten und miissen deswegen keineswegs
die derzeit gesperrte Wasserstra3e von Hormus befah-
ren. Die Frage danach, woher die Kraftstoffe kommen,
die in Deutschland verkauft werden, beantwortet die
Bundesregierung selbst so: ,Deutschland bezieht nur
etwa sechs Prozent seines Rohols aus dem Nahen Os-
ten. Rohél kommt vor allem aus Norwegen, den USA,
Libyen, Kasachstan und GroBbritannien hierher. Mine-
ralélprodukte — also etwa Benzin und Diesel — werden
Uberwiegend in Deutschland aus importiertem Rohél
hergestellt. Importe kommen hier vor allem aus den

Niederlanden, den USA, Norwegen und Belgien.”

Im Wissen darum scheint der Gedanke, dass grof3e Mi-
neraldlkonzerne jeden fir sich bietenden Strohhalm
nutzen, noch profitabler zu agieren. Vor allem deswegen,
weil sie mit dem Verkauf von Rohél (vermutlich) deut-
lich mehr verdienen als mit den Kraftstoffverkdufen aus
den MPDs an ihren Pachttankstellen. SchlieBlich sind es
die klassischen Pachter von sogenannten A-Gesellschaf-
ten, die am Ende eines jeden Tages die Zeche vermutlich

ohne Betriebskostenzuschiisse zu bezahlen haben.

DIE POSITIONEN DES MINERALOLMITTELSTANDS

Mittelstandisch gefithrte Mineral6lunternehmen ticken
anders. Sie sind um das Wohl ihrer Tankstellen und de-
ren Teams bemiiht. Sie verstehen den Pachter als Partner
auf Augenhdhe. Sie geben dem Partner deutlich mehr
geschaftliche Freiheiten und kommunizieren mit ihnen
auf Augenhohe. Sie geben ihnen unternehmerische Frei-
heiten statt des Gefiihls, Unternehmer als Angestellter
mit vollem wirtschaftlichem Risiko zu sein. Beide Seiten
arbeiten vielmehr miteinander, nicht gegeneinander.
Dennoch missen mittelstdndische Mineraldlunterneh-
men mit dem Betrieb ihrer Tankstellen wirtschaftlich
bleiben. Der TANKSTOP fragte einen Filialisten und ei-
nen Tankhof-Betreiber mit Blick auf die seit Marz 2026

bestehende Situation.
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Christian Amberger,
Inhaber und Geschdftsfiihrer Allguth GmbH

CHRISTIAN AMBERGER: Seit Méarz 2026 erleben wir eine
herausfordernde Situation. Die politischen Entwick-
lungen im Nahen Osten haben die Olpreise stark beein-
flusst und zu deutlichen Preissteigerungen gefiihrt. Wir
beobachten, dass unsere Kunden zuriickhaltender tan-
ken und auch im Café-Bistro, Getrankemarkt oder Shop
zum Teil seltener zugreifen. Die hohen Kraftstoffpreise

wirken inflationsférdernd und belasten die gesamte

Rolf Kiistner,

verantwortlicher Geschdftsfiihrer Autohof Thiersheim

Wirtschaft. Gleichzeitig hat die neue 12-Uhr-Regelung,
die am 1. April in Kraft getreten ist, das Tankverhalten an
einigen Stationen verandert. Kunden tanken bewusster
und planen ihre Tankstopps gezielter, bevorzugt am
spaten Nachmittag oder Abend, wenn Preissenkungen
stattfinden.

ROLF KUSTNER: Die Kunden sind durch die 6ffentliche
und mediale Diskussion sehr preissensibel geworden und
achten sehr auf die Tankstellenpreise. Bei uns kommt
erschwerend die Grenznahe zur Tschechischen Republik

dazu. Als A-Marke (Shell) spliren wir das noch mehr.
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CHRISTIAN AMBERGER: Fiir eine echte Entlastung braucht
es vor allem eine Stabilisierung der politischen Lage im
Nahen Osten, um die Olpreise zu beruhigen. Aus unserer
Sicht als mittelstdndisches Unternehmen ist dartiber hin-
aus die offene Kommunikation entscheidend: Wir sehen
es als unsere Aufgabe, die Situation transparent gegen-
Uber unseren Kunden darzustellen, mit der Presse in den
Austausch zu treten und dabei zu helfen, die komplexen
Zusammenhédnge einzuordnen. Nur durch Information
und Dialog kénnen wir Verstandnis schaffen und zur
Entspannung der Situation beitragen. Als Mitglied im
Bundesverband Freier Tankstellen tragen wir zudem un-
seren Teil bei, indem wir fiir Wettbewerb sorgen und den

Markt im Sinne der Verbraucher ausbalancieren.

ROLF KUSTNER: Das eine ist der Weltmarkt. Die Griinde
dafiir sind bekannt. Das andere ist der deutsche Markt.
Hier wird der Abgabepreis durch die Energiesteuer und
die CO2-Abgabe tiberdurchschnittlich belastet. Die Ein-
dammung der Preisdnderungen {iber den Tag ist auf alle
Falle mit der 12 Uhr-Regel nicht gelungen. Hier sollte drin-

gend nachgebessert werden... ohne zeitliche Vorgaben.

CHRISTIAN AMBERGER: Momentan sind wir gut versorgt.
Wir arbeiten mit festen Jahresvertrdgen mit regionalen
Raffinerien in Bayern. Wir beobachten die Lage jedoch
aufmerksam, insbesondere die Auswirkungen mogli-
cher Sperrungen auf Transporte. Sollte es zu Engpéssen
kommen, werden wir eng mit unseren Lieferanten zu-
sammenarbeiten, um eine Lésung zu schaffen. Unser
Anspruch bleibt dabei unverdndert: unseren Kunden
Verlasslichkeit, Qualitdt und guten Service zu bieten —
auch in schwierigen Zeiten. Die Versorgungssicherheit

hat fiir uns hochste Prioritat.

ROLF KUSTNER: Die Bevorratung und Disposition oblie-

gen in unserem Fall bei der Shell Deutschland.

FAZIT:

Der Saarldnder sagt: Es ist wie es ist. Und es kommt, wie
es kommt.” Fiir gesicherte Prognosen auf ein Kraftstoff-
preisniveau wie vor dem Krieg im Nahen Osten gibt es
derzeit keine Grundlage. Beobachten wir die politische
wie wirtschaftliche Weltlage. Akzeptieren wir die Situa-
tion wie sie ist. Bleiben wir dennoch wirtschaftlich. Ver-
folgen wir die politischen Debatten mit Maf3 und ziehen
daraus die richtigen Schlussfolgerungen fir das eigene

Unternehmen.
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100 Jahre Tankstelle Schéré-flzz‘ﬁ'. |

Zwischen Tradition und Zukunft :

TEXT | BILD: REDAKTION TANKSTOP | BERND SCHERER
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‘ Die Tankstelle bei Bernd Scherers Ubernahme Ende der 70er Jahre

Der Bau des neuen Shops im Jahr 2001
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in Familienbetrieb blickt auf ein Jahrhundert Geschich-

te zuriick — mit bewegenden Momenten, technischen

Veranderungen und einem klaren Blick nach vorn.

IHRE TANKSTELLE FEIERT 100-JAHRIGES BESTEHEN - WAS
GEHT IHNEN DURCH DEN KOPF, WENN SIE AUF DIESE LANGE
GESCHICHTE BLICKEN?

(Bernd Scherer:) Wenn ich mir berlege, dass in der
Grinderzeit laut altem Schriftverkehr nur etwa 4 Autos
im Monat in unserem Umkreis neu zu gelassen wurden,

ist dies in der heutigen Zeit kaum vorstellbar.

KONNEN SIE UNS MITNEHMEN IN DIE GRUNDUNGSZEIT:
WIE SAH DER BETRIEB DAMALS AUS UND WER HAT DIE
TANKSTELLE GEGRUNDET UND BETRIEBEN?

Gegriindet wurde die Tankstelle 1926 von August Sche-
rer, meinem GrofBvater. Damals wurde ein Tank mit
1000 Litern Fassungsvermogen in die Erde eingebracht
und eine handbetriebene Zapfpumpe Typ H mit einem
Schauglas von 5 L aufgestellt. Das Benzin wurde damals
noch in Fassern geliefert. Die Tankstelle war eine An-

laufstelle auf dem Weg von Stuttgart zum Bodensee.

Im Jahr 1973 ibernahmen Karl und Maria Scherer fiir 10

Jahre die Fiihrung der Tankstelle.

Ab dem Jahr 1984 habe ich die Geschéfte der Tankstelle
Ubernommen und seit 1989 fiihre ich die Tankstelle ge-

meinsam mit meiner Frau Ursula.

WELCHE BESONDEREN EREIGNISSE ODER MEILENSTEINE
SIND IHNEN AUS DER GESCHICHTE BESONDERS IM GE-
DACHTNIS GEBLIEBEN?

Da fallen mir gleich drei Ereignisse ein. Ein besonderes
Ereignis war im November 1969 als ein Lastwagen durch
eine Fehlfunktion der Bremsen knapp neben den Zapf-

sdulen in unser Wohnhaus krachte.

Und ein weiteres Kuriosum ereignete sich beim Einbau

des ersten 20000 Liter Tanks, dieser lag am Morgen

durch Grundwasser schrig oben in seiner Grube.

Ein groBer und entlastender Meilenstein ereignete sich,
als die elektrische Preisdnderung endlich die Leiter er-

setzte.

GAB ES SCHWIERIGE ZEITEN, IN DENEN DIE ZUKUNFT DER
TANKSTELLE UNGEWISS WAR?

Nachdem der Vertrag von Shell 1981 nicht mehr verldn-
gert wurde, die Auflagen immer umfangreicher und die
Margen geringer wurden, war es einige Zeit schwierig.
Wir haben diese unwegsame Zeit durch familidre Un-
terstiitzung gemeistert. Zudem haben wir 2009 unseren
Lieferanten fiir Otto- und Dieselkraftstoffe gewechselt
und in der Firma Oel Heimburger GmbH einen starken

Partner gefunden.

VIELE TANKSTELLEN SIND HEUTE MEHR ALS NUR ZAPFSAU-

LEN - WIE HAT SICH IHR ANGEBOT ENTWICKELT, HABEN SIE

AUCH MAL ETWAS AUSPROBIERT?

Unser Shop-Angebot ist fiir unsere Kunden ein wichti-
ger Bestandteil und nicht mehr wegzudenken. Von ei-
nem reinen Autozubehdrangebot in den 70er und 8oer
Jahren, nach einem umfangreichen Umbau mit Uberda-
chungim August 2001 hin zu einem Shop mit einem viel-
faltigen Angebot. Nach diesem groen Umbau, schlos-
sen wir uns dem Bundesverband freier Tankstellen eV.
an, was fir uns einiges veranderte. Unsere Tankstelle
erstrahlte in einem einheitlichen Erscheinungsbild, von
der Attika liber die Beflaggung auf dem Forecourt bis
hin zur Berufskleidung. Wir gelangten durch unseren
bft-Beitritt einfach und sicher an wichtige Informati-
onen der Branche und wir besuchten fortan die Bran-
chenmesse TANKSTELLE & MITTELSTAND fiir den

Austausch mit Partnern und Lieferanten.
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WELCHE BEDEUTUNG HAT DIE TANKSTELLE FUR DIE REGION
UND IHRE STAMMKUNDEN?

Fiir unsere Kunden hatten wir schon vor ein paar Jah-
ren das ,Osterreichische Modell” eingefiihrt: mit nur ei-
nem Aufschlag gegen Mitternacht und meist nur einem
Abschlag am spaten Vormittag. Somit war verladsslich,
wann das Tanken am gilinstigsten war — ohne das stén-
dige Auf und Ab. Des Weiteren sind wir eine verlassli-
che Anlaufstelle, da wir an 362 Tagen im Jahr gedffnet
haben.

IST GEPLANT, DASS DER BETRIEB IN DER FAMILIE WEITER-
GEFUHRT WIRD?
Ob die Tankstelle auch in der 4. Generation weiterge-

fuhrt wird, ist noch nicht abzusehen.

WELCHE HERAUSFORDERUNGEN AN IHRER TANKSTELLE
SEHEN SIE AKTUELL? INSBESONDERE IM HINBLICK AUF
ELEKTROMOBILITAT UND NEUE ENERGIEN?

Die Elektromobilitat spielt bei uns auf dem ,Lande" bis-

her noch keine so grof3e Rolle.

WIE STELLEN SIE SICH IHRE TANKSTELLE DER ZUKUNFT
VOR, PLANEN SIE VERANDERUNGEN ODER NEUE KONZEPTE
FUR DIE KOMMENDEN JAHRE?

Ich far mich plane, nachdem das Kassen- und Gut-
scheinsystem aktualisiert wurde, keine wesentlichen
Verdnderungen mehr. Wenn tberhaupt, tiberlasse ich

dies meinem zukiinftigen Nachfolger.

WAS WUNSCHEN SIE SICH FUR DIE KOMMENDEN JAHRE -
FUR IHREN BETRIEB UND DIE BRANCHE INSGESAMT?

Fiir uns, dass der Status Quo bei uns so erhalten bleibt,
und fiir die Branche, dass nicht ausschlieBlich auf E-Mo-
bilitat gesetzt wird, sondern auch andere Moglichkeiten

in Betracht gezogen werden.

IST GEPLANT, DASS DER BETRIEB IN DER FAMILIE WEITER-
GEFUHRT WIRD?
Ob die Tankstelle auch in der 4. Generation weiter-

gefiihrt wird, ist noch nicht abzusehen.

WIE FEIERN SIE DIESES BESONDERE JUBILAUM?
Eine Jubildumsveranstaltung im Juli mit spannenden
Einblicken in unsere Geschichte, musikalischer Unter-

haltung und einem Catering.

GIBT ES BESONDERE AKTIONEN ODER ANGEBOTE AUF DIE
SICH IHRE KUNDEN FREUEN DURFEN?
Ja, wir planen in den kommenden Monaten diverse

Verkaufsaktionen in unserem Shop!

WAS MOCHTEN SIE IHREN TREUEN KUNDEN ZUM JUBILAUM
SAGEN?

Danke fiir die langjghrige Treue!

HERR SCHERER, WIR BEDANKEN UNS HERZLICH, DASS SIE
UNS MIT AUF EINE SPANNENDE ZEITREISE IN DIE VERGAN-
GENHEIT IHRER TANKSTELLE GENOMMEN HABEN.

Ein Zeitungsausschnitt nach
Fertigstellung des neuen Shops 2001

Familie Scherer ist
\ neuen Shop

stolz auf ihren




Tankstelle Scherer-im Jubildums-Look

Autoservice Scherer, Tankstellen-Shop und der Forecourt

erstrahlt im bft-Design im Jahr 2015

Ein Jahrhundert Unternehmergeist, Wandel und Bestdndigkeit
zugleich: Die Tankstelle Scherer ist mehr als nur ein Ort zum Tan-
ken - sie ist ein Stiick gelebte Regionalgeschichte. Wir gratulieren
herzlich zum 100-jdhrigen Jubildum und wiinschen ein rauschen-
des Fest und fiir die kommenden Jahre weiterhin viel Erfolg, treue

Kundschaft und den richtigen Kurs fiir die Zukunft.




~ Lions - Autowaschtag

v e ——

an der ESSO-5tation
“in Beckum |4

Seit einem halben Jahrhundert engagiert sich der Lions
Club Werse Ems, dessen derzeit rund 40 Mitglieder aus
Beckum, Neubeckum und Oelde kommen, fiir soziale
Projekte, kulturelle Initiativen und Menschen, die sich

in schwierigen Lebenssituationen befinden.

Zum 50-jahrigen Bestehen blickt der Club auf eine be-
eindruckende Erfolgsgeschichte zuriick und fiillt das
Jubildumsjahr mit neuen und spannenden Aktionen,
bei denen erneut Spenden fiir gemeinniitzige Zwecke
gesammelt werden. Seit der Griindung im Jahre 1976
hat der Lions Club Werse Ems mehr als 500.000 Euro
an Spendengeldern generieren kénnen, die in regionale

und auch weltweite Projekte geflossen sind.

Neben einem ,Great Whisky Tasting & Old Cars*Event

und dem ersten offenen Boule-Turnier in Beckum im

# TEXT | BILD: BERND SCHEIPERPETER EFT

Juni, stand jetzt auch der Lions-Autowaschtag an. Wie
man sieht, hat TANKSTOP-Chefredakteur Bernd Schei-

perpeter, ebenfalls jahrelanges Lionsmitglied, seine

orange-weifen Tankstellenfarben gewechselt und unter
dem Dach des ESSO-Tigers der Station von Richard Nie-
haus an der Hammer StraBe in Beckum wie in alten Zei-

ten Hand angelegt und so manchen PKW vorgewaschen.

An jenem wahrlich sonnigen Samstag konnten Wasch-
kunden neben dem Erwerb der Waschkarte einen Geld-
betrag spenden und bekamen so die Méglichkeit, ihr
Fahrzeug durch die Portalanlage fahren und im An-
schluss abtrocknen und aussaugen zu lassen. Wahrend
der Wartezeit auf ihr gesdubertes Fahrzeug konnten die
Kunden dann Kaffee, Kuchen oder ein Bratwiirstchen

verzehren.
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4 - Insgesamt ist durch Spenden der Waschkunden sowie

HRE : = der Netto-Waschumsitze, die das Ehepaar Niehaus

"“:-_ | gk dankenswerterweise zur Verfiigung stellten, ein Betrag

Ll von 3.820 Euro zusammen gekommen, der an das Projekt

i | »~Herzenswiinsche“ aus Miinster gespendet wird. Diese
wunderbare Institution erfiillt schwer erkrankten Kindern

s und Jugendlichen deren Herzenswiinsche.
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EINFACH LADEN, EINFACH BEZAHLEN:
DIRECT PAYMENT MIT WEAT!

WEAT ermdglicht mit seinen integrierten Kartenterminals Ad-Hoc

Zahlungen mit allen géngigen Zahlungsmitteln an Lades&ulen von

diversen Herstellern wie z.B. dem Hypercharger von Alpitronic oder

Schnellladesaulen von Ekoenergetyka oder ADS-TEC. '

WEAT

DER SPEZIALIST IM BARGELDLOSEN ZAHLUNGSVERKEHR

[
o . . . - L
WEAT bietet in Kooperation mit verschiedenen Partnern auch . ‘
Kiosklosungen fur das Ad-Hoc- Payment an Ladeparks an.

Jahrzehntelange Erfahrung im Payment der Mobilitdtsbranche.

& - VISA

P .~ " 4 —
| GFPay @Pay sy AFIR- LSV-

KONFORM B KONFORM

mastercard

(... Zuklnftig auch Flottenkarten)

WEAT Electronic Datenservice GmbH
www.weat.de | anfrage@weat.de | Tel.: +49 211 9057-100

WEAT ist zugelassenes Zahlungsinstitut
POWER2DRIVE 23.-25. JUNI 2026 . v
BESUCHEN SIE UNS AM STAND C6.360 ' I




Nachruf aut
Wolfgang Fahrer

Mit groBer Trauer habe ich vor ein paar
Wochen vom Tode Wolfgang Fahrers er-
fahren, genau eine Stunde, nachdem ich
ihm per mail die Einladung zu unserer
diesjahrigen EFT-Aufsichtsratsitzung
geschickt hatte — so grausam, merkwiir-
dig und verrtickt ist das Leben wohl

manchmal.

Die Tankstellenbranche hat mit Wolf-
gang einen aufBergewchnlichen Un-
ternehmer und geschétzten Weg-
begleiter, seine Firma EFA in
Ettlingen zudem ein gefiihltes
Familienoberhaupt verloren,
der, wie sein Vater Emil vor-
her auch, bei all seinen Mit-
arbeiterinnen und Mitarbei-
tern hochste Wertschatzung
erfuhr. Er leitete den Betrieb
mit Leidenschaft, Weitsicht
und Engagement, hatte immer
ein Auge und ein Ohr fir neue
Produkte und Dienstleistungen und

dabei stets ein erfolgreiches Handchen.

Gefreut habe ich mich immer, wenn er
zu uns nach Bonn kam, oben bei den
Kollegen des Verbandes die Kasse priifte
und wir dann im Nachgang noch genug
Zeit hatten, Uiber die wichtigen Themen
des Lebens zu sprechen. Und die waren
bei Wolfgang auch und manchmal auch
vor allem der Sport. Uber Basketball und
Fussball — wir kénnen uns alle noch an
die EFA-Werbung auf den Trainerbdnken
im Karlsruher Wildparkstadion erinnern
—kam er zum Boxen, griindete eine Agen-

tur, um junge Talente zu férdern. Und so

sehe ich ihn noch heute nach einem gro-
Ben gewonnenen Kampf seiner Schiitz-
linge Vincent Feigenbutz oder Simon
Zachenhuber strahlend im Kampfring
stehen - ein bisschen wie der gro3e Don
King, nur nicht so schrill und schon gar

nicht so laut.

Wolfgang war {iber zwei Jahrzehnte lang
Mitglied unseres EFT-Aufsichtsrates und
ich kann mich vor allem in den ersten
Jahren an keine Sitzung erinnern, der
er fernblieb, denn er war fir das Gre-
mium wichtig und hat so auch uns Ge-
schaftsfihrern immer wieder produkti-
ve Impulse gegeben. Bedingt durch seine
Krankheit ist er dann, nachdem er nach
dem Tode seines Vaters in die Heimat
seiner Ehefrau Stefanie nahe Nirnberg
gezogen war, meist nur noch in digitaler

Form anwesend gewesen.

Das letzte Mal habe ich Wolfgang - und
das ist jetzt schon wieder fast drei Jah-
re her - auf seiner Jubildumsveranstal-
tung zum 50jahrigen Firmenbestehen
gesehen. Es war ein warmer Julitag, die
Mineral6élbranche war fast komplett ver-
sammelt und Wolfgang mittendrin - ich
hatte den Eindruck, dass er all seine Kraft
in dieses Event gelegt hatte und nur ei-
nen kurzen Moment, als er auf der Biih-
ne stand und Uber seinen Vater Emil
sprach, wirkte er schwéacher und
musste mit den Tranen kampfen.
Dann war er wieder in seinem
Element und fiihrte gemein-
sam mit Pietro Lombardi die
Polonaise an. Und genau so

bleibt er mir in Erinnerung.

Die letzten Monate und Jahre
waren schwer. Gut, dass Wolf-
gang vor allem durch Stefanie,
aber auch durch seine Téchter, der
Stieftochter und durch die Schwieger-
eltern grofte Unterstiitzung bekam -

Thnen allen gilt mein tiefstes Beileid.

Und um im Box-Jargon zu bleiben: Wolf-
gang, der letzte Gong ist verklungen - dei-
ne Starke und dein Herz jedoch bleiben

unvergessen.

BERND SCHEIPERPETER
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yVas seit Jahren uberzeugt,
fann jetzt noch mehr.
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onax empfohlene Losung basiert auf einem
aren System aus magnetischen LED-Leisten und
nem steckerfertigen Stecksystem, das eine einfache
und schnelle Montage ermdglicht. Eine handelsiibliche
230-Volt-Steckdose geniigt — zusétzliche Installations-
maBnahmen sind nicht erforderlich. Die Beleuchtung
sorgt fiir eine gleichmiBige, augenfreundliche Aus-
leuchtung des Produktbereichs und verleiht der Prasen-

tationsflache einen deutlich professionelleren Auftritt.

MEHR AUFMERKSAMKEIT UND SPURBAR STARKERE IMPUL-
SE FUR DEN SPONTANKAUF

Florian Hofmann, Aral Partner in Kempten, bestatigt aus
der Praxis die Wirkung der neuen POS-Inszenierung:
,Die LED-Beleuchtung hat unsere AuBenverkaufsflichen
deutlich aufgewertet. Da es — in meinem Fall - die beste
Variante war, die Leuchtmodule hinten anzubringen
lasst sich es eine attraktive Hintergrundbeleuchtung re-
alisieren.” Florian Hofmann rechnet mit einem positiven
Effekt auf den Abverkauf, insbesondere wenn die Witte-

rung das Saisongeschaft befliigelt.

Besonders gut funktioniere, so Hofmann, die Prasentation
bei Produkten mit auffélligem Design: ,Sehr ansprechend
wirken transparente Gebinde mit farbiger Fliissigkeit®, zu
denen beispielsweise im Sommer der Sonax Scheibenrei-

niger der neuen Duftwelt ,Orange+Rosemary” zdhlt.

,,AUFMERKSAMKEITSSTARKE INSZENIERUNG SETZT STARKE
KAUFIMPULSE“
Patrick Ginster, Verkaufsleiter Tankstellen und Carwash

bei Sonax, unterstreicht die Wirkung des neuen POS-

Besonders bei schlechtem Wetter oder in den lichtar-
men Monaten sorgt das System dafiir, dass die Sonax
Produkte in den AuBenverkaufsflichen aufmerksam-
keitsstark in Szene gesetzt werden. Tankstellenbetrei-
berinnen und -Betreiber kénnen damit das Potenzial
ihrer vorhandenen Forecourt-Platzierungen noch wei-
ter ausschopfen - und das bei minimalem technischem

Aufwand.

Konzepts als greifbares Einkaufserlebnis: ,In Kombinati-
on mit der stimmungsvollen LED-Beleuchtung entfaltet
unser Sortiment noch mehr Strahlkraft. Einzigartige Pro-
duktkonzepte wie zum Beispiel die neuen Sommerschei-
benreiniger der Duftwelt ,Orange+Rosemary* heben sich
so mit ihrer modernen Aufmachung und den inspirieren-
den Produktkonzepten noch mehr von Wettbewerbspro-
dukten ab. Diese aufmerksamkeitsstarke Inszenierung
setzt starke Kaufimpulse und wird insbesondere den
Verkauf der Frithjahrs- und Sommertrends 2026 an der

Tankstelle befliigeln.”

BERATUNG DURCH DEN SONAX AUSSENDIENST

Interessierte Tankstellenprofis, die die Verkaufswirkung
ihrer AuBenboxen mit dieser Beleuchtungslosung op-
timieren mochten, erhalten weiterfithrende Informati-
onen {iber das Sonax AuBendienst-Team, dass fiir eine
individuelle Beratung zur optimalen Integration in beste-

hende Displaylésungen zur Verfiigung steht.
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WEAT

Der Spezialist im Tankstellengeschiift

Digitale Bezahlproz
an der Tankstelle -
wie die PayPage den Alltag m

BILD | TEXT: WEAT ELECTRONIC DATENSERVICE GMBH

Tankstellen entwickeln sich ldngst zu multifunktiona-
len Servicepunkten. Neben Kraftstoff geh6ren SBStaub-
sauger, Waschboxen oder Lufistationen zum Standard —
doch oft scheitert die Nutzung am fehlenden Kleingeld.
Die PayPage von WEAT setzt genau hier an.

Das Prinzip ist ebenso simpel wie zeitgem&B: Ein OR-
Code am jeweiligen Gerat geniigt. Nach dem Scannen
wird der Nutzer direkt auf eine mobile Weboberflache
weitergeleitet, auf der alle verfiigbaren Leistungen tiber-
sichtlich dargestellt sind. Ob Waschzeit, Programmstu-
fe oder Zusatzoption — die Auswahl erfolgt intuitiv per

Smartphone.

Besonders komfortabel: Eine vorherige Installation ei-
ner App ist nicht notwendig. Die gesamte Anwendung
lauft browserbasiert und ist sofort einsatzbereit. Damit
entfallt eine der groten Hiirden im digitalen Self-Ser-

vice-Bereich.

Auch der Bezahlvorgang ist konsequent auf Geschwin-
digkeit und Sicherheit ausgelegt. Uber etablierte Zah-
lungsdienste wie Apple Pay oder Google Pay wird die
Transaktion in wenigen Sekunden abgeschlossen. Im
Anschluss erhélt der Kunde - je nach Anwendung - ei-
nen Aktivierungscode bzw. das Gerét wird automatisch

gestartet.

Die Rechnung wird automatisch an die kundeneigene,

in der Wallet hinterlegte E-Mail-Adresse gesendet.

Mit der PayPage wird aus einem analogen Vorgang ein
digitaler, intuitiver Service. Das starkt nicht nur die
Kundenzufriedenheit, sondern schafft auch neue Mog-
lichkeiten fiir Betreiber, ihre Standorte effizienter zu

gestalten.

Industriepartner 32



UND JETZT GEHT WEAT DEN NACHSTEN SCHRITT: PAYPAGE
CHARGE.

Die Erweiterung tibertrdgt das bewdhrte Prinzip der
QRbasierten Aktivierung auf den Bereich der Elektro-

mobilitat.

PayPage Charge erméglicht es, Ladevorgdnge ohne Ap-
pZwang zu starten, Tarife transparent einzusehen und
Zahlungen sicher abzuwickeln. Die Nutzerfithrung
bleibt vertraut: QRCode scannen, Ladepunkt auswah-
len, Vorautorisierung bestatigen — fertig. Selbst kom-
plexere Abldufe wie Zeitpauschalen oder kWhbasierte
Abrechnung werden klar dargestellt.

Fiir Betreiber ist besonders wichtig: Die Integration ba-
siert auf OCPISchnittstellen, wodurch PayPage Charge
flexibel an bestehende BackendSysteme angebunden
werden kann. Damit wird die Lésung zu einem echten
Baustein fiir die Zukunftsfahigkeit von Standorten, die
sowohl klassische Services als auch Ladeinfrastruktur

anbieten.

Mit PayPage und PayPage Charge zeigt WEAT, wie di-
gitale Prozesse den Alltag an Tankstellen und Lade-
punkten vereinfachen - fiir Betreiber, fliir Kundinnen
und Kunden und fiir eine Branche, die sich im Wandel
befindet.

ANZEIGEN

EiKO-Europe bietet mafgeschneiderte

LED-Beleuchtung fur Ihre gesamte
Tankstelle - effizient, langlebig und
wirtschaftlich.
lhre Vorteile:
» Mehr Sicherheit & Grientierung
* Geringere Ener;
Betriebskosten

Meu: Teil des eft-Partnernetzwerks.

Jetzt informieren:

www.eiko-europe.de

Highlights fiir lhre Tankstelle -
Unsere Top-Produkte im Uberblick

“Tri-Proof | IP69K
Werkstatt
Waschanlage

STAR Canopy
Tankfeld

Downlight CCT
Shop & Office

LED Panel CCT
Shop & Office

STAR Flood
Parkplatz/Zufahrt
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Das Elbsandsteingebirge z&dhlt zu den eindrucksvollsten
Naturregionen Deutschlands. Bizarr geformte Sand-
steinfelsen, dichte Walder und das klare Band der Elbe
préagen eine Landschaft, die jahrlich zahlreiche Besucher

anzieht.

Im Osten Sachsens gelegen, erstreckt sich die Region
iiber rund 700 Quadratkilometer und ist Teil der Sachsi-
schen Schweiz, die bis nach Tschechien reicht. Dort wird
sie als ,Labské piskovce" fortgefiihrt. Wahrzeichen wie
die Basteibriicke bieten spektakuldre Ausblicke und ma-

chen die Region zu einem Magneten fiir Naturfreunde.

BOXENSTOPP MIT PANORAMABLICK: MEHR ALS NUR
KRAFTSTOFF IN PIRNA
PIRNA, JUNI 2026

— Wer das Elbsandsteingebirge erkundet, kommt an

+ Frische Snacks und regionale Spezialitaten fiir Ausflii-
ge in die Sachsische Schweiz

+ Kartenmaterial und Tipps fiir die schonsten Aus-
sichtspunkte

Pirna kaum vorbei. Fiir Reisende und Einheimische ist  + Umweltfreundliche Waschtechnik fiir nachhaltigen

die SB-Tankstelle hier ldngst mehr als ein funktionaler Service

Zwischenstopp. Unter dem Motto ,Ihr Tor zum Elbsand-

steingebirge" prasentiert sich die Station als moderner  EIN PARTNER FUR DIE REGION

Service-Hub, der regionale Gastfreundschaft bereits an ,Wir verstehen uns als erster Gastgeber fiir alle Besucher
der Zapfsaule erlebbar macht. unserer Heimat und als verlasslicher Partner fiir die
Menschen vor Ort", so die Stationsleitung.

REGIONALITAT IM FOKUS

B5

Wahrend das Fahrzeug fiir die ndchste Etappe vorbe-
reitet wird, bietet der Shop ein sorgfiltig abgestimmtes

Sortiment:

Die Verbindung zur Region zeigt sich auch im Ambiente
—als gelungene Verbindung aus moderner Infrastruktur

und der natiirlichen Asthetik des Elbsandsteins.




ZUKUNFT TANKEN

Mit E-Ladesdulen und klassischen Kraftstoffen ist die
Station fiir die Mobilitdt von morgen geriistet. Wer hier
halt, tankt nicht nur Energie fiirs Fahrzeug, sondern

auch Inspiration fiir das nachste Abenteuer.

UBER RHEINLAND KRAFTSTOFF

Die Rheinland Kraftstoff GmbH, Betreiber der SB Tank-
stelle, setzt mit dem modern gestalteten Mottoshop ein
klares Zeichen fiir ein neues Tankstellenerlebnis. Ziel ist
es, den Kundinnen und Kunden deutlich mehr zu bieten
als nur die Méglichkeit zum Tanken. Das durchdachte
Konzept und das ansprechende Design verbinden Funk-
tionalitat mit Atmosphére und schaffen einen Ort zum
Wohlfiihlen.

Ein besonderer Fokus liegt auf der starken Verbunden-
heit zur Region, die sich konsequent im Erscheinungs-
bild und im Gesamtkonzept widerspiegelt. So wird der

Tankstopp zu einer kleinen Auszeit vom Alltag. Dank

der umfassenden UmbaumafBnahmen prasentiert sich

die SB Tankstelle heute als echter Blickfang und entwi-

ckelt sich zu einem attraktiven Treffpunkt.

UBER GRUNWALD LADENEINRICHTUNG

Die Inhabergefithrte Grinwald Ladeneinrichtung
GmbH mit Sitz in Magdala (Thiiringen) zdhlt zu den er-
fahrenen Anbietern im Ladenbau. Seit {iber 50 Jahren
entwickelt und realisiert das Unternehmen individuelle
Verkaufswelten fiir Einzelhandel, Tankstellen und Gas-

tronomiebereiche.

Zum Leistungsspektrum gehéren ganzheitliche Shop
Konzepte — von Regalsystemen und Vitrinen tiber integ-
rierte Kithl- und Warmeelemente bis hin zu Bistro- und
Sitzlosungen. Planung, Design und Umsetzung erfolgen

aus einer Hand durch ein interdisziplindres Team.

Weitere Informationen: www.gruenwald-ladenein-

richtung.de

Aktuelles
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Als Dienstleister fiir den Bundesverband Freier Tankstellen (bft) biindelt die Einkaufsgesellschaft freier

Tankstellen (EFT) seit 1974 Know-how und Tankstellen-Kompetenz zum Nutzen und wirtschaftlichen Erfolg des

Tankstellenmittelstandes.

Durch den bundesweit stark aufgestellten Tankstellenverbund und die Gemeinschaft der freien Tankstellen

werden bei den hier gezeigten Empfehlungslieferanten der Industrie und Zulieferfirmen attraktive Leistungen

und Konditionen fiir PAchter und Betreiber von freien Stationen erzielt.

Heute im Portrait EFT / bft-Partner aus der Branche:

DOMSCHACHTE, DOMSCHACHTABDECKUNGEN, AUFFANGTRICHTER

KH Tank- &
Korrosionsschutz
GmbH & Co. KG

KH

[CJ KH TANK- & KORROSIONSSCHUTZ GMBH
& CO0. KG

Spezialisierter WHG-Fachbetrieb fir
Domschachtsanierungen. Unsere High-
lights: Deutschlandweiter Erfassungs-
service | Patentiertes & DIBt zugelas-
senes Kaltverschluss-Verfahren. Lauft
Antifrogenfliissigkeit aus Doppelwan-
digen Tanks, verschlieBen wir die Lecks
dauerhaft mit Carbonfasertechnik. Nie
wieder Korrosion in diesen Bereichen!
Kaltverschluss auch an Gasfithrenden
Rohrleitungen moglich. Spezialisiert

auf drickendes Wasser im Schacht.

www.kh-tankschutz.de

[CJ TSG DEUTSCHLAND GMBH & CO. KG

TSG Deutschland ist der innovative
Partner der Mobilitdtsbranche. Rund
um Tanktechnik, Elektromobilitdt &
Zahlungssysteme bietet das Unterneh-
men mafBgeschneiderte Lésungen mit
hochwertigen Produkten und Dienst-
leistungen. Wir sind Teil der internati-
onalen TSG Gruppe die zu den Markt-
fihrern bei der Projektentwicklung,
der Implementierung und der techni-

schen Betreuung von Anlagen gehort.

www.tsg-solutions.com/de

Eine Ubersicht aller
EFT- und bft-Partner
und Empfehlungs-
lieferanten
gibt es hier:
eft-service.de/partner
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Eine optimal sortierte Getrédnkekiihlung beriicksichtigt aktuelle

Wiinsche der Verbraucher ebenso wie langfristige Entwicklungen
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Erfrischende Limonaden und Energydrinks, kiih-
les Bier und Premixed Longdrinks sorgen in den
kommenden Wochen fiir Umsdtze in den Shops.
Fiir optimale Umsatzchancen lohnt es sich, der
aktuellen Konsumstimmung und langfristigen

Entwicklungen Rechnung zu tragen.

Cola und andere Limonaden, Energydrinks sowie
Eistees werden auch in diesem Sommer die Top-
seller bei alkoholfreien Getrénken bleiben — neben

dem Klassiker Wasser, der im Shop idealerweise

SEICHTERE BIERE UND ANHALTENDE BELIEBTHEIT
VON SPIRITUOSEN-MIX-GETRANKEN

Der seit einiger Zeit riicklaufige Konsum alkoho-
lischer Getranke betrifft vor allem Bier (obgleich
die Nachfrage insgesamt weiterhin auf hohem
Niveau liegt). Zwar dominieren im Biersegment
nach wie vor die ,Klassiker®, gleichzeitig steigt die
Nachfrage nach ,seichteren” Varianten — alkohol-
freie Biere sowie Helles und Lager — seit Jahren
kontinuierlich. Alkoholfreies Bier wird auch an
Tankstellen gezielt nachgefragt, benétigt im Ge-
trankecooler jedoch mehr Sichtbarkeit; die Re-
levanz nimmt spiirbar zu. Insgesamt empfiehlt
sich ein Sortiment aus bekannten nationalen
Biermarken, regionalen Bierspezialitdten sowie

internationalen Produkten.

Bei fertiggemischten Spirituosen-Mix-Getranken
— sogenannten Premixed Longdrinks (PMLD)
— fallt der Riickgang deutlich schwécher aus.
PMLD-Konsument:innen sind bereit, fiir ihr be-
vorzugtes Getrank mehr zu bezahlen, insbeson-

dere bei Premiummarken.

Im Weinsegment liegen unkomplizierte Weil3-
weine wie Chardonnay oder Sauvignon Blanc
mit moderatem Alkoholgehalt und geringer Sau-

re im Trend.

KLEINE GEBINDE, GERNE DOSE

Bei kleinen GebindegréBen wie 025 1 oder
033 | ist die Auswahl in Supermérkten haufig
begrenzt. Hier kénnen Tankstellenshops mit

einem breiteren Angebot punkten und sich zu-

in den Varianten Still, Medium und Sprudel ver-

fligbar sein sollte.

Mit dem zunehmenden Gesundheitsbewusstsein
wdchst jedoch auch an Tankstellen die Nachfrage
nach zuckerreduzierten oder -freien Getrdnken.
Wer zuckerfreie beziehungsweise kaloriendrme-
re Varianten konsequent berlicksichtigt, hat die
Chance, auch Kund:innen anzusprechen, die Wert

auf gesundheitsbewussten Konsum legen.

gleich dem direkten Preiswettbewerb entziehen.
Auch Dosen sind im Lebensmitteleinzelhandel
vergleichsweise selten zu finden, obwohl sie in
vielen Getrankekategorien — Energy, Softdrinks,
Bier und PMLD - sehr beliebt sind. Selbst im
Weinsegment greift die Kundschaft zunehmend

zur Dose.

Unabhangig davon, ob Flasche oder Dose: Samt-
liche Getranke sollten im Shop stets gut gekiihlt

vorratig sein.

STARKES PREISBEWUSSTSEIN

Verbraucher achten - insbesondere im Aufer-
Haus-Konsum - stark auf den Preis. Das bedeu-
tet unter anderem: Tankstellen miissen sich dem
Wettbewerb mit Supermarkten und Discountern
stellen. Kombi-Angebote und Aktionen wie ,2
fiir x“ unterstiitzen dabei. Auch preisalternati-
ve Produkte — also Marken, die im Supermarkt
oder Discounter nicht erhaltlich sind - bieten
die Moglichkeit, sich im Preiswettbewerb zu be-

haupten.

AUFMERKSAMKEIT ERREGEN - UND AN DIE WM
DENKEN

Werbung mit bekannten Markenprodukten las-
sen sich vor allem im Frithjahr und Sommer ge-
zielt Impulskdufe auslésen. Zudem gilt: Im Juni
und Juli findet in Kanada, Mexiko und den USA
die FuBball-Weltmeisterschaft der Manner statt.
Wer dann stets ausreichend gekiihlte Getranke

vorratig hat, gewinnt Fans.



Gotte Gruppe

personlich. kompetent.

| GOTTE| GRUPPE

Schutz vor finanziellen Folgen durch Straftaten
im Unternehmen Tankstelle

TEXT | BILD: GOTTE GRUPPE

Industriepartner
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Eine Vertrauensschaden-Police so wie sie von der
Gotte Gruppe angeboten wird, bietet Tankstellen-
betreibern einen erstklassigen Schutz sowohl fiir
Schiden durch Dritte als auch fiir die von Vertrau-
enspersonen vor Ort. So oder so sind die Folgen auf-
grund von Bereicherungskriminalitdt im Ereignisfall
weder iibersehbar noch kalkulierbar, in jedem Fall

jedoch wirtschaftlich unter Umstdnden katastrophal.

Der Gedanke oder - noch schlimmer - die Uberzeugung,
in einem Unternehmen Tankstelle wird weder betrogen,
noch veruntreut oder gar im Rahmen von Tauschun-
gen der Weg zu Betriigereien gesucht und gefunden,
ist schlichtweg realitdtsfern. An Tankstellen kommt es
immer wieder zu Unterschlagungen, unter anderem
aus dem Verkauf von Gutscheinen. In einem vor dem
Amtsgericht Siegen verhandelten Fall unterschlug eine

Tankstellenmitarbeiterin mehr als 12000 Euro aus dem

Verkauf von Guthabenkarten.

TREFFSICHERER SERVICE VOM FEINSTEN

Wir von der Gotte Gruppe kennen als erfahrene und an-
erkannte Experten fiir alle Versicherungen rund um die
Tankstelle und die gewerbliche Fahrzeugwdasche die Ri-
siken und Realitdten in diesen sensiblen Regionen und
begleiteten bereits viele Schadden dieser Art. Deswegen
bieten wir seit Jahren eine Vertrauensschadenversi-
cherung an, die den Tankstellenunternehmer vor den
Folgen krimineller Handlungen im Geschéftsverkehr

des Dienstleistungszentrums Tankstelle schiitzt.

In einem Tankstellenbetrieb sind vor allem Vermdgens-
schaden durch vorsatzliche unerlaubte Handlungen von
Vertrauenspersonen beispielsweise durch Mitarbeiter,
Aushilfen, Stationsleiter oder gegebenenfalls externe

Dienstleister mit Zugriff auf Werte/Systeme relevant.

TYPISCHE SCHADENBEISPIELE
Bargeldunterschlagung: Ein Mitarbeiter entnimmt

Uber Wochen Bargeld aus der Kasse und manipuliert

Unsere Leistungen fiir Sie:

- deutlich einfacher als bisher

« deutlich bequemer als zuvor

« deutlich schneller in der Zukunft
- flexibler handhabbar als bisher

- volldigital noch schneller

Industriepartner
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Wi ‘”‘ﬁ\? Intensiver Kirsch-Geschmack — Aromatisch-fruchtige
’;.\’,- "‘!_aﬁ ,\t Kirsche trifft auf die erfrischende Leichtigkeit von
i;i._‘” i? Eistee - fiir eine perfektes Durstioscher-Erlebnis

Perfekt fur uberall — Egal ob unterwegs, bei der
| Arbeit oder auf der Couch daheim. Durstloscher
N Eistee Kirsche passt immer.

Frihlingsgefuhle zum Trinken: Mit jedem Schluck
ein bisschen gute Laune!

Eine Marke von
Art.-Nr. Barcode Artikelbezeichnung Inhalt/Packart
656684 [N QuickVit Durstloscher Eistee Kirsche 12/0,50 L Pg. P Lekkerland

the convenience company




Effiziente Beleuchtung
fiir Tankstellen

— durchdacht, langlebig und

wirtschaftlich

TEXT | BILD: EIKO-EUROP GMBH

Tankstellen sind heute multifunktiona-
le Standorte: Sie vereinen Versorgung,
Einkauf und Service — oft im 24/7-Be-
trieb. Entsprechend hoch sind die An-
forderungen an die Beleuchtung. Neben
Energieeffizienz spielen Zuverlassigkeit,
Sicherheit und eine angenehme Aufent-

haltsqualitét eine zentrale Rolle.

Moderne LED-Technologie bietet hier
groBes Potenzial. Durch den gezielten
Einsatz effizienter Beleuchtungslosun-

gen lassen sich Ener-

giekosten deutlich reduzieren — um bis
zu 80 % — ohne Kompromisse bei Licht-
qualitat oder Betriebssicherheit einzuge-
hen. Gleichzeitig ermdglichen lange Le-
bensdauern und wartungsarme Systeme
eine nachhaltige Senkung der laufenden

Kosten.

Ein ganzheitlicher Ansatz betrachtet alle
Bereiche der Tankstelle. Im Tankfeld ist
eine gleichmaBige, blendarme Ausleuch-
tung entscheidend fiir sichere Ablaufe
und gute Orientierung. Fir Zufahrten
und Parkfldchen sorgen leistungsstarke

AuBenleuchten fiir klare
Sichtverhaltnisse —auch
bei schlechten Witte-
rungsbedingungen. Ro-
buste Bauweisen mit
hohen Schutzklassen
gewdhrleisten  dabei
einen zuverldssigen Be-

trieb tiber viele Jahre.

In Werkstédtten und
technischen Bereichen
kommt es auf funkti-
onales, gleichméaBiges
Licht an, das konzen-
triertes Arbeiten un-
terstiitzt. In Waschan-
lagen und Nasszonen
sind hingegen beson-

ders widerstandsfahi-

ge Losungen gefragt, die
Feuchtigkeit, Reinigungs-
prozesse und mechanische
Belastungen dauerhaft stand-
halten.

Im Shopbereich riickt die Lichtqua-
litdt in den Fokus: Eine angenehme,
blendfreie Beleuchtung schafft Orientie-
rung, unterstiitzt die Warenprésentation
und trégt zu einer positiven Kunden-

wahrnehmung bei.

Entscheidend ist das Zusammenspiel
aller Komponenten. Unterschiedliche
Leistungsstufen, Lichtfarben und Ab-
strahlwinkel ermoglichen eine prézise
Anpassung an die jeweiligen Anforde-
rungen — abgestimmt auf Standort, Nut-

zung und Betriebszeiten.

Die EiKO Europe GmbH bietet hierfiir
durchgédngige wBeleuchtungslésungen
aus einer Hand: vom Tankfeld tiber Park-
platz und Zufahrt bis hin zu Werkstatt,
Waschanlage und Shop. Energieeffizien-
te, langlebige Systeme, flexible Konzepte
und personliche Betreuung ermdglichen
eine schnelle Umsetzung und zukunftssi-
chere Ergebnisse.

Personlich. Verlasslich. Professionell —
Wir kiilmmern uns!
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MADIC

bekraftigt Engagement in Deutschland
und erweitert Portfolio um leistungsstarke
Flughafen- und Hafenl6sungen

Ravensburg, April 2026 — Bereits im Jahr 2023
Ubernahm die familiengefithrte MADIC Grup-
pe mit Sitz in Frankreich die Ratio Elektronik
GmbH. Seitdem werden die Geschifte erfolg-
reich unter dem Namen MADIC Deutschland
weitergefiihrt. Die Ubernahme sichert nicht nur
den Fortbestand der langjahrigen Produkt- und

ar erfahrung von Ratio Elektronik, sondern
eue st ategische Perspektiven

"

t zugleich n

MADIC Gruppe.
o

vestiert gezielt in die Weiterentwicklung der
bewdhrten Ratio Losungen fiir diese Markte.
Im Fokus stehen dabei insbesondere Tank- und
Waschautomaten, Kassensysteme mit den
dazugehorigen Managementsystem fir eine
smarte Verwaltung, sowie das Global Office zur
effizienten Abwicklung von Stations- und Flot-
tenkarten. Damit bleibt die seit fast 40 Jahren
bestehende Produkt- und Markterfahrung —
insbesondere fiir den mittelstdndischen Markt

andig erhalten und wird konsequent aus-

Industriepartner



ERWEITERUNG DES PRODUKTPORTFOLIOS
DURCH INTERNATIONALE KOMPETENZ

Durch die Zugehérigkeit zur internationalen
MADIC Gruppe erweitert MADIC Deutsch-
land schrittweise sein Produktportfolio. Er-
ganzend zu den klassischen Anwendungen im
Tankstellenumfeld bietet das Unternehmen
nun auch spezialisierte Losungen fiir Flugha-
fen und Hifen, deren Betankungsinfrastruk-
turen besonders hohe Anforderungen an Si-

cherheit, Leistung und Zuverlassigkeit stellen.

Ein aktuelles Beispiel fiir diese Kompetenz ist
das Projekt am Flughafen Sylt. Im April 2026
wurde dort das von TOTAL betriebene Tank-
geschaft vollstdndig modernisiert. Installiert
wurden neueste Betankungsanlagen und
Zapfsiulen aus dem Hause MADI

dung mit einem moderne n:

Die eingesetzten S glichen einen

effiziente und normkonformen Be-

wisliVE

! = Totale nergies

Industriepartner

HOCHLEISTUNGS-BETANKUNG MIT NAHEZU
BEISPIELLOSER PERFORMANCE

Besonders hervorzuheben ist die High-Fluid-
Variante der MADIC Lésungen, die eine For-
derleistung von bis zu 400 Litern pro Minute
erreicht — eine nahezu beispiellose Lésung im
Markt. Damit eignet sich das System ideal fiir
Anwendungen mit hohem Durchsatz, wie sie
insbesondere im Flughafen- und Hafenbe-

reich erforderlich sind.

Die aus robusten Edelstahlgehdusen beste-

henden Losungen Boxter und Avidys al-
Nor-
und CE. Je nach

en sie sich unter anderem

len samtliche relevanten
men, darunter AT

-

-

“motorisierte Schlauchtrommel fir

L&ngen bis zu 40m
~leicht zugér}g]jche Ablass- nd

Pri

Ein besonderes technisches Plus stellt die
hochwertige Filtration dar, die einen zuver-
lassigen Schutz von Fahrzeugen, Flugzeugen

und Anlagen gewahrleistet.

STARKER FOKUS AUF HAFENANWENDUNGEN
UND INTERNATIONALE REFERENZEN
Neben Flughéfen liegt ein beso

punkt der Anwendun; auf maritime
Hifen. Hier ist ADI& bereits in zahlreichen

Regionen;pi%olgreich aktiv, insbesondere in

der Karibik. Viele Hafen in den zu den fran-

- z6sischen Uberseegebieten (DOM-TOM) ge-

horenden Inseln setzen bereits auf diese Lo-
sungen. Die Systeme tiberzeugen dabei durch
ihre Robustheit, Zuverlissigkeit und Langle-
bigkeit, selbst unter anspruchsvollen klimati-
schen Bedingungen.




Das neue Konzept Clean Park Plus von Kdrcher schafft vielfdltige Vorteile fiir Betreiber.

Neuer Mal3stab fur T
ressourceneffiziente

Fahrzeugwasche

Mehr Vorteile fiir Betreiber: Neues Konzept Clean Park Plus von Karcher

TEXT | BILD: ALFRED KARCHER SE & CO. KG



Um die Auszeichnung als Clean Park Plus
zu erhalten, muss ein Standort besondere
Kriterien in den Kernbereichen Energie,
Wasser und Reinigungsmittel erfiillen.
Dazu gehért beispielsweise der Einsatz
biologischer Abwasserreinigungssyste-
me, die Nutzung verbrauchsmindernder
Technik, zum Beispiel durch automatische
Umschaltlanzen, sowie die Nutzung loka-

ler regenerativer Energiequellen

KARCHER FACHPRESSEVERANSTALTUNG

Am 29.April 2026 fand in Obersontheim im
Rahmen einer Fachpresseveranstaltung fr
Fahrzeugwdasche die Vorstellung des neu er-

offneten Karcher Clean Park Plus statt, der

WINNENDEN, APRIL 2026

—In einer Zeit, in der das Umweltbewusstsein
der Kunden stetig wachst und gesetzliche
Anforderungen an das Wassermanagement
sowie die Energieeffizienz zunehmen, bietet
Kércher mit dem Konzept des Clean Park
Plus eine zukunfissichere Lésung fiir Betrei-
ber von SB-Waschanlagen. Durch die Kom-
bination aus ressourcenschonender Technik
und einem umfassenden Marketingpaket
ermoglicht das Konzept eine klare Differen-
zierung im Wettbewerb und positioniert den

Standort als Vorreiter in der ressourcenscho-

nenden Fahrzeugpflege. Interessier-

te Betreiber kénnen ihren Status
Uber Kércher prifen lassen und
so den Weg fiir eine zukunfts-
sichere Modernisierung ebnen.
Der Aufbau eines Clean Park
Plus bietet Betreibern signifi-
kante wirtschaftliche Vorteile,
da der Fokus konsequent auf der
Senkung von Betriebskosten liegt.
Purch den Einsatz biologischer Ab-
possysteme des Kar-

nd der Er-

sich durch einen besonders umsichtigen Um-
gang mit Ressourcen wie Wasser und Energie
sowie den bewussten Einsatz von Reinigungs-

mitteln auszeichnet.

ter Autofahrer starkt und die lokale Markt-
position festigt. Neben den 6kologischen und
Okonomischen Vorteilen sorgt das Konzept
des Clean Park Plus fiir eine Aufwertung des
Standorts in der 6ffentlichen Wahrnehmung.
Das moderne Branding signalisiert Kompe-

tenz und Fortschritt,

was Kunden das gute Gefiihl gibt, ihr Fahr-
zeug professionell und zugleich mit gutem
Gewissen pflegen zu koénnen. In Zeiten, in
denen Waschverbote oder Wasserknappheit
zum Thema werden, positioniert sich der Be-
treiber als verantwortungsbewusster Teil der
Gemeinschaft, der aktiv zur Schonung lokaler
Ressourcen beitragt. Durch den bewussten
Umgang mit Betriebsmitteln wie Wasser, Ener-
gie und Reinigungsmitteln kénnen Betreiber
den 6kologischen FuBabdruck ihrer Anlage
minimieren, ohne dabei Kompromisse bei der
Reinigungsleistung einzugehen. Dieses positi-
ve Image wirkt weit tiber den Waschplatz hi-
naus und macht die Anlage zu einem Vorzei-
geobjekt fiir modernes Unternehmertum. Um
die Auszeichnung als Clean Park Plus zu er-
halten, muss ein Standort besondere Kriteri-
en in den Kernbereichen Energie, Wasser und
gsmittel erfiillen. Im Bereich Energie

em die Nutzung lokaler

gyoltaik oder




Der informierte Tankwart

TEXT| BILD: REDAKTION | ADOBESTOCK_371607028 @J-MEL

Sie sind Betreiber oder Pachter einer Tankstelle, Sie kennen die Branche und Sie verfiigen iiber geballtes Wissen
rund um die Tankstelle. Hier gibt es Input, um Ihr Wissen zu erweitern. Diese Tipps bringt Sie und Ihren Service

nachhaltig und positiv ins Gedachtnis Ihres Kunden.
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N wie Nachhaltig

Nachhaltigkeit ist langst mehr als ein Imagefaktor
— sie wird zunehmend zum wirtschaftlichen Erfolgs-
baustein im Tankstellengeschéft. Moderne Standorte
setzen auf energieeffiziente Beleuchtung, optimierte
Kihltechnik und den Ausbau alternativer Angebote
wie E-Ladesdulen oder klimafreundlichere Kraftstof-
fe. Auch im Shop-Bereich spielt Nachhaltigkeit eine
Rolle: Mehrwegkonzepte, regionale Produkte und die
Reduktion von Verpackungen sprechen eine wachsen-

de Kundengruppe an.

Fiir Betreiber und Mitarbeitende bedeutet das: Nach-
haltige MaBnahmen sollten nicht nur umgesetzt, son-
dern aktiv kommuniziert werden. Kunden nehmen
bewusst wahr, wenn ein Standort Verantwortung
Ubernimmt. Gleichzeitig lassen sich durch effizientere
Prozesse oft auch Kosten senken — etwa durch gerin-
geren Energieverbrauch oder optimierte Lieferketten.
Nachhaltigkeit ist damit kein Zusatz, sondern Teil ei-

nes zukunftsfahigen Gesamtkonzepts.
Eine gute und freundliche Kommunikation schafft

Nahe und Vertrauen - und stérkt nachhaltig die Kun-

denbindung.
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Ein Hauch Mittelmeer

Die neue Duftwelt ORANGE+ROSEMARY
fUr Innenraum und Scheibe.

Schon das Etikett verréat: Orange+Rosemary bringt den
Duft Sardiniens ins Auto. Freiheit, Sonne und Mittelmeer
treffen auf eine fruchtige Orangennote mit einem wirzigen
Hauch von Rosmarin. So wird Autopflege zu einem Erlebnis
fur die Sinne — mit hoher Wiederkaufrate.

Platzieren Sie die neue Duftwelt Orange+Rosemary!

WWW.SONAX.DE MADE IN GERMANY




Neue Unsicherheiten
durch die 12-Uhr-Regel

TEXT: SARAH SCHMITT, BFT

Die neue 12-Uhr-Regel fiir Kraftstoffpreise sorgt weiter-
hin fiir viele Fragen und praktische Probleme an freien
Tankstellen. Ziel der gesetzlichen Neuregelung ist es,
Preisspriinge einzuddmmen und mehr Transparenz
fiir Verbraucher zu schaffen. In der Praxis zeigt sich je-
doch: Vor allem mittelstdndische Betreiber stehen vor
erheblichen technischen und organisatorischen Her-

ausforderungen.

Nach dem Kraftstoffpreisanpassungsgesetz (KPAnG)
diirfen Kraftstoffpreise grundsatzlich nur noch einmal
taglich — um 12 Uhr mittags — erhéht werden. Preissen-
kungen bleiben weiterhin moglich. Zuséatzlich muss
jede Preisinderung mitsamt Anderungszeitpunkt an
die Markttransparenzstelle fiir Kraftstoffe (MTS-K) ge-

meldet werden.

Gerade diese technische Umsetzung bereitet vielen
Tankstellen derzeit Probleme. Kassensysteme, Zapfsdu-
len, Preismasten und die Meldung an die MTS-K arbei-
ten nicht immer sekundengenau zusammen. Haufig
kommt es zu zeitlichen Verzoégerungen — etwa wenn
zum Zeitpunkt der Umstellung noch eine Zapfsaule ge-

nutzt wird.

In der Praxis bedeutet das: Der neue Preis gilt mogli-
cherweise bereits an einzelnen Zapfsiulen, die eigent-

liche Meldung an die MTS-K erfolgt aber erst einige

Minuten spater. Solche Abweichungen werden derzeit
teilweise automatisch als méglicher Verstof3 erfasst und

an die zustandigen Landesbehodrden weitergeleitet.

Der bft sieht hier dringenden Handlungsbedarf und
setzt sich fiir bundeseinheitliche Ubergangsregelungen
und realistische Toleranzzeiten ein. Denn viele Verzoge-
rungen sind technisch bedingt und von den Betreibern

kaum beeinflussbar.

Offene Fragen gibt es auBBerdem bei technischen Stérun-
gen und Bedienfehlern. Was passiert beispielsweise bei
Stromausfillen, Softwareproblemen oder Kommunika-
tionsstorungen? Wie werden versehentliche Falschein-
gaben durch Mitarbeitende bewertet? Nach aktueller
Auslegung konnte selbst ein offensichtlicher Tippfeh-
ler problematisch werden, wenn ein falsch gemeldeter

Preis nicht kurzfristig korrigiert werden darf.

Auch sogenannte Signalpreise werfen Fragen auf. Vie-
le Tankstellen nutzen Preise wie ,8888" oder ,9999", um
Kunden bei technischen Defekten oder leerem Tankbe-
stand darauf hinzuweisen, dass ein Kraftstoff aktuell
nicht verfiigbar ist. Bislang ist unklar, wie diese Anzei-

gen kiinftig rechtlich bewertet werden.

Zusatzliche Unsicherheit besteht beim Geltungsbereich

der Regelung. Noch nicht abschlieBend geklart ist bei-
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spielsweise, ob neben Super Es, Super E10 und Diesel
auch alternative Kraftstoffe wie LPG, CNG oder HVO

betroffen sind.

Besonders belastend ist die neue Regelung fiir mittel-
standische Betriebe. Viele Betreiber berichten, dass Ein-
kaufspreise haufig erst gegen Mittag verbindlich vorlie-
gen und eine wirtschaftlich sinnvolle Kalkulation vor 12
Uhr kaum mdglich ist. Gleichzeitig steigt der organisa-
torische Aufwand durch zusatzliche Dokumentations-

und Nachweispflichten.

Der bft steht hierzu weiterhin im engen Austausch mit
der MTS-K, Ministerien und Behorden. Ziel ist eine pra-
xisgerechte und rechtssichere Umsetzung der neuen

Vorgaben.

Was Betreiber jetzt tun sollten:

+ Preisdnderungen und technische Stérungen sorgfal-
tig dokumentieren

+ Systemprotokolle und Fehlermeldungen sichern

+ Mitarbeitende zu den neuen Ablaufen schulen

+enge Abstimmung mit Kassensystemanbietern halten

+aktuelle Informationen des bft verfolgen

Klar ist: Ohne einheitliche Leitlinien und praktikab-
le Ubergangsregelungen drohen weiterhin erhebliche
Rechtsunsicherheiten. Der bft wird sich deshalb auch

kiinftig fir die Interessen des Tankstellenmittelstands

einsetzen.

Aktuelles



Aktion fiir Mai und Juni

Vinyl-Handschuhe

RUBRIK: VERBRAUCHSMATERIALIEN

Details: MafBe: S - XL | Material: Vinyl
puderfrei | VE: 1.000 Stiick

Art.-Nr.: 04-1260

Preis: €59,90

Aktion: 5% Rabatt

Latex-Handschuhe ,,Basic Touch“

RUBRIK:
Details:

Preis:
Aktion:

Alle Artikel auf www.eft-service.de/shop

Art.-Nr.:

VERBRAUCHSMATERIALIEN
MafBe: S - XL | Material: Latex
puderfrei | VE: 1.000 Stiick
04-1033

€89,90

5% Rabatt

Aktuelles
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Ankiindigung fiir Juli und August

Aktuelles

Damen-Polo - kurzarm

RUBRIK:

Details:

Art.-Nr.:

Preis:
Aktion:

BERUFSBEKLEIDUNG | BERUFS-
BEKLEIDUNG STANDARD

grau | hellblau | marine | orange | rot |
royalblau | schwarz | weil3

XS-5XL

891000D

ab€2595

10% Rabatt

Herren-Polo - kurzarm

RUBRIK:

Details:

Art.-Nr.:

Preis:
Aktion:

BERUFSBEKLEIDUNG | BERUFS-
BEKLEIDUNG STANDARD

grau | hellblau | marine | orange | rot |
royalblau | schwarz | wei3

XS-5XL

891000H

ab €2595

10% Rabatt

Cuula Basic/ Cuula light

RUBRIK:
Details:

Art.-Nr.:

Preis:
Aktion:

SHOP & BISTRO | POINT OF SALE
Werbekiihlschrank fiir Dosen
250ml oder 330ml
CU250-01-BASIC-EU |
CU330-01-BASIC-EU

ab €325,00

10% Rabatt

Alle Preise verstehen sich zzgl. ges. MwSt. und Versand.



Mitmachen lohnt sich!

Kurz mal nachgedacht.

Losen Sie das Bilderratsel und gewinnen Sie unseren attraktiven Preis.

Die EiKO-Europ GMBH macht hierbei und in der Betriebssicherheit

keine Kompromisse.

Die Police der Gétte Gruppe gegen diesen Schaden bietet Tankstellen-

betreibern einen erstklassigen Schutz.

Dieses Wahrzeichen wird in der Mottotankstelle in Pirna, die durch die

Griinwald Ladeneinrichtung GmbH umgebaut wurde, gezeigt.

In dieser Stadt fiihrte der Lions Club Werse Ems einen erfolgreichen

Spenden-Waschtag durch.

3 5 11 6 i
Einsendeldsungswort
1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15 16
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Unter allen Einsendungen wird ein Gewinner gezogen. Teilnehmen
konnen ausschlieBlich Abonnenten des Magazins TANKSTOP.

Senden Sie als Abonnent einfach das Einsendelésungswort per E-Mail
an die Redaktion des TANKSTOP: marketing@eft-service.de

Beriicksichtigt werden ausschlieBlich per E-Mail eingehende Einsen-

dungen mit vollstandiger postalischer Adresse und Telefonnummer.

Einsendeschluss ist der 13.07.2026

Familie Scherer aus dieser Stadt feiert das 100-jéihrige Bestehen Ihrer
Tankstelle und Ihre 25-jdhrige bft-Mitgliedschaft.
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Unser aktueller Gewinn

amazfit

BALAMCE 2 XT

TEXT | BILD: REDAKTION TANKSTOP

AMAZFIT BALANCE 2 XT

Die BALANCE 2 XT Armbanduhr der Firma Amazfit in der Farbe
Black ist nicht nur optisch ein Hingucker, sie ist auch ein absoluter
Alleskonner. Das Gehause ist Faserverstarkter Kunststoff und der
Rahmen hat eine Aluminiumlegierung. Sie verfiigt {iber Sprach-
steuerung, lasst sich mit Threm Smartphone koppeln, hat ein 1,5"
AMOLED-Display mit einem Saphirglas Touch-Screen, sie hat tiber
170 Trainingsmodi und den Sporttrainer Zepp Coach™, Gesund-
heitsdaten wie Herzfrequenz, Blutsauerstoffsattigung, Stresslevel
und Schlafphasen kénne tiberwacht und aufgezeichnet werden.
Die Intelligente Uhr hat eine Akkulaufzeit von bis zu 21 Tagen. Die
Amazfit BALANCE 2 XT ist der ideale Begleiter fiir Ihre Fitness und

auf Thren Abenteuern!

WAS SIE JETZT NOCH TUN MUSSEN?
Einfach das Rétsel 16sen und das Einsendelésungswort samt Ihrer
postalischen Adresse mailen - fertig. Wir driicken allen Teilneh-

mern die Daumen und wiinschen viel Gliick.

TEILNAHMEBEDINGUNGEN FUR DAS GEWINNSPIEL

Teilnehmen kénnen ausschlieBlich Abonnenten des Magazins TANKSTOP
mit folgenden Ausnahmen: Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter der an der Her-
ausgabe des Magazins beteiligten Unternehmen sowie deren Angehorige sind
von der Teilnahme am Gewinnspiel ausgeschlossen; ebenso ist der Rechtsweg
ausgeschlossen. Eine Barauszahlung des Gewinns ist nicht méglich.

Das Losungswort des letzten

Rétsels lautet:

WARENWIRTSCHAFT




Fiir die Inhalte der vorgestellten Termine und Seminare
e s ’ \ 7 l l S S t ist ausschlieBlich der Veranstalter zusténdig und

verantwortlich.
Verdffentlichen auch Sie Ihre Termine kostenfreiim

‘ , \ ? a n n | TANKSTOP. Alle Informationen senden Sie inklusive der

° entsprechenden Kontaktdaten unverbindlich per Mail an

marketing@eft-service.de. Ein Anspruch auf Abdruck
besteht nicht.

Termine MO., 22. - DI., 23.06.2026
Messen BFT-Zukunftstagung
in Hannover
Konferenzen
Kongresse DI, 08. - FR. 11.09.2026
Events Automechanika
Frankfurt

DI, 15. - DO., 17.09.2026
bft Jahreshauptversammlung

in Stuttgart
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TEL. 0228 -91029 0 MAYA FELDMANN
FAX 0228 - 910 29 29 MARKETING@EFT-SERVICE.DE DRUCKAUFLAGE 6 000 EXEMPLARE
MARKETING@EFT-SERVICE.DE
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TANKSTOP-DAS-MAGAZIN

Fiir unverlangt eingereichte Manuskripte, Texte oder

Fotos iibernimmt die Redaktion keinerlei Haftung. Alle
BONIFATIUS, PADERBORN Rechte vorbehalten. Nachdruck, Vervielféltigungen und
WWW.BONIFATIUS.DE Nutzung von Inhalten, auch auszugsweise, sind nur nach

ausdriicklicher Genehmigung des Herausgebers gestattet.




Data Engineering
fOr ultimative Leistung.

Dank jahrelanger technischer Innovationen und der Erfassung von Milliarden von Datensatzen
hat Castrol konkrete Faktoren ermitteln konnen, bei denen Motorendl die Leistung eines
Fahrzeugs beeinflusst. Es hat sich gezeigt, dass Castrol EDGE bei diesen 7 entscheidenden
Faktoren® fUr ultimative Leistung sorgt: Motorleistung, Ausdauer, Hochtemperaturverhalten,
Druckbestdandigkeit, Verschlei3festigkeit, Sauberkeit und Kraftstoffeffizienz.

Die Castrol EDGE Motorenodle sowie alle weiteren Produkte aus unserem Castrol Tankstellen-
Sortiment kdnnen Sie Uber unseren Vertriebspartner Tollkihn Shoppartner GmbH bestellen:

0421 -56 5550 Zentrale@tollkuehn.de

*Innerhalb des Castrol Motorendlportfolios zeigt nur Castrol EDGE eine
ultimative Leistung, indem es Grenzwerte von Industriespezifikationen
Ubertrifft und entweder verschiedene OEM-Spezifikationen fur
Formulierungen erfillt oder indem seine Formulierung gemeinsam mit
einem OEM im Hinblick auf sieben entscheidende Faktoren entwickelt
wurde: Druck, Leistung, Ausdauer, Kraftstoffeffizienz, Hochtemperatur-
leistung, Sauberkeit und Verschlei3 (Uber 80 % der Castrol EDGE
Produkte basierend auf dem globalen Portfolioabsatz 2024).

& Castrol

www.castrol.de



News, Insights &
Updates direkt fiir Sie.

Folgen Sie uns, um nichts
mehr zu verpassen!

TANKSTELLE &
MITTELSTAND

Die Branchenmesse
02. +03. Juni 2027 - Messe Essen

Frithbuchervorteil sichern

Friih buchen lohnt sich. Werden Sie Aussteller und sichern
Sie sich jetzt attraktive Friihbucherkonditionen.

A

MESSE eﬂ'/ -
ESSEN a

www-tankstellen messe-de WIR BUNDELN TANKSTELLEN-KOMPETENZ



