








SONAX

MADE IN GERMANY

Sonax Uberzeugt
mit impulsstarken
Dufterlebnissen

TEXT| BILD: SONAX GMBH

Die vor allem bei Scheibenreinigern beliebten Sonax
Duftwelten wie ,Ocean Fresh® oder ,Havana Love" stro-
men iiberzeugende Kaufimpulse aus. Diese Erfolgsge-
schichte setzt Sonax ab sofort mit den neuen ,Sonax
Air Freshener” Lufterfrischern als ,dufte Doppel* fort.
Zusitzliche Kaufanreize bringt Sonax in Scheibenrei-
nigern und im neuen ,Air Freshener” mit dem fruchti-

gen-siiBen ,Sweet Flamingo“-Duft in den Shop.

Die Fans der Sonax Duftwelten und Kunden im Tank-
stellenshop genieBen sie bereits bei Scheibenreinigern
und Cockpitpflegern: Diifte nach ,Alm Sommer*-Berg-
krautern, ,Ocean Fresh*-Seeluft oder die Verkaufsschla-
ger mit karibischer ,Havana Love‘-Fruchtigkeit sorgen
bereits fiir die einzigartige Kundenansprache. Ab so-
fort sorgen die Lieblingsdiifte der Sonax Fans mit dem
LAir Freshener” auch fiir eine angenehme und langan-
haltend Beduftung im Autoinnenraum. Damit bieten
Tankstellenprofis ihren Kunden eine einzigartige und
impulsstarke Kombination aus Sommerscheibenreini-
gern und Lufterfrischern im einheitlichen Auftritt mit
den Lieblingsdiiften nach Wahl.

»DUFTERLEBNISSE TOTAL“

Das iiberzeugende Dufterlebnis unterstiitzt Sonax mit
einer besonders aufmerksamkeitsstarken und attrakti-
ven einheitlichen Produktgestaltung. So verwandelt das
innovative Marketingkonzept auch die neuen ,Air Fre-
shener” im Vergleich zu herkémmlichen Lufterfrischern
zu einzigartigen Umsatztragern. Weitere Kaufimpulse
verstromt der neue Lieblingsduft ,Sweet Flamingo®. Die-
sen bringt der Autopflegespezialist mit dem Start der
LAir Freshener” auch in verschiedenen Scheibenreiniger-
GebindegréBen neben den erfolgreichen Duftwelten in

den Shop.

PRAKTISCHER IMPULSARTIKEL MIT SOFORTHILFE GEGEN
STORENDE GERUCHE

Fiir die Markteinfiihrung der ,Sonax Air Freshener” ha-
ben sich die Entwickler intensiv damit beschéftigt, auf
Basis der langjdhrigen Erfahrungen eine Alternative zu
herkémmlichen Lufterfrischern anzubieten. Die Wir-
kung erzeugen hochwertige Parfiiméle, mit denen der
Kunststoff in einem speziellen Herstellungsverfahren
beduftet wird. So sorgen die Lufterfrischer fiir ein inten-

sives und langanhaltendes Dufterlebnis.

Die Soforthilfe gegen stérende Geriiche
ldisst sich in eleganter Form eines schi-
cken Kunststoff-Clips einfach und sicher

am Liiftungsgitter befestigen.
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Aufsteller fiir die Shop-Prdsentation

des ,Sonax Air Freshener*. Die beliebten
Sonax Duftwelten sorgen mit dem neuen
.Sonax Air Freshener® mit Langzeit-
wirkung auch fiir einen angenehm
duftenden Autoinnenraum. Sonax bietet
das Produkt in einer Blister-Verpackung
an, die zu 70 Prozent aus recyceltem
Kunststoff besteht.
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LR FRESHENER RN FRECHENER:
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SOMAX

,Hingucker* im Shop: Sonax bietet den
gebrauchsfertigen Sommerscheiben-
reiniger jetzt mit neuem Duft ,Sweet
Flamingo*“ neben den etablierten Duft-
richtungen im Drei- und 5-Liter-Gebinde
im attraktiv bedruckten Umkarton fiir

starke Zweitplatzierungen im Shop an.



Interview mit einem Anwender: Dunja Honisch von EG Group, Betreiber
von Tankstellen der Marken Esso und OMV in Deutschland

TEXT| BILD: KAT KALTE-AKTIV- I

CUBE ist ein Energie-Spar-Sensor, der die Kerntemperatur des Kiihlguts erfasst und damit das Kiihlsystem steuert. Er reduziert die Anzahl der

Energiesparen in Zeiten steig

WAS IST CUBE?

|

Kiihlzyklen drastisch, da er das Kiihlgut selbst als MessgroBe einsetzt und nicht die haufig schwankende Lufttemperatur im Kiihimdbel. Er ldsst

sich problemlos im Rahmen des Service installieren und ist wartungsfrei. Sein Preis von ca. 220 € (zuziigl. Installation und Fahrt) macht ihn zu

einer preisgiinstigen Alternative mit schneller Amortisation.

Die Preise fiir Strom steigen aktuell stetig.
CUBE Sensoren konnen allen EG Partne-
rinnen und Partnern dabei helfen, die Ener-
giekosten fiir Thre Kélteanlagen um bis zu
20 Prozent zu senken und gleichzeitig CO2
einzusparen. An ROC-Stationen haben sie
sich bereits bestens in der Praxis bewahrt.
Im Interview spricht Dunja Honisch, M&R
Managerin bei EG, iiber die Vorteile der in-

novativen Energie-Spar-Sensoren.

Frau Honisch, mit den CUBES kénnen
an ROC-Stationen im Schnitt 300 Euro
Energiekosten pro Jahr und Kiihlanlage

eingespart werden.

WIE LASST SICH DAS BEWERTEN?

Wenn Sie dafiir rund 300 Euro an Ka-
pital einsetzen fiir das Gerdt und den
Einbau, dann sind wir bei einem Return
on Investment von zwolf Monaten. Das

scheint mir doch vertretbar, oder?

KLINGT TATSACHLICH SEHR GUT. WIE LANGE
LAUFEN DENN DIE ENERGIE-SPAR-SENSOREN?
Gehen Sie von rund 15 Jahren aus. So

lange jedenfalls lduft die Garantie. Sie

konnen fiur den Ertrag der Investition
also mit 14 x 300 Euro rechnen. Dann sind

Sie bei 4200 Euro Reingewinn ...

... ABZUGLICH WARTUNG UND REPARATUR?

Nein. Es gibt keinen Wartungs- oder Repa-
raturaufwand. Das ist ja das Schone. Die
Gerate haben keinerlei mechanische Tei-
le, die sich abnutzen kénnten oder deren
Software ein regelmaBiges Update verlan-

gen wiirde. Einbauen und vergessen ...

GIBT ES WEITERE VORTEILE?

Ja, es gibt noch einen anderen Vorteil, der
hier noch gar nicht eingerechnet ist: Der
CUBE reduziert auch die Zahl der Kiihl-
zyklen, also das An- und Abschalten des
Kiihlaggregats, deutlich. Das wirkt sich
natiirlich positiv auf die Lebensdauer der

Kihlgerate aus.

HABEN SIE IM SINNE DER EG PARTNERIN-
NEN UND PARTNER MIT DEM HERSTELLER
BESONDERE KONDITIONEN VERHANDELT?
Wir haben fiir unsere Partnerinnen und
Partner einen Rahmenvertrag mit dem
Hersteller bzw. der Vertriebsgesellschaft
abgeschlossen. Dadurch konnten wir

natiirlich glinstigere Preise erzielen.

WIE LANGE DAUERT DENN DER EINBAU
EINES ENERGIE-SPAR-SENSORS?

Ungefahr eine halbe Stunde, maximal 90
Minuten. Das heif3t, die Stérung fiir den Ver-
kauf wird so gering wie moglich gehalten.

AuBerdem kénnen individuelle Absprachen

mit den Monteuren getroffen werden, um

passende Termine zu vereinbaren.

AN WEN KONNEN SICH EG PARTNERINNEN

UND PARTNER WENDEN, WENN SIE SICH FUR
DEN EINBAU VON CUBES INTERESSIEREN?

Sie kénnen sich direkt an unseren Ser-
vice-Partner, die KAT GmbH, wenden. Es
gibt auch die Moglichkeit, sich die CUBES
von der KAT GmbH liefern zu lassen und
sie dann von dem eigenen Service-Part-
ner installieren zu lassen. Wir haben be-
reits gute Erfahrungen mit diesem Vorge-

hen gemacht.

WIE SIND SIE EIGENTLICH AUF DIE ENER-
GIE-SPAR-SENSOREN GEKOMMEN?

Wir sind immer auf der Suche nach
Sparmdéglichkeiten — das ist unseren Ge-
schaftspartnern bekannt. Die Firma KAT
GmbH hat uns diesen Vorschlag unter-
breitet und uns die CUBE Ldsung aus-
fihrlich testen und den Stromverbrauch
selbst messen lassen. Der hat uns {iber-
zeugt. Und natirlich haben wir sofort
zugegriffen und fiir unsere Partnerinnen
und Partner einen Rahmenvertrag mit
speziellen EG Konditionen ausgehandelt.
Denn Strom sparen hei3t Geld sparen,

vor allem in Zeiten wie diesen.

WO KANN MAN SICH NOCH GENAUER
INFORMIEREN, WENN MAN MOCHTE?
Direkt bei der KAT GmbH. Die Firma schickt
Thnen gern Material zu. Oder im Netz unter:

www.energiesparsenor.de

Industriepartner

| i CKHT

KALTE-AKTIV TEAM GmbH
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CUBE: Der Einbau - in 90 Minuten zum Energie-Sparer

Die Firma KAT informiert: So gehen wir vor

1. Der CUBE-Einbau in
ein Kiihlregal geht in der
Regel recht fix. Zudem
stimmen wir uns exakt

mit Ihnen iiber den giins-

- LR F ]
Fre%h 1]
e s =

tigsten Zeitpunkt fiir den
Umbau ab.

2. Wir réumen zunéchst
das Regal an der Einbau-
stelle frei und lagern die
Waren voriibergehend in

eine Kiihltruhe ein.

3. Dann montieren wir
das Verdeckblech an der

Riickwand ab.

4. Der Energiesparsensor
wird ganz unkompliziert
mittels einer Schraube

sicher befestigt ...

5. CUBE wird verkabelt ...

EINSPARUNG

Ihre Einsparung: Pro Kiihlanlage ca. 20 kWh/Tag Verbrauch

365 Tage x 0,22 €/KWh (sehr niedrig angenommener Strompreis)
=289 Euro Einsparung pro Jahr

Empfohlen fiir: alle Walk-in-Cooler, Kiihlhduser, Tiefkiihlzellen und

groBere Kiihlanlagen

Industriepartner

|
-

6... und an den Regler

angeschlossen. Inbetrieb-

@ |
|

nahme und Justierung
sind dann eine Sache von

wenigen Minuten.

7. CUBE selbst enthdilt
eine Spezialmasse, die das
Kiihlgut imitiert. So kén-
nen wir immer exakt die
Temperatur des Kiihlguts
messen und die Kiithlung

entsprechend steuern.

8. Anschlief3end wird
das Verdeckblech wieder

angeschraubt ...

9.Jetzt nur noch das Regal

wieder einrdumen.

10. Fertig! Das Ganze dau-
ert im Normalfall keine
zwei Stunden. Danach

beginnt das Stromsparen.

BESTELLKONTAKT:
Firma KAT Kélte-Aktiv Team,
Oliver Rostock, Tel. 09171 9702-0,

Allersberger Str. 33a,
91154 Roth bei Niirnberg
oder o.rostock@kaelte-aktiv-team.de
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thie,

Einrichtungsideen mit System

¥3 _--.

AL

SO sehen Sieger aus!

TEXT | BILD: THIEM SHOP-EINRICHTUNGEN GMBH

Fir die Messe TANKSTELLE & MITTELSTAND hat sich
die Firma Thiem Shop-Einrichtungen aus Hamburg etwas
ganz Besonderes einfallen lassen: In einem Sondermailing
an alle EFT-Mitglieder konnten Interessenten fiir eine
neue Shop-Einrichtung an einer Verlosung teilnehmen.
Der Gewinner erhalt seinen neuen Shop zum Messe-Son-

derpreis und kann ihn bereits auf der Messe live erleben!

Der Gewinner steht nun fest, es ist die Adolf ROTH
GmbH & Co. KG aus GieBBen!

Die individuellen Planungen haben bereits begonnen.
Mehr kénnen wir zu diesem Zeitpunkt noch nicht verra-

ten aber seien Sie gespannt auf Ergebnis und Umsetzung.

Lassen Sie sich inspirieren und diskutieren Sie auf der
Messe mit den Planern von thiem tiber moderne und

individuelle Lésungen auch fiir Thren Shop.

thiem ist Spezialist und Dienstleister fiir Shop-Einrich-
tungen fiir Tankstellen. Mittelstdndisch und inhaber-
gefiihrt mit Giber 50 Jahren Erfahrung fiir nahezu alle
Farben entwickelt thiem Shopkonzepte aller GroBen

und Anspriiche.

Als SCC** zertifiziertes Unternehmen werden alle An-
forderungen fiir Arbeiten an Tankstelleneinrichtun-

gen erfillt.

Shopnews

§ ' &fﬁ
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ALLES AUS EINER HAND:
+Decken und Beleuchtung
+Kiithlmobel und Klimatechnik

+Backshops und Bistros
+Lounge-Bereiche
+Kassenzonen
+Regalsysteme

+Boden und Mébel

+Prasentation AuBenbereich

Bei thiem endet der Service nicht mit dem Kauf. Ge-
wahrleistet wird auch eine Nachkaufgarantie fiir eine

funktionale, nachhaltige und langlebige Einrichtung.

Kontaktdaten

Thiem Shop-Einrichtungen GmbH
Lademannbogen 6

22339 Hamburg

Telefon: 040/538001-0

Fax: 040/538001-10

Mail: kontakt@thiem.com

Shopnews

ANZEIGEN

HecVision -

das zuverlassige Gesicht
ERERSEIER
alternative Kraftstoffe

Zuverlassig, flexibel und modular

Benutzerfreundlicher Bezahl- und
Autorisierungsvorgang

Verarbeitung vieler Zahlungsmittel

Langlebiges, robustes Aluminium-
gehduse, 100% recyclebar

Als Stand-Alone oder Einbaulésung
verfligbar

Umfassender After-Sales-Service

Hectronic

Smart Solutions for
parking and refuelling

Sprechen Sie uns gerne an:

Hectronic GmbH | Allmendstrasse 15
D-79848 Bonndorf | Tel. +49 7703 9388-0
mail@hectronic.com

www.hectronic.com
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F Lekkerland

Der Name ist Programm — ,Einfach

Mehrweg" bietet eine einfache und

bequeme Mehrweg-Lésung. Hier

abgebildet: der 300ml Becher.

TEXT| BILD: LEKKERLAND SE

Uber Lekkerland kénnen Tankstellenbetreiber an ,Ein-
fach Mehrweg" teilnehmen. Dadurch erfiillen sie die
Pflicht, To-Go-Getrdanke und Speisen (auch) in Mehr-
wegverpackungen anzubieten, ganz einfach - ohne las-
tiges Spiilen im Shop.

Was haben viele Tankstellen mit REWE Supermarkten
gemeinsam? Die Antwort: Sie gehoren zu den Akzeptanz-
stellen des Mehrweg-Systems ,Einfach Mehrweg". Das
heiBt: Konsumenten kénnen dort die Mehrwegbecher
und Mehrwegbehaélter dieses Systems zuriickgeben. Seit
Anfang des Jahres ist es — durch das Verpackungsgesetz —
vorgeschrieben, dass To-Go-Getranke und -Speisen (auch)

in Mehrwegverpackungen angeboten werden.

Zum Akzeptanzstellennetz von ,Einfach Mehrweg"
gehoren verschiedene Tankstellen-Marken in ganz
Deutschland, sowie mehr als 3.500 REWE- und nahkauf-
Markte. Tankstellenbetreiber kénnen tiber Lekkerland

an Einfach Mehrweg" teilnehmen.

BELIEFERUNG UND ABHOLUNG BENUTZTER BECHER DURCH
LEKKERLAND

Das hat den Vorteil, dass der gesamte Mehrweg-Pro-
zess in die bestehenden Abldufe der Zusammenarbeit
mit Lekkerland eingebunden ist. Konkret: Tankstel-
lenbetreiber ordern Mehrwegbecher — und bei Bedarf
Mehrwegbehélter — auf den tblichen Bestellwegen.

Lekkerland liefert die Mehrweggebinde im Rahmen der

Shopnews
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reguldren Belieferung. Tankstellenbetreiber sammeln
benutzte Mehrwegbecher in einem Pfandsack, den

Lekkerland mitnimmt, sobald er ordentlich gefiillt ist.

Denn: Besonders bequem ist bei ,Einfach Mehrweg",
dass benutzte Mehrweggebinde nicht im Tankstellen-
shop gespiilt werden miissen. Das tibernimmt das Re-
cycling-Unternehmen REMONDIS. Auf diese Weise ist
sichergestellt, dass die Becher hygienisch einwandfrei

gesdubert werden.

Dass Lekkerland und REMONDIS bei ,Einfach Mehr-
weg" zusammenarbeiten, hat fiir Tankstellenbetreiber
noch einen Vorteil: ,Die Pfandabwicklung funktioniert
wie beim Einweg-Getréankepfand (DPG)", erldutert Fabi-
an Schinke, Director Category Foodservice bei Lekker-
land. Das heiB3t: Tankstellenbetreiber kénnen auf Pro-
zesse und Schnittstellen zuriickgreifen, die bereits vom
Einweg-Getrankepfand-System etabliert sind, bei dem
Lekkerland und REMONDIS seit rund 20 Jahren zusam-

menarbeiten.

BEZAHLT WIRD PRO BECHER -
EINE JAHRESGEBUHR GIBT ES NICHT
Ganz einfach ist auch die Preisgestaltung: Lekkerland

Kunden zahlen eine Umlaufgebiihr, fiir jeden Becher,

L T

den sie bestellen. Eine Jahrespauschale oder &hnliches
wird nicht erhoben. Die Kosten hdngen folglich vom Be-

darf ab und sind gut kalkulierbar.

Vorteile bietet das System auch Verbrauchern: Um ihren
Kaffee zum Mitnehmen umweltfreundlich zu genie-
Ben, zahlen sie einfach 1 Euro Pfand fir den ,Einfach
Mehrweg“-Becher. Bei Riickgabe des Bechers an einer
der vielen Akzeptanzstellen erhalten sie den Pfandbe-
trag zurlick. Der Download einer App oder dhnliches ist

nicht erforderlich.

DAS BIETET ,,EINFACH MEHRWEG*

+Mehrwegbecher in den GréBen 200ml, 300ml, 400ml
+Bei Bedarf verschiedene Mehrwegbehélter fiir Snacks
+Hygienegesicherte Spiillogistik

+Bestellung auf tiblichen Wegen bei Lekkerland
+Belieferung und Abholung der Becher durch Lekkerland

Einweg oder Mehrweg? Ihre Kunden miissen im
Tankstellenshop darauf hingewiesen werden,
dass sie die Wahl haben.




MCS -

MCS

Digital Convenience Day

Premiere in Offenburg sehr gelungen

TEXT|BILD: BS EFT

Vor fiinf Wochen veranstaltete die MCS in den Rdumen
der Mutter Markant in Offenburg ihren ersten Digi-
tal Convenience Day. Gut hundert Teilnehmer aus der
Convenience- und Tankstellenbranche kamen der Ein-
ladung nach und wurden belohnt: zehn spannende und
mit vielen neuen Facetten geschmiickte Vortrdge rund
um das Thema Digitalisierung im Shop unter Bertick-
sichtigung vor allem des Personal- und Fachkrafteman-
gels sorgten dafiir, dass die knackige 6-Stunden-Veran-

staltung wie im Fluge verging.

Gastgeber Torsten Eichinger erdffnete plnktlich um
10.00 Uhr den DCD und erlduterte im Anschlu3 noch
einmal die wichtigsten Erkenntnisse aus der hausei-
genen GenZ-Studie. Influencer-Produkte, kostenloses
Wlan, nachhaltiges Biosortiment, Mobile Payment und
der Focus auf Social Media sind einige Ansatze, um jun-

ge Kunden zu gewinnen.

Um dem Personalmangel entgegen zu wirken, kénnen
Smart Stores eine Lésung sein. Vom vielseitigen Einsatz
dieser unbemannten Shops berichtete Stephan Ri-
schen, Professor fiir Lebensmittelhandel an der DHBW

Heilbronn und nachdem Mark Wohltmann, live aus

Torsten Eichinger (MCS)

Seoul zugeschaltet, neuste Convenience-Trends verriet,

ergdnzte Marco Moncado, wie seine Firma

Kessebohmer Smart Stores baut und sie auf der Flache
einsetzt. Einer dieser Smart Stores steht aktuell auf dem
Markant-Firmengeldnde und konnte dann in der Mittags-

pause besichtigt und zum Einkaufen genutzt werden.

Ein weiteres Feature fiir Smart Stores ist Scan & Go. Cars-
ten Pletz von Fygi erklérte diese alternative und ergdnzen-
de Einkaufsmethode zur klassischen Kasse ohne zusétzli-
che App und lief3 die Teilnehmer in einem virtuellen Store

Uber einen QR-Code mit dem Smartphone einkaufen.

Wie wichtig es ist, seine Station und vor allem seinen
Shop im Internet noch sichtbarer zu machen, erlauterte
Joachim Helfer. Seine Firma Advantago hilft beim digi-
talen Prasenzmanagement, um beim Suchen besser ge-

funden zu werden.

Die MCS-Mediathek erhélt ein anderes Gesicht und
wird zukiinftig ,Connector” hei3en. Die jetzt schon con-
venienten digitalen Werbemdglichkeiten werden laut

Torsten Eichinger um einige Features erginzt.
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"CONVENIENCE DAY MC

Prof. Dr. Stephan Riischen (DHBW)

58

Lea Frank von Anybill prasentierte zur Umsetzung
der Bonpflicht und als flexible und umweltfreund-
liche Alternative zum Papierausdruck den digitalen

Kassenbon.

Dass ein Serviceroboter keine Komplettlésung fiir den
Arbeitskraftemangel ist, wohl aber eine sinnvolle Er-
gdnzung in Bistro- und Gastrobereichen sein kann,
erlduterte Thomas Oehring von Novabotics und Edin
Osmanovic iberraschte die Teilnehmer. denn seine Fir-
ma Panasonic ist nicht nur eine der fiihrenden Elektro-
nikhersteller, sondern auch sehr innovativ beim Thema
Elektronische Regaletiketten im Shop. AuB3erdem ist sie
jetzt auch Anbieter von Smart Locker (Abholstationen)

fiir den Online-Lebensmittelhandel.

Last but not least prasentierten Wolfgang Wolkenaer
und Julia Schéneberger ihr digitales Personaleisatz-
planungssystem Pep Balance und belegten, dass sich
eine Tankstellenwochenplanung in drei Minuten rea-

lisieren 1a3t.

ANZEIGEN

Seit Gber 40 Jahren
lhre Ladenbau Company

GIRUN
WALD

LADENEINRICHTUNG

Wir gestalten lhren Erfolg

Griinwald Ladeneinrichtung GmbH
Blankenhainer StraBe 27 | D-99441 Magdala
Telefon: +49 36454 570
info@gruenwald-ladeneinrichtung.de

www.gruenwald-ladeneinrichtung.de

Besuchen Sie auch unseren Onlineshop:
gruenwald-ladeneinrichtung.de/shop
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FORUM

f Tanksteller

Bilder der

Preistrdgerinnen 1. Preis

Auf der Suche nach dem heiligen Gral..

TEXT | BILD: ARTELIA GMBH; HOLLERITH BEI EVELYN HOLLERITH

Nachdem ich letztes Mal von Wetter und
Klimawandel geredet habe, weil es sich
beim Blick aus dem Fenster so schon
anbot, finden Sie heute ein Thema, was
mich, bzw. die Branche bereits ldnger um-
treibt.

Irgendwie hat es (wie ja alles aktuell, was
sich nicht mit Krieg, Inflation oder Gen-
dern beschiftigt und sonstwie die Gemii-
ter erregt) auch mit dem Klimawandel zu
tun, aber auf eine andere, vielleicht posi-
tive, optimistische Art. Ich bin zu jung,
um die fortschrittsgldubigen, technikbe-
geisterten 50er und 60er Jahre miterlebt
zu haben, sondern wurde 1977 im Jahr
des Punks geboren, als ,No Future” durch
die Boxen schallte. Und auch in den 8oer
Jahren war alles irgendwie schlecht und
traurig — Waldsterben und Hungersnot
in Afrika, Pershing II, von Musik und Fri-
suren ganz zu schweigen. Wir haben viel

geweint.

UND DANN KAM DIE WENDE...
Wie ich mir heute noch von Veteranen

berichten lassen darf, die dabei waren,

waren die 90er eine gute Zeit. Viel wur-
de neu- oder umgebaut und die ,moder-
ne" Tankstelle in ihren Grundziigen mit
WHG-Flachen und Gasrickfithrung,
usw. usf. besteht in ihren Grundziigen
seit dieser Zeit. Eigentlich ist alles seit-
dem nur verfeinert oder repariert wor-
den - seit 2007 war ich selbst dabei. Wir
haben uns viel mit Retrofits beschéftigt
in all den Jahren und hier und da ein biss-

chen experimentiert.

Was wir aktuell erleben, kénnte der Auf-
takt zu einer weiteren Erneuerungswelle
der Tankstelle als Institution sein. Natiir-
lich wird das, wie auch die letzten Trans-
formationen, nicht ohne ,Opfer” abgehen.
Aber dem (und der) Tiichtigen winkt der
Lohn, zukunftssicher aufgestellt zu sein

fiir einen Mobilitdtsmarkt im Wandel.

Drei Revolutionen erleben wir momen-

tan, die alles &ndern (werden):

DIE ERSTE REVOLUTION
Daten sind mehr wert als Produkte bzw.

ohne den Datenkanal zu beherrschen

wird man die Produkte nicht mehr los.
Auch dieser Prozess lauft spatestens seit
den 9o0er Jahren und die Auswirkungen
erleben wir alle. Viele von uns, ohne sie
richtig (be)greifen zu kénnen. Karstadt
ist ein trauriges Beispiel, was passieren
kann, wenn man den Anschluss verpasst.
Sieht man da noch Tankstellen mit Siche-
rungskédsten voller Schraubsicherungen
und 20 Jahre alten Kassensystemen mit
Windows XP drauf, kommt man sich ein
bisschen vor, wie in einem Historienfilm.
Die Aufgabe ist: Maximal viele Daten zu
erfassen, sinnvoll zu verarbeiten und
das Handeln danach auszurichten. Echt-
zeitprozesse bei Konfiguration, Bestel-
lung und Bezahlung der Angebote sind
bei Hamburgerketten seit Jahren Usus.
Schon jetzt kann unser Auto bzw. die
Software darin uns helfen, eine Route zu
berechnen, die Pausen zum Aufladen etc.
zu konfigurieren und wir sitzen vor unse-
ren vorbestellten Menis an der Raststat-
te, wahrend das Fahrzeug ladt. Gleiches
gilt mit Nachlauf fur die Prozesse zum
Betrieb einer Tankstelle — auch der Fach-

kraftemangel zwingt dazu.

Tankwort
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DIE ZWEITE REVOLUTION

Was uns antreibt, wird sich &ndern -
muss sich dndern. Damit wir eine Rest-
chance auf unsere recht komfortablen
Lebensgrundlagen erhalten. Zudem wol-
len Milliarden Menschen, die nicht so
leben wie wir, eine Perspektive auf ein
besseres Leben bekommen. Also wird es
ohne eine Anderung der Energiegewin-
nung - und -umwandlung nicht gehen.
Fossile Kraftstoffe sind ein Auslaufmo-
dell, es geht nur noch um das wann und
zu welchen Bedingungen, nicht um das
ob. Auch die Tankstelle wird sich somit in
ihrem Angebot dndern, denn der Kraft-
stoffmarkt ist in letzter Konsequenz ein
Nachfragemarkt. Das wurde beim E10-
Desaster mehr als deutlich. Die Frage ob
e-fuels kommen und zu welchen Bedin-

gungen beantwortet final iibrigens nicht

Tankwort

die Politik, sondern der Markt. Ich wiir-
de nicht darauf setzen, jedenfalls nicht
ausschlieBlich. Schauen Sie mal auf die
Produktionspldne der Automobilherstel-
ler. Die groBen MOGs bauen nicht ohne
Grund Abertausende Lades&ulen, ich be-
richtete an anderer Stelle dariiber. Eine
Verschiebung von nur 10-20% der PKW-
Flotte in die E-Mobilitdt in den kommen-
den Jahren reicht schon aus, um etlichen
Tankstellenbetrieben die Existenzgrund-
lagen zu entziehen (Verkaufen Sie iber
oder unter 2 Mio. Liter im Jahr?). Zudem
retten die sinkenden Tabakumsatze auch
das Shopgeschéft nicht mehr lange,
wenn nicht andere Sektoren stark zuneh-

men kénnen.

Hingegen rechnet die Boston Consulting

Group (allzu griiner Alliiren unverdach-

tig) mit einem Markt von 7 Mrd. Euro

Umsatz durch Ladesdulen im Jahr 2030.
Der Jahresumsatz aller Tankstellen in
Deutschland lag in den Jahren 2010-2020
laut Statista im Mittel bei ca. 15 Mrd. Euro.

DIE DRITTE REVOLUTION

Der Mensch macht sich tiberfliissig. Erst
beim Texteschreiben, dann beim Auto-
fahren, wer weil3, was noch kommt. Die
Prognosen und Zeitrdume sind noch un-
klar. Wissen Sie, ob dieser Text von einer
KI kommt? Ich sage Ihnen, dass es nicht

so ist, aber wer weif3 das schon..?

WAS MACHEN WIR?

Die Artelia GmbH hat Ende letzten Jah-
res einen Architekturwettbewerb unter
Studierenden der University of Applied

Sciences in Karlsruhe ausgelobt.



s S e

N

Thema: Die (Wasserstoff)-Tankstelle der
Zukunft.

Die preisgekronten Ergebnisse stellen

wir Thnen im Bild vor.

Einige Gemeinsamkeiten haben alle

Entwiirfe:

+Das Bezahlen an der Kasse spielt keine
wesentliche Rolle mehr, das geschieht
uber das Interface Handy o.a.

+Verkaufsrdume dienen vor allem der
,Recreation” (neudeutsch fiir Erholung)
und dem Snacken - vollgestellte Shops
gehoren der Vergangenheit an

+Die Tankstelle ist in ihren Grundziigen
immer noch erkennbar als Kombinati-
on aus Dach und Kiosk — der Archetyp
uberlebt also

+Skulpturale Formen bzw. Ornamentik
werden als Unterscheidungsmerkmal
gerne verwendet, aber nicht so platt
wie bei einem mexikanischen Restau-
rant in Sombreroform

+Alles ist ganz selbstverstdndlich nach-
haltig - Baumaterialien sind wieder-
verwendbar und / oder natiirlichen
Ursprungs, Wasser wird aufgefangen
und weiterverwendet, Dacher dienen
der Solarernte

+Pflanzen spielen eine wichtige Rolle -
fir die Aufenthaltsqualitdt wie fiir die
Standort-Okologie

Wer méakeln mdchte kann natirlich hier
und da fehlende Praktikabilitat bemé&n-
geln, aber — es handelt sich um Studieren-

de und keine fertigen Tankstellenplaner.

Wir waren beeindruckt von den Ideen
und der Gestaltungskraft der jungen
Leute — die Entwiirfe sind binnen ledig-
lich 3 Wochen und ohne Entwurfsbespre-

chungen entstanden!

WAS WOLLEN WIR VON IHNEN?
Teilen Sie uns Ihre Gedanken zur
Tankstelle der Zukunft und zu Ih-

rer Vision kiinftiger Mobilitat mit.

Was sehen Sie fiir Chancen und

fiir Risiken?

Wie erleben Sie das Umfeld?

Was wiirden Sie sich wiinschen?

In der kommenden Ausgabe wird ein

Leser-Wettbewerb offiziell gestartet.

Wie immer an dieser Stelle biete ich die
Moglichkeit zur Kontaktaufnahme unter
simon.pfennig@forum-ts.de an. Melden

Sie sich gerne bei Fragen oder Wiinschen.

Herzlichst Thr

Simon Pfennig

QUELLEN:
Umsatz der Tankstellen in Deutsch-
land | Statista

Aktuelle Trends und die Prognose fiir
die Elektromobilitat in Deutschland
(virta.global)

Winning the Battle in the EV Charging
Ecosystem | BCG ->

Downloads :: BFT -> bft Jahresbericht
2022 ,,Der wichtigste Umsatzbringer
war unverandert Tabak, wobei hier
Umsatz und Bruttoverdienst im ers-
ten Halbjahr riickldufig waren®

bft veroffentlicht Branchenstudie
2019/2020 :: BFT -> Seite 23 zu den
Shopumsétzen

Tankwort
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Aufreihung der Modelle

zur Vorstellung

Preistrager

1. PREIS FUR DEN ENTWURF ,, TRIFOLIUM® 3. PREIS FUR DEN ENTWURF

Jessica Peter “UMSCHWUNG”
Elisabeth Ortelt Isabell Blender
2.PREIS ANERKENNUNG FUR DEN ENTWURF
Evelyn Hollerith “HYDROHUB”
Pascal Rittlinger
3. PREIS FUR DEN ENTWURF Aaron Willumeit
“T(H2)ANKFLOW”
Zoe Frankle BETREUUNG DURCH DIE HOCHSCHULE:
Niklas Ritter Prof. Armin Giinster

Prof. Andreas Meissner

ANZEIGEN

AUSLOBER:
ARTELIA GmbH Alter Teichweg 23 A 22081
Hamburg

BETREUUNG DURCH DIE ARTELIA GMBH:
Ulrich Déren
Simon Pfennig

Shopeinrichtungen
Decken und Beleuchtung
Kiihimoébel und Klimatechnik
Backshops, Kassenzonen,

thiez,

Regalsysteme, FuBbdden www.thiem.com - kontakt@thiem.com - Telefon: +49 (0)40 - 538 001-0  Einrichtungsideen mit System




Der Minijob, ein richtiger Job,
kein Ausnahmeverhaltnis

TEXT: RA STEPHAN ZIEGER / BFT

valmmer wieder kommt es in unserer
Praxis zu Nachfragen um Thema Mini-
jobs. Lange Jahre war der Minijob der
450-Euro-Job. Auch als 520-Euro- ist er in
Bezug auf das Arbeitsrecht kein Arbeits-
verhaltnis zweiter Klasse, sondern ein
ganz normales Arbeitsverhédltnis. Mini-
Jobs sind eben nur Teilzeitarbeitsverhalt-
nisse oder in der andren Variante befris-

tete Arbeitsverhaltnisse.

Sie stehen in Bezug auf den Kiindigungs-
schutz den Vollzeitarbeitsverhaltnissen
gleich. Je nach Dauer der Beschiftigung
gelten die Kiindigungsfristen aus dem
Biirgerlichen Gesetzbuch oder auch der
besondere Kiindigungsschutz auch fiir

diese Mitarbeiter.

Dies reicht von der Grundkiindigungs-
frist nach § 622 ABS 1 BGB von 4 Wo-
chen zum 15. oder letzten Tag eines Ka-
lendermonats bis hin zu den langeren
Kiindigungsfristen nach Absatz 2 dieses
Paragraphen je nach Dauer der Betriebs-
zugehorigkeit bis sieben Monate eines

Kalendermonats.

Fir den Arbeitgeber betragen diese nach
§ 622 Abs. 2 S.1 BGB diese Frist nach einer

Dauer des Arbeitsverhéaltnisses von

+2 Jahren auf 1 Monat zum Ende eines
Kalendermonats,

+5 Jahren auf 2 Monate zum Ende eines
Kalendermonats,

+8 Jahren auf 3 Monate zum Ende eines
Kalendermonats,

+10 Jahren auf 4 Monate zum Ende eines
Kalendermonats,

+12 Jahren auf 5 Monate zum Ende eines
Kalendermonats,

+15 Jahren auf 6 Monate zum Ende eines
Kalendermonats,

+20 Jahren auf 7 Monate zum Ende eines

Kalendermonats.

Auch der Kindigungsschutz - welchen
bestimmte Beschéftigte genieBen, wie
zum Beispiel der Kiindigungsschutz fiir
Behinderte, Schwangere oder Beschaftig-

te in Elternzeit - gilt fiir diese Mitarbeiter.

Der Minijobber hat auch einen An-
spruch auf Entgeltfortzahlung, sowohl
bei eigener Erkrankung, als auch bei
Krankheit des Kindes. Auch hier be-
stehen keine Unterschiede. Auf eines
miissen Sie allerdings achten: Der An-
spruch auf Lohnfortzahlung besteht
erst vier Wochen nach Beginn der Be-

schaftigung.

Fiir Arbeitgeber wichtig: Es besteht hier
eine Absicherung tiber die ,Mini-Job-Zen-
trale”. Einzelheiten sollten Sie mit [hrem

Berater abstimmen.

Fir die Verglitung an Sonn- und Feier-
tagen gibt es auch keinen Unterschied.
Auch diese ist gleich. Apropos Vergiitung.
Die Arbeitsgerichte haben erst in letzter
Zeit dariiber grundséatzlich entschieden.
Bei gleicher Tatigkeit steht Voll- und
Teilzeitbeschéftigten das gleiche Gehalt
zu. Machen Sie bitte auch keine Unter-
schiede bei den Geschlechtern bei der Be-
zahlung. Keines dieser Merkmale ist ein

Grund fir eine Differenzierung.

Auch bei den Arbeitsvertragen gibt es
keine Unterschiede. Wie der Vollzeitbe-
schaftigte muss der Arbeitsvertrag fiir
den Teilzeitbeschéftigten alle Informa-
tionen iiber die wesentlichen Vertrags-
bedingungenenthalten. Bereits ldnger
Beschéftigte Minijobber kdénnen, genau
wie ihre Vollzeitbeschéftigten Kollegen,
einen neuen Arbeitsvertrag nach diesen

Regeln verlangen.

Machen Sie bitte auch keine Unterschie-
de beim Arbeitszeugnis. Hier miissen Sie
sich dieselbe Miihe geben, wie sie beim
Vollzeitbeschaftigten bestehen und be-

kannt sind.

Eine spezielle Erwdhnung - weil das in
letzter Zeit in unsere Arbeit in der Ge-
schaftsstelle oft aufgeschlagen ist - ver-

dient das Thema Schwangerschaft.

Die schwangere Minijobberin genie3t den
Kiindigungsschutz wie die Vollzeitbeschaf-
tigte. Kommt es durch die Schwangerschaft
zu einem Beschéftigungsverbot, erhalten
auch diese Beschéftigten den sogenannten
Mutterschaftslohn. Der Mutterschaftslohn
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ist der Lohn, den Sie durchschnittlich in
den letzten drei Monaten der Beschéftigung
gezahlt haben. Die Kosten hierfiir erhalten
Sie erstattet, allerdings nicht von der Kran-
kenkasse, sondern von der Arbeitgeberver-
sicherung fiir die Minijobs. Das gleiche gilt

fiir den Bezug von Elterngeld.

Zum Schluss noch ein Exkurs in die So-
zialversicherung. Die gesetzliche Unfall-
versicherung springt auch bei einem Ar-

beits- oder Wegeunfall ein.

Ein Hinweis zum Schluss. Die Gerich-
te haben in letzter Zeit sehr viel Urteile
zum Thema Gleichbehandlung gefallt.
Nehmen Sie diese Themen nicht auf die
leichte Schulter. Nicht alles k&nnen wir
in diesem kurzen Format erértern. Wenn
Sie weitere Fragen rund um diesen The-
menbereich haben, setzen Sie sich bitte
mit Threm Berater oder auch der Ge-

schaftsstelle in Verbindung.

ANZEIGEN

tankstelle.sonax.de

DUFTES DOPPEL FUR MEHR UMSATZ

SONAX

MADE IN GERMANY

NEU UND NURSOX
SOMMERSCHEIBENREIN
LIEBLINGSDUFT UND PASSENDEM
LUFTERFRISCHER

* Bewiihrt verkaufsstarke, gebrauchsfe
Sommerscheibenreiniger

* 3| und 5 [-Gebinde im attraktiven Umkarton
fiir Zweitplatzierungen

* Passend dazu: Hochwertige, langanhaliend
duftende Lufterfrischer

* Aus intensiv beduftetem Kunststoff, zur
Anbringung am Liiftungsgitter

* Optimale Priisentationshilfen fiir den POS



Der Tankwart informiert

Der tégliche Tipp fiir Ihre Kunden

Sie sind Betreiber oder Pachter einer Tankstelle, Sie kennen die Branche und Sie verfiigen iiber geballtes Wissen
rund ums Auto. Geben Sie dieses Wissen doch an Ihre Kunden weiter! Nutzen Sie den Moment des Kassenstopps
und geben Sie Threm Tankkunden ein paar praktische Tipps an die Hand. Dieser kleine Service kostet Sie nichts,

bringt Sie und Ihren Service aber nachhaltig und positiv ins Geddchtnis Ihres Kunden.

TIPP 1: TIPP 2:
FRISCHE FUR DAS WISCHWASSER IHRER KUNDEN! ANGEBOTE IM SHOP!

Die kalte Zeit ist zu Ende und frischer Wind weht. Gilt Machen Sie auf Thre Angebote aufmerksam. Helfen
diese Frische auch fiir das Wischwasser Ihrer Kunden? koénnen die ,Aktuell im Shop:* Aufkleber aus dem eft-
Fragen Sie nach und weisen auf Ihr Sortiment fiir den  Onlineshop! Der Angebotstext kann mit einem wasser-
Sommer hin. festen, zur Beschriftung von Kunststoffen geeigneten

Stift aufgetragen werden.
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SIE HABEN DIE TANKSTELLE.
WIR HABEN I[HREN PREISTURM.

!

MAMIMALE SICHTBARKEIT | <[8E )

DIE VISITENKARTE IHRER TANKSTELLE. ¥ aat
PWM IST IHR PARTNER. SICHER BEI JEDEM KUMA | {}

o

Poeln
INDIVIOUELLE FERTIGUNG | -'*-'%::
\“'._ _.-"

MADE IN GERMANY | * )
K ._-"

PHESETURME
EHBALMCTILILE
KOM BAKTARLAGEN
Rl ARLAGEN
ARNT R (] B

RGB-BOARDS W RETRO-FIT
Ol L THRLE ! vl FalEy O whide oy & W LT L
W P 4 R Wl AT HEN »TEN

i mis] My HLIHICEW PRCEC LT KT

R RUND UM IHRE TANKSTELLE!



Feuerléscher Aktionswagen
RUBRIK: ~ VERBRAUCHSMATERIALIEN RUBRIK:  TANKFLACHE & FORECOURT |
CONTAINER & REGALE

Produkt: Feuerloscher1kg mit Halterung Produkt: Aktionswagen mit 4 Kérben
1kg mit Halterung ABC Pulver (A32/ABC), MaBe: H x B: 1300 mm X 400 mm |
DIN EN3, GS VE je Korb bis 25 kg belastbar

Art.-Nr.: 312652 Art.-Nr.: 200212

Preis: €10,99 Preis: €199,00

Alle Artikel auf www.eft-service.de/shop

Onlineshop
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Aktion im Marz & April 2023

Brotchentiiten BFT
RUBRIK: SHOP & BISTRO |
VERBRAUCHSMATERIALIEN

Produkt: Brotchentliten BFT
GroBe:  3/4kgl|i5kg|3kglsakg
Farbe: weil3 mit bft Logo

,Frisch aus unserem Backshop*
Art.-Nr.. 10675 10676 | 10677| 10678
Preis: €1799

Onlineshop

bft-Fahne

RUBRIK: BERUFSBEKLEIDUNG | BFT-FASHION

Produkt: bft-Fahne

Mafe: 1200X2500 mm | 1500x4000 mm |
1500X5000 mm | 2000X3000 mm

Art.-Nr.: 10001 | 10002 | 10003 [10006 | 10265

Preis: ab €29,90

Aktion: 10% Rabatt

Ankiindigung fiir Mai & Juni 2023

Doppelkammersammelbehilter
RUBRIK:  TANKFLACHE & FORECOURT |
CONTAINER & REGALE

Produkt: Doppelkammersammelbehalter fiir Abfall /

Oldosen
MafBe: B 600 mm x H 800 mm x T 300 mm
Farbe: Grau, marine, orange, rot, schwarz

Art.-Nr.: 12037
Preis: €249,00

Alle Preise verstehen sich zzgl. ges. MwSt. und Versand.



Mitmachen lohnt sich!

Kurz mal nachgedacht.

Losen Sie das Bilderratsel und gewinnen Sie unseren attraktiven Preis.

Die University of Applied Sciences - an der die Studierenden am Architek-  Ein Produkt der Firma Fairox

turwettbewerb der Firma Artelia GmbH teilnahmen- steht in dieser Stadt.

Von der Firma Thiem gab es dies zum Messe-Sonderpreis zugewinnen. = Durch die CUBE-Sensoren kann diese eingespart werden.

15 11 1 3

Einsendeldsungswort

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 1 12 13 14 15 16

Kurz vor Schluss 64



Unter allen Einsendungen wird ein Gewinner gezogen. Teilnehmen
konnen ausschlieBlich Abonnenten des Magazins TANKSTOP.

Senden Sie als Abonnent einfach das Einsendelésungswort per E-Mail
an die Redaktion des TANKSTOP: marketing@eft-service.de

Beriicksichtigt werden ausschlieBlich per E-Mail eingehende Einsen-

dungen mit vollstandiger postalischer Adresse und Telefonnummer.

Einsendeschluss ist der 12.05.2023

65 Kurz vor Schluss

Unser aktueller Gewinn

DAS LENOVO TAB M10 FHD PLUS MIT SMART CHARGING STATION

Das schicke Smart Tab M1o FHD Plus sieht nicht nur toll aus, son-
dern fiihlt sich gut an. Das Geh&use besteht vollstandig aus Metall
und wirkt sehr modern. Das Display ist schmal umrahmt, wodurch
das 103" (26,2°cm) groBe Display perfekt zu Geltung kommt. Die Full-
HD-Auflésung sorgt fiir gestochen scharfe Bilder. Zudem verfiigt
dasTab M10 FDH Plus liber den MediaTek Octa-Core-Prozessor.
Zusatzlich ist eine Ladestation mit Aufstellfunktion enthalten, wo-
durch das Tablet zur Nutzung perfekt steht und zeitgleich geladen

werden kann.

WAS SIE JETZT NOCH TUN MUSSEN?
Einfach das Rétsel 16sen und das Einsendelésungswort samt Ihrer
postalischen Adresse mailen - fertig. Wir driicken allen Teilneh-

mern die Daumen und wiinschen viel Gliick.

TEILNAHMEBEDINGUNGEN FUR DAS GEWINNSPIEL

Teilnehmen kénnen ausschlieBlich Abonnenten des Magazins TANKSTOP
mit folgenden Ausnahmen: Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter der an der Her-
ausgabe des Magazins beteiligten Unternehmen sowie deren Angehorige sind
von der Teilnahme am Gewinnspiel ausgeschlossen; ebenso ist der Rechtsweg
ausgeschlossen. Eine Barauszahlung des Gewinns ist nicht méglich.

Das Losungswort des letzten

Rétsels lautet:

Raetselspass



Fiir die Inhalte der vorgestellten Termine und Seminare
e s A; l l E E t ist ausschlieBlich der Veranstalter zusténdig und
verantwortlich.

Verdffentlichen auch Sie Ihre Termine kostenfrei im

‘ ,\ ? [ l I l | TANKSTOP. Alle Informationen senden Sie inklusive der
° entsprechenden Kontaktdaten unverbindlich per Mail an

redaktion-tankstop@eft-service.de. Ein Anspruch auf

Abdruck besteht nicht.
Termine 06. - 07.10.2023

Hausmesse Lekkerland
Schulungen U
Weiterbildungen

20.-21.10.2023
Hausmesse Lekkerland
23.-24.09.2023 Dortmund
Hausmesse UTZ GmbH & Co. KG
Mehrzweckhalle, Gartenstraf3e 30
88437 Maselheim

29.-30.09.2023

Hausmesse Lekkerland

Hannover

JAHRGANG 11

EINKAUFSGESELLSCHAFT BERND SCHEIPERPETER PREISLISTE | / MEDIADATEN 2023
FREIER TANKSTELLEN MBH MARKETING@EFT-SERVICE.DE

IPPENDORFER ALLEE 1D

53127 BONN 6 X JAHRLICH

TEL. 0228 -91029 0 MAYA FELDMANN
FAX 0228 - 910 29 29 MARKETING@EFT-SERVICE.DE DRUCKAUFLAGE 6 000 EXEMPLARE
MARKETING@EFT-SERVICE.DE

WWW.TANKSTOP.DE KOPFSTROM GMBH, BONN TAURO OFFSET
WWW.EFT-SERVICE.DE/LEISTUNGEN/ WWW.KOPFSTROM.DE FSC-ZERTIFIZIERT
TANKSTOP-DAS-MAGAZIN

Fir unverlangt eingereichte Manuskripte, Texte oder

Fotos iibernimmt die Redaktion keinerlei Haftung. Alle
BONIFATIUS, PADERBORN Rechte vorbehalten. Nachdruck, Vervielféltigungen und
WWW.BONIFATIUS.DE Nutzung von Inhalten, auch auszugsweise, sind nur nach

ausdriicklicher Genehmigung des Herausgebers gestattet.




JEDES FUNFTE AUTO FAHRT MIT ZU WENIG OL.

RESERVE FUR IHRE
KUNDEN. TURBO
FUR IHREN UMSATZ.

T ®,
PRUFEN LOSFAHREN

Millionen Autofahrer sind ohne Olreserve
unterwegs. Darum bietet Castrol jetzt lhren
Kunden das Nachfiillol-Sortiment fiir
maximale Leistung und optimalen Schutz.
Gleichzeitig geht Ihr Umsatz auf die
Uberholspur.

Bestellen Sie jetzt das Castrol Tankstellen-
Produktsortiment iiber unseren Vertriebs-
partner Tollkithn Shoppartner GmbH
telefonisch unter Tel.: 0421 56 55 50
oder per Mail: Zentrale@tollkuehn.de!

www.castrol.de/tankstelle
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