




Shopnews33

����
�� ������ � �

VOL_FAN_2584_66377_23_V01_RZ.indd   1VOL_FAN_2584_66377_23_V01_RZ.indd   1 27.04.23   15:2127.04.23   15:21



Die Lekkerland Convenience Foodservice Akademie in 

Frechen hat ihr Schulungsprogramm neu aufgestellt. 

Die Seminare sind individuell zusammenstellbar und 

noch praxisorientierter. 

Der Unterwegskonsum entwickelt sich ständig weiter. 

Neue Ernährungstrends oder sich stetig verändernde ge­

setzliche Regelungen stellen Shopbetreiber und ihre Mit­

arbeiter häufig vor Herausforderungen. Vor allem im Bis­

tro, beim Kaffee, und auch im Sortimentsbereich Frische 

Convenience hat sich in den letzten drei Jahren besonders 

viel getan. Doch was können Shopbetreiber tun, um wei­

terhin wettbewerbsfähig zu sein und vor allem zu bleiben? 

SCHULUNGSINHALTE INDIVIDUELL ZUSAMMENSTELLEN

Ein wichtiger Schritt zum Erfolg heißt „Foodservice ver­

stehen und wissen, wie man sein Bistro optimal in Szene 

setzt“. Und das vermittelt die Lekkerland Foodservice Aka­

demie. Sie ist ein Kompetenzzentrum für alle, die Foodser­

vice an der Tankstelle aktuell schon anbieten oder zukünf­

tig anbieten möchten. Der praktische Nutzen steht dabei 

im Vordergrund. Shopbetreiber und ihre Beschäftigten 

erfahren dort alles, was sie wissen müssen, um Kunden 

mit frischen Backwaren und leckeren Snacks glücklich 

zu machen und sich von Mitbewerbern abzusetzen. Das 

Schulungsprogramm wurde nun noch einmal neu aufge­

stellt und noch praxisnaher gestaltet. Shopbetreiber kön­

nen aus einem breiten Angebot an Seminaren, Workshops, 

Hygiene-E-Learnings (in 14 verschiedenen Sprachen) sowie 

Webinaren wählen. Darüber hinaus lassen sich Schulungs­

inhalte auch individuell zusammenstellen.

Bei den Seminaren und Schulungen legen Kursteilneh­

mer ganz praktisch Hand an. Sie können anschauen, 

Lekkerland vermittelt praxisnahes 
Know-how in der Foodservice Akademie 
TEXT|BILD: LEKKERLAND SE

In der Convenience Foodservice Akademie lernen Schulungsteilnehmer 

in moderner und ansprechender Atmosphäre.

Die Schulungen erfolgen an Maschinen 

und Modulen, die auch in der Praxis 

genutzt werden.
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Anbringung am Lüftungsgitter

• Optimale Präsentationshilfen für den POS



selbst ausprobieren und natürlich auch verkosten. Da­

für stehen ihnen im Akademie-Gebäude in der Nähe der 

Lekkerland Zentrale in Frechen nicht nur sämtliche Ge­

räte an Gastronomie-Kaffeemaschinen und Verkaufsthe­

ken bis zu den unterschiedlichsten Highspeed-Backöfen 

zur Verfügung. Es gibt auch einen kompletten Backshop 

für realitätsnahe Schulungen. Denn auch die optimale, 

tageszeitbezogene Warenpräsentation des Foodservice-

Angebotes im Tankstellenshop will gelernt sein. Das Er­

lernte lässt sich danach sofort in der Praxis umsetzen. 

INDIVIDUELLES KURSPROGRAMM

Das neue Trainingsprogramm deckt alles ab, was im 

Tagesgeschäft mit Foodservice zu tun hat. Teilnehmer 

können sich ihre Workshops und Seminare individuell 

aus vier Themenblöcken zusammenstellen. Neben Work­

shops in der Akademie mit hohem praktischem Anteil 

gibt es auch ein umfangreiches Online-Angebot an We­

binaren und E-Learnings. Zum Beispiel gibt es die gesetz­

lich vorgeschriebene Folgebelehrung „Infektionsschutz 

oder Hygieneschulung (EG) Verordnung 852/2004“ als ein­

faches E-Learning in 14 unterschiedlichen Sprachen. 

Weitere Informationen rund um die Lekkerland Food­

service Akademie und das Seminarangebot finden Sie 

immer aktuell auf der Website: www.lekkerland.de/

foodservice-akademie. 

Melden Sie sich gleich zu einem der nächsten Seminarter-

mine an und erhalten Sie bei einer Buchung bis zum 31.07. 

einen Kennenlernrabatt von 10%:

Moderne Personalgewinnung und lokales Marketing

Termine am: 25. Oktober

Optimal Zubereiten & Präsentieren 

Impulse für Ihr Tagesgeschäft

Termine am: 18.Juli

Umsätze steigern durch AKTIVES VERKAUFEN  

und Zusatzverkäufe

Alle reden davon – aber keiner macht es 

Termine am 1. August und 14. November
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Ihre Ideen sind gefragt …

Leser der FORUM-Tankstellen-Kolumne haben es schon 

bemerkt. Die Gedanken kreisen in diesen unruhigen 

Zeiten vermehrt um Konzepte zum Erhalt und zur Wei­

terentwicklung der Tankstelle als Wirtschaftsfaktor 

und zum Lebensunterhalt. Sei es in diesem Magazin 

oder auch in anderen Veröffentlichungen – überall geht 

es um die Mobilität der Zukunft, die Tankstelle der Zu­

kunft, die Kraftstoffe der Zukunft.

Ich war kürzlich zu einer Partnertagung eines großen 

Mittelständlers eingeladen, um zu Vorschriftenthemen 

zu sprechen. Auch hier war ein bedeutender Teil der 

anderen Vorträge und vor allem der Pausengespräche 

stark auf diese Fragestellungen ausgerichtet. Das Fa­

zit: Es bleibt unübersichtlich und hoffentlich kommen 

E-Fuels zur Rettung. Es ist ja auch verständlich: Bei ca. 

14 000 Tankstellen in Deutschland geht es um unmit­

telbar anstehende (möglichst die richtigen) Weichen­

stellungen, die angesichts der nicht abgeschlossenen 

gesellschaftlichen, politischen und wirtschaftlichen 

Debatten ein Sprung ins Ungewisse sind. Groß sind die 

Sorgen, aufs falsche Pferd zu setzen, Geld zu verlieren, 

vom Gesetzgeber ausgebremst, ja sogar „kalt enteignet“ 

zu werden! Die Gemüter erregen sich und sonst kühl 

kalkulierende Kaufleute bekommen rote Köpfe. 

Lassen Sie mich zur Einordnung zwei Dinge feststellen:

Wissenschaftlich ist die Debatte nahezu abgeschlossen 

und – das Rennen um die Zukunft ist bereits gestartet.

Die Notwendigkeit der Dekarbonisierung unserer 

globalen Wirtschaftsstrukturen ist unter allen Experten 

unstrittig. Sachen verbrennen und CO2 freizusetzen ist 

kein tragfähiges Modell für die Zukunft mehr, also müs­

sen Alternativen her.

Die Klimaziele, ob 1,5° oder 2° scheinen beim bisherigen 

Tempo und der aktuellen Maßnahmentiefe schlechter­

dings nicht mehr erreichbar. Um ein böses Bild zu be­

mühen: Das Auto wird gegen die Wand fahren, wir ha­

ben nur noch in der Hand, wie hart der Aufprall wird. 

Ermutigend, oder?

Gleichzeitig sind viele alte und auch neue Player im 

Energiemarkt in das Rennen um die neuen Energieträ­

ger eingetreten und mit großem Aufwand dabei, Alter­

nativen marktfähig zu machen und sich entscheiden­

de Anteile zu sichern. Es geht hier nicht um Peanuts, 

sondern es werden weltweit Billionen in den nächsten 

Dekaden in diese Sektoren investiert werden, entweder 

zur Erschließung neuer Potentiale oder zur Folgenver­

meidung in Bezug auf alte „Fehler“.

Einige aus dem Mittelstand sagen mir: Da bin ich raus, 

ich komme gerade so über die Runden, ich hoffe, dass 

E-Fuels mir noch möglichst lange das Geschäft retten 

werden – sie können ja nicht alle Verbrenner über Nacht 

austauschen. 

Andere wiederum nehmen Ihr Herz in die Hand und 

machen sich schlau: Wie kann ich meine Energiegewin­

nung umstellen, wie kann ich meine Lagegunst und 

meine Expertise nutzen? Was tun meine Kunden? Was 

kann ich denen für Angebote zur rechten Zeit und im 

rechten Maß machen?

TEXT: SIMON PFENNIG
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Dies ist der Auftakt zum Leser-Wettbewerb Tankstelle der 

Zukunft: Teilen Sie uns Ihre Gedanken zur Tankstelle der 

Zukunft und zu Ihrer Vision künftiger Mobilität mit.

Was sehen Sie für Chancen und für Risiken?  

Wie erleben Sie das Umfeld?  

Was würden Sie sich wünschen?

Sie haben auch auf der Messe TANKSTELLE & MIT-

TELSTAND die Möglichkeit, uns Ihre Themen zu nen­

nen und Ideen zum Beispiel zu Wettbewerbskategorien 

mitzuteilen. 

In den folgenden Ausgaben werden wir Ihre Stichworte 

aufgreifen und dazu informieren.

Bis 31.12.2023 können Sie uns Konzepte einreichen, seien 

sie gezeichnet, geschrieben oder mithilfe einer Collage 

zusammengeklebt. Ob sie das mit sich allein ausmachen, 

im Freundes- und Kollegenkreis erarbeiten, oder einer 

AI „prompten“, was sie auswerfen soll. Alles ist erlaubt. 

Die einzigen Regeln sind:

+Seien Sie kreativ

+Seien Sie mutig

+Seien Sie positiv 

(Wir suchen die Tankstelle der Zukunft als aktiven 

Betrieb, das Bild einer Ruine einzureichen würde diese 

Anforderung also nicht erfüllen).

Wie immer an dieser Stelle biete ich die Möglichkeit zur 

Kontaktaufnahme unter simon.pfennig@forum-ts.de an.

Melden Sie sich gerne bei Fragen oder Wünschen.

Herzlichst Ihr  

Simon Pfennig
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Grünwald Ladeneinrichtung GmbH
Blankenhainer Straße 27 | D-99441 Magdala

Telefon: +49 36454 570
info@gruenwald-ladeneinrichtung.de

www.gruenwald-ladeneinrichtung.de

Besuchen Sie auch unseren Onlineshop: 
gruenwald-ladeneinrichtung.de/shop

Seit über 40 Jahren
Ihre Ladenbau Company
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Getankt und kein Geld – 
Was nun?

Kennen Sie das? Der zerstreute älte­

re Herr der bei Ihnen tankt und sein 

Portemonnaie nicht dabei hat, oder die 

junge Dame mit dem kleinen VW Polo, 

die nach längerem Suchen weder Karte 

noch Geld findet. In Ihrem Alltag ken­

nen Sie zahlreiche weitere Fälle. Damit 

sind nicht diejenigen gemeint, die sich 

nur kurz umschauen und dann weg 

sind. Für diese Fälle gibt es die Strafan­

zeige bei der Polizei.

Die erstgenannte Kundschaft ist im Re­

gelfalle zahlungswillig und sie müssen 

nicht um ihr Geld fürchten. Sind die 

Herrschaften bekannt, können Sie damit 

rechnen, dass sie umgehend ihr Geld er­

halten. In vielen Fällen sind die Kunden 

aber nur flüchtig oder gar nicht bekannt. 

Dann hilft nur Fingerspitzengefühl und 

die richtige Lösung.

Zur Verfügung steht ein ganzes Repertoire. 

Tank auspumpen geht deswegen nicht, 

weil es oftmals im Falle eines Einverständ­

nisses technisch nicht zu bewerkstelligen 

ist. Rechtlich haben Sie mit dem Befüllen 

des Kraftstoffs in den Tank ohnehin das 

Eigentum an der Ware verloren. 

Eine Möglichkeit ist die Entgegennah­

me eines Pfandes. Aber Vorsicht. Den 

Ausweis oder den Reisepass dürfen Sie 

nicht einfordern. Abgesehen davon, dass 

Eigentümer der Ausweisdokumente die 

Bundesrepublik Deutschland ist, ver­

stößt es gegen § 1 Abs. 1 Satz 3 des Aus­

weisgesetzes, „Vom Ausweisinhaber (… 

zu verlangen), den Personalausweis zu 

hinterlegen oder in sonstiger Weise den 

Gewahrsam aufzugeben“. Sinnvoll ist es 

daher nach anderen Pfandgegenständen 

zu fragen. Diese sollten in beiderlei Hin­

sicht geeignet sein. Verwertung und An­

halt zur Rückkehr.

Wenn der Ausweis vorhanden ist, soll­

te auch eine Ausweiskopie reichen. Sie 

dürfen nicht alle Daten vom Ausweis 

haben, daher sollten die Daten, die nicht 

zur Begleichung der Forderung gehören, 

geschwärzt werden. Soweit die Juristen. 

Aber wenn Sie die persönlichen Daten 

haben, können Sie zweierlei weitere Si­

cherungsmaßnahmen anwenden. Eine 

simple Rechnung an den Kunden, ver­

bunden mit einer Drohung einer Straf­

anzeige wegen Tankbetrugs, falls die er­

klärte Zahlungsbereitschaft doch nicht 

vorliegt. Die Entgegennahme des Kraft­

stoffs können Sie sich per Unterschrift 

bestätigen lassen.

Zusätzlich können Sie sich von Ihrem 

Kunden ein abstraktes Schuldaner­

kenntnis geben lassen. Darin erklärt der 

Kunde, Ihnen einen in dem Anerkennt­

nis genannten Betrag zu schulden. Ein 

Rechtsgrund hierüber wird nicht ge­

nannt. Das ist deswegen wichtig, weil 

man Ihnen dann auch keine Einwendun­

gen aus dem anderen Rechtsverhältnis 

entgegenhalten kann. 

In beiden Fällen versehen Sie die Doku­

mente – Rechnung und/ oder Schuldaner­

kenntnis – mit dem aktuellen Datum, der 

Adresse, dem Geburtsdatum aus dem Do­

kument und der zur Verfügung gestellten 

Nummer des Dokuments. Ganz wichtig 

und im Falle des Schuldanerkenntnisses 

unabdingbar ist eine Unterschrift. Bei der 

Rechnung erhöht sie den Beweiswert für 

die Übergabe der Ware und beim Schuld­

anerkenntnis wird damit das Anerkennt­

nis überhaupt erst abgegeben. 

Sie müssen nicht warten, bis der Kunde 

dann die Rechnung bezahlt. Eine Einmal­

lastschrift mittels der Sie den geschul­

deten Betrag einziehen können, reicht 

auch. Erhaltene Pfandgegenstände soll­

ten nach Begleichung der Forderung 

zurückgegeben werden. Dafür muss der 

Kunde zu Ihnen zurückkehren. Sie müs­

sen diese nicht zum Kunden bringen. Sie 

dürfen die Pfänder allerdings auch nicht 

vernichten oder wegwerfen. Sie gehören 

Ihnen nicht.

Wenn keine Dokumente zur Identifizie­

rung vorhanden sind und auch keine ge­

eigneten Pfandgegenstände vorhanden 

sind, hilft Ihnen ein Anruf bei der Polizei, 

die dann die Personalien festzustellen 

hilft. Mit den so gewonnen Daten können 

TEXT: RA STEPHAN ZIEGER / BFT
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Ihr gutes Recht

Sie dann mittels der oben aufgezeigten 

Mittel die Zahlung bewirken. Wollen Sie 

die Polizei nicht rufen, dürfen Sie statt­

dessen auch verlangen, dass der Kunde 

das Fahrzeug stehen lässt und zur Beglei­

chung der Forderung zurückkehrt. Viel­

leicht, und das erleichtert vieles, kann der 

Kunde ja gg. mit Ihrer Hilfe jemanden an­

rufen, der kommt und die Rechnung für 

ihn bezahlt. Das wäre auch eine Lösung.

Verlässt der Kunde dann trotzdem mit 

dem Fahrzeug die Tankstelle, dann 

können Sie alle strafrechtlichen Mittel 

ergreifen. Wer wegfährt, ohne zu be­

zahlen, begeht nämlich Tankbetrug. Sie 

müssen auch nicht noch einmal mah­

nen oder anderes. 

Zum Schluss. Die Frage von Gebühren 

oder Verfahrenskosten sollten Sie sen­

sibel klären. In Fällen von Tankbetrug 

sind die Bearbeitungskosten, die Kosten 

für Ermittlung des Verantwortlichen, 

die Auswertung von Videoüberwachung 

und sogar Detektivkosten als angemes­

sen angesehen worden. Ob Sie in den 

beiden am Anfang geschilderten Fällen 

das große Besteck auspacken, sollten Sie 

selber beurteilen. 

Für Rückfragen stehen wir gerne zur 

Verfügung.

Weitere hilfreiche Rechtstipps rund um Ihre 

Station finden Sie hier: 

www.bft.de/aktuelles/rechtstipps

Für aktuelle Fragen steht Ihnen der bft 

gern auch telefonisch zur Verfügung: 

0228 91029 44

39
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Der Tankwart informiert
Der tägliche Tipp für Ihre Kunden

Sie sind Betreiber oder Pächter einer Tankstelle, Sie kennen die Branche und Sie verfügen über geballtes Wissen 

rund ums Auto. Geben Sie dieses Wissen doch an Ihre Kunden weiter! Nutzen Sie den Moment des Kassenstopps 

und geben Sie Ihrem Tankkunden ein paar praktische Tipps an die Hand. Dieser kleine Service kostet Sie nichts, 

bringt Sie und Ihren Service aber nachhaltig und positiv ins Gedächtnis Ihres Kunden.

Sie sind wieder da, die Schwärme an Insekten, welche un­

glaublich hartnäckige Rückstände auf der Windschutz­

scheibe hinterlassen. Stocken Sie Ihr Sortiment recht­

zeitig auf und bieten Sie Ihren Kunden den befreienden 

Schwamm an.

Nachschub gibt es im eft- Onlineshop!

Es ist heiß und der Asphalt ist noch heißer, das birgt 

große Gefahren für jeden Reifen. Nicht nur beschädig­

te Reifen, auch heile Reifen können bei falschem Druck 

und dieser Hitze an Ihre Belastungsgrenze kommen. 

Weisen Sie Ihren Kunden auf die regelmäßige Kontrol­

le hin. Nur Kunden mit Luft im Reifen erreichen Ihre 

Tankstelle.

TIPP 1: 

INSEKTENSCHWAMM

TIPP 2: 

REIFENDRUCKKONTROLLE
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Onlineshop

Kundendiensteimer 

RUBRIK: 	� TANKFLÄCHE & FORECOURT |  

CONTAINER & REGALE

Produkt: 	� Kundendiensteimer aus Lupolen mit 

Schwammeinsatz | Inhalt: 10 Liter

Farben: 	 anthrazit, blau, orange, rot, schwarz

Art.-Nr.: 	 10028

Preis: 	 € 10,49

Parkscheibe mit Benzinrechner 
RUBRIK: 	 VERBRAUCHSMATERIALIEN

 

Produkt: 	� Parkscheibe mit Benzinrechner  

Hartpapier | 10 Stück pro VE

Art.-Nr.: 	 61081

Preis: 	 € 5,30

Mehr zu diesem und weiteren Angeboten telefonisch unter  
0228 - 910 290 oder im Shop: www.eft-service.de/shop

Alle Artikel auf www.eft-service.de/shop
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bft  Bundesverband Freier Tankstellen

Waschen
&Sparen

Aktion im Mai & Juni 2023

Rabattheft für Autowäsche 
RUBRIK: 	� SHOP & BISTRO |

	 VERBRAUCHSMATERIALIEN

 

Produkt :	 Rabattheft für Autowäsche

Maße:	 105 mm x75 mm | 100 Stück pro VE

Art.-Nr.: 	 10122

Preis: 	 € 6,19

Aktion:	 5 VE bestellen 1 VE gratis erhalten

Doppelkammersammelbehälter 
RUBRIK: 	� TANKFLÄCHE & FORECOURT |  

CONTAINER & REGALE

 

Produkt :	� Doppelkammersammelbehälter für 

Abfall / Öldosen

Maße:	 B 600 mm x H 800 mm x T 300 mm

Farbe:	 Grau, marine, orange, rot, schwarz

Art.-Nr.: 	 12037

Preis: 	 € 249,00

Aktion:	 10% Rabatt

Ankündigungen für Juli & August 2023

Rabattheft 10-er Kaffekarte 
RUBRIK: 	 SHOP & BISTRO |  

	 VERBRAUCHSMATERIALIEN 

 

Produkt :	 Rabattheft 10-er Kaffekarte

Format:	 105 mm x 75 mm | 100 Stück pro VE

Art.-Nr.: 	 10146

Preis: 	 € 6,19

Aktion:	 5 VE bestellen 1 VE gratis erhalten
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In diesem Ort montierte die Firma Rudolph Lichtwerbung bei  

Jutten & Koolen Ihr neues Produkt.

Diesen Bauteil zeigt - dank der Rudolph Lichtwerbung - seit neustem 

auch E-Autofahrern, wie tief sie in die Tasche greifen müssen.

Die eft-Shop Aktion für Juli und August 2023Dieses Tankstellen-Teil erstrahlt in Heisingen, dank der Firma Ilan,  

nun im neuen Glanz

Mitmachen lohnt sich!
Kurz mal nachgedacht.

Einsendelösungswort 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15

Lösen Sie das Bilderrätsel und gewinnen Sie unseren attraktiven Preis.

16 17

47 6 101 3 15 16
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Allerlei Tankstellenprodukte sind hier zu finden

Dort fand erstmalig der Branchentreff  

TANKSTELLE & MITTELSTAND statt

TEILNAHMEBEDINGUNGEN FÜR DAS GEWINNSPIEL
Teilnehmen können ausschließlich Abonnenten des Magazins TANKSTOP 

mit folgenden Ausnahmen: Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter der an der Her-

ausgabe des Magazins beteiligten Unternehmen sowie deren Angehörige sind 

von der Teilnahme am Gewinnspiel ausgeschlossen; ebenso ist der Rechtsweg 

ausgeschlossen. Eine Barauszahlung des Gewinns ist nicht möglich.

WAS SIE JETZT NOCH TUN MÜSSEN? 

Einfach das Rätsel lösen und das Einsendelösungswort samt Ihrer 

postalischen Adresse mailen – fertig. Wir drücken allen Teilneh-

mern die Daumen und wünschen viel Glück. 

Unser aktueller Gewinn

2 1114

139

P

DER KAFFEVOLLAUTOMAT DE´LONGHI MAGNIFICA S ECAM20.116B IN 

SCHWARZ - AUFFÄLLIGER KAFFEEAUTOMAT, DER IHRER KÜCHE EINEN 

STILVOLLEN, RAFFINIERTEN TOUCH VERLEIHT

+Kaffeespezialitäten auf Knopfdruck

+Das Twin-Shot-System brüht 2 Espressotassen gleichzeitig

+Cremiger Milchschaum dank des manuellen, verstellbaren 

Milchaufschäumers

+Passen Sie das Aroma und die Menge an 

+Schwarzes, glänzendes Gehäuse mit eleganter silberfarbener 

Oberfläche und Soft-Touch-Knopf und digitalem Display

Quelle: De`Longhi Germany GmbH https://www.delonghi.com/ 

de-de/ecam21-116-b-magnifica-s-kaffeevollautomat/p/ECAM21.116.B

Unter allen Einsendungen wird ein Gewinner gezogen. Teilnehmen 

können ausschließlich Abonnenten des Magazins TANKSTOP. 

Senden Sie als Abonnent einfach das Einsendelösungswort per E-Mail  

an die Redaktion des TANKSTOP: marketing@eft-service.de

Berücksichtigt werden ausschließlich per E-Mail eingehende Einsen­

dungen mit vollständiger postalischer Adresse und Telefonnummer.  

Einsendeschluss ist der 11.08.2023

Das Lösungswort des letzten  

Rätsels lautet:  

Tankstellenmesse

Kurz vor Schluss45



HERAUSGEBER UND VERLAG

EINKAUFSGESELLSCHAFT

FREIER TANKSTELLEN MBH

IPPENDORFER ALLEE 1D

53127 BONN

TEL. 0228 - 910 29 0

FAX 0228 - 910 29 29

MARKETING@EFT-SERVICE.DE

WWW.TANKSTOP.DE

WWW.EFT-SERVICE.DE/LEISTUNGEN/ 

TANKSTOP-DAS-MAGAZIN

CHEFREDAKTION

BERND SCHEIPERPETER 

MARKETING@EFT-SERVICE.DE

REDAKTION, PROJEKTLEITUNG  

UND ANZEIGENLEITUNG

MAYA FELDMANN

MARKETING@EFT-SERVICE.DE

LAYOUT UND SATZ

KOPFSTROM GMBH, BONN

WWW.KOPFSTROM.DE

DRUCK

BONIFATIUS, PADERBORN

WWW.BONIFATIUS.DE

ANZEIGENPREISLISTE

PREISLISTE I / MEDIADATEN 2023

ERSCHEINUNGSWEISE

6 X JÄHRLICH

AUFLAGE

DRUCKAUFLAGE 6 000 EXEMPLARE 

PAPIER

TAURO OFFSET

FSC-ZERTIFIZIERT

Für unverlangt eingereichte Manuskripte, Texte oder 

Fotos übernimmt die Redaktion keinerlei Haftung. Alle 

Rechte vorbehalten. Nachdruck, Vervielfältigungen und 

Nutzung von Inhalten, auch auszugsweise, sind nur nach 

ausdrücklicher Genehmigung des Herausgebers gestattet.

IMPRESSUM JAHRGANG 11

Gewusst 
wann!

Termine 

Schulungen 

Weiterbildungen

Für die Inhalte der vorgestellten Termine und Seminare 

ist ausschließlich der Veranstalter zuständig und 

verantwortlich.

Veröffentlichen auch Sie Ihre Termine kostenfrei im 

TANKSTOP. Alle Informationen senden Sie inklusive der 

entsprechenden Kontaktdaten unverbindlich per Mail an 

redaktion-tankstop@eft-service.de. Ein Anspruch auf 

Abdruck besteht nicht.

23. - 24.09.2023

Hausmesse UTZ GmbH & Co. KG 

Mehrzweckhalle, Gartenstraße 30 

88437 Maselheim

26.09.2023

bft Jahreshauptversammlung

29. - 30.09.2023

Hausmesse Lekkerland 

Hannover

06. - 07.10.2023

Hausmesse Lekkerland 

Ulm

20. - 21.10.2023

Hausmesse Lekkerland 

Dortmund

46

WASCHPARK BLADE| THE FUTURE OF CARWASH

More-than-Christ-Group_Blades_Standallone_WPS_216_280_2023_Reddot.indd   1More-than-Christ-Group_Blades_Standallone_WPS_216_280_2023_Reddot.indd   1 22.05.23   08:5022.05.23   08:50



WASCHPARK BLADE| THE FUTURE OF CARWASH

More-than-Christ-Group_Blades_Standallone_WPS_216_280_2023_Reddot.indd   1More-than-Christ-Group_Blades_Standallone_WPS_216_280_2023_Reddot.indd   1 22.05.23   08:5022.05.23   08:50



Industriepartner48

Achtung 
der Herbst 

ist da!

Produkte 
hier

im Shop!

Plakate in zwei Größen  

für Ihre Station

www.eft-service.de/shop


