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Merry Christmas -
Auf ein spannendes 2025!

Vor Thnen liegt schon wieder die 6. TANKSTOP-Ausgabe
des aktuellen Jahres und damit befinden wir uns bereits
auf der Zielgeraden ereignisreicher zwolf Monate, sowohl
in wirtschaftlicher, politischer, sportlicher, privater und
natiirlich auch branchenspezifischer Hinsicht. Die fort-
schreitende Transformation zu nachhaltigen Energien
und alternativen Antriebsformen hat die Tankstellenbe-
treiber gefordert und viele von Ihnen haben erfolgreich
Ladestationen installiert und HVO 100 ins Produktport-
folio integriert und auch die Digitalisierung in Form von
neuen Apps, kontaktlosem Bezahlen und innovativen

Kundenservices war wieder ein grof3es Thema.

Auch wir in Bonn waren ,digital” intensiv unterwegs
und haben neben einer neuen Homepage mit optimier-
tem Online-Shop im Hinblick auf die nichste Messe in
Essen im kommenden Mai fiir die Aussteller ein digita-

les Serviceheft und ein Backend geschaffen.

Und so méchten wir uns wenige Tage vor Jahresende
bei unserem Team, bei unseren Gesellschaftern und
Kunden, den Tankstellenbetreibern der vor allem freien
Tankstellen und besonders auch unseren Empfehlungs-
und Partnerfirmen bedanken - Ihnen allen und Ihren
Familien wiinschen wir ein wunderbares Weihnachts-
fest und einen tollen Rutsch in ein sicherlich wieder

spannendes 2025.

Vorher aber gilt es noch, Interessantes aus der Branche
zu erfahren. Das Titelthema beschaftigt sich mit alko-
holfreien Getranken, die immer mehr Einzug in unseren

Trinkalltag halten, ja selbst in Bayern liegt der Absatz

Editorial

an alkoholfreiem Bier schon bei {iber zehn Prozent.
Der TANKSTOP gibt hier Tipps und Impulse, wie Sie ihr
Showgeschaft mit den richtigen Produkten und Platzie-

rungen optimieren kénnen.

Die Fachzeitschrift ,tankstelle” feierte in diesem Jahr
ihr 7o0jahriges Bestehen und in der Motorworld Kéln
wurden im September die Sieger der ,Tankstelle des
Jahres" in sieben Kategorien gekiirt und bei derartig
qualitativ hoher Tankstellenkompetenz Grund genug
fir den TANKSTOP-Fachredakteur Bernd Fiehdfer auf
Deutschlandreise zu schicken, um alle Sieger unter die
Lupe zu nehmen. Und dass er begeistert war von allen
besuchten Standorten, lesen Sie quasi in jeder Zeile sei-

ner ausfithrlichen Schilderungen.

Viel Vergniigen beim Lesen

ES GRUSSEN SIE HERZLICHST

Frank Feldmann




O 8 - Titelthema
Dass Umsétze von alkoholfreien Getranken seit

Jahren auf hohem Niveau bleiben und gleichermaf3en deren an-
gebotene Vielfalt inzwischen erheblich zunahm, ist genauso eine
Tatsache wie das groB3e Interesse insbesondere an neuen trendi-

gen, vor allem energiegeladenen Mischungen.

T E RN AT N AL

Die Gewinner des Preises Tankstelle des

-
Jahres 2024

Der Reporter Bernd Fiehofer hat sich fiir den TANKSTOP auf die

Autobahn begeben und ist quer durchs Land gefahren, um alle

Gewinner der verschiedenen Kategorien Best of History, Bistro,
Innovation, Kundenorientierung, Shop, Umwelt und Waschen an

Thren Stationen zu besuchen und zu interviewen.

6 _y WEAT
Als grofter Payment-Anbieter im deutschen

Mobilitatssektor ist WEAT landeriibergreifend tétig und hat sich

als Branchenfiihrer fiir den Netzbetrieb und die Automation im

Tankstellengeschéft etabliert.

) Gotte
6 6 i i i i i
Wir bieten mit unseren speziell auf die Tankstel-

len- und Autowaschbranche zugeschnittenen Versicherungsvertra-
gen mittelstdndischen Mineralol- und Tankstellenunternehmern

eine leistungsfahige Rund-um-Absicherung im Schadenfall.
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WEAT-MPH . °

DER MOBILE PAYMENT STANDARD AN TANKSTELLEN

Der MPH standardisiert das Zahlen per App und erméglicht somit sehr
einfach App-Akzeptanzen: ,Pay at the pump* - aber auch im Shop.
Der MPH integriert automatisch die App-Zahlstréme in die vorhandenen
Abrechnungssysteme und Reportings. Wir beraten Sie gerne.

...Beispiele integrierter Apps; im B2B und B2C Bereich

WEAT

DER SPEZIALIST IM BARGELDLOSEN ZAHLUNGSVERKEHR

WEAT Electronic Datenservice GmbH | Graf-Adolf-StraBe 35-37 | 40210 Dusseldorf

WEAT-MPH bei allen wichtigen Systemherstellern realisiert www.weat.de | anfrage@weat.de | Tel.: +49 211 9057-100



ALLES AUEFE

EINEN BLICK!

das Magazin lesen, wo immer Sie gerade sind.

www.eft-service.de/leistungen/tankstop-das-magazin

Alle zwei Monate erhalten Sie den TANKSTOP druckfrisch per Post auf Ihren Schreibtisch. Parallel
gibt es den TANKSTOP auch online als kostenfreies ePaper. Der groB3e Vorteil: Sie kénnen

Senden Sie dazu eine E-Mail mit allen Mailadressen und Namen sowie der vollstdndigen

Firmenadresse an: marketing@eft-service.de, Stichwort: TANKSTOP online.

Das aktuelle TANKSTOP-ePaper ist seit dem dem 13 Dezember 2024 online:

18. Februar 2025

Sie bekommen keinen TANKSTOP? Das dndern wir gern. Teilen Sie uns einfach Thre Anschrift

per Mail mit: marketing@eft-service.de. Gern nehmen wir Sie in den kostenfreien Bezug auf.

Alle Ausgaben: Unter www.tankstop.de finden Sie unser Archiv mit allen Ausgaben.

Der nédchste TANKSTOP - das eft-Magazin fiir Tankstelle und Mittelstand — erscheint am

Sie mochten etwas verkaufen? Dann inserieren Sie schnell und
unkompliziert im TANKSTOP in der Rubrik ,Kleinanzeige” (fir
bft-Mitglieder ist der Abdruck kostenfrei).

Sende Sie uns einfach folgende Daten zu:

+Kontaktdaten

+Foto

+Beschreibungstext (Marke/Baujahr/evtl. Beschddigungen)

+Verkaufspreis

Die Redaktion behalt sich vor, das Angebot auf Seriositat und

Bitte senden Sie Ihr Angebot an: marketing@eft-service.de

Plausibilitat zu prifen. Ein Anrecht auf Abdruck besteht nicht.

+EDNA International GmbH
+Heinrich Stracke GmbH
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Tankstellen Zapfsdulen TOKHEIM, gebraucht,
insgesamt 3, je zwei Zapfpunkte. 2 x Benzin und
1 x Diesel (fiir LKW und PKW-Betankung).

Baujahr 1999, sehr guter Zustand

Ab Januar 2025 verfiigbar
Besichtigung Mo-Sa, 07:00-19:00 Uhr
Preis je Zapfsaule: 2000,- € VB

Peter Schardt Freie Tankstelle,
LangstraBe 3, 65620 Waldbrunn-Hausen

Vorab bitte um Anmeldung unter

Tel.-Nr.: 06436 - 4083

Tankstelle, Lagerhallen, Wohnhaus und 9000m?
Grundstiick im Landkreis Waldeck-Frankenberg zu
verkaufen.

Das Anwesen liegt verkehrsgiinstig an zwei Bun-
desstraBBen mit freier Tankstelle,

Einer Lagerhalle und einer Scheune,

GroBBes Grundstiick direkt an der Bundesstral3e,
ideal zum Ausbau fiir einen E-Lade Park geeig-
net. Die Stromtrasse von Nord nach Siid soll in

unmittelbarer Nahe verlaufen,

Wohnhaus 320m? komplett kernsaniert mit

neuer Pelletheizung (2022) und fiir die Vermie-
tung vorbereitet, kann sofort ohne Renovierung
vermietet werden oder als Hotel/Pension genutzt

werden.

Preis auf Anfrage

Kontakt unter: ich-habe-fragen-123@web.de

Aktuelles
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PROTECTION
SHIELD

VERANTWORTUNG
FUR HEUTE.
SICHERHEIT FUR
MORGEN.

Wir wiinschen lhnen frohe Weihnachten und einen
erfolgreichen Start ins neue Jahr!

In einem Umfeld, das uns vor groBe Herausforderungen
stellt, stehen wir fest an lhrer Seite: mit Losungen, die
Effizienz, Nachhaltigkeit und Sicherheit vereinen.

Gemeinsam mit lhnen wollen wir auch im kommenden Jahr
neue MafBstabe setzen und unsere Branche mit Innovationen
voranbringen.

Vielen Dank fur Ihr Vertrauen und die partnerschaftliche
Zusammenarbeit. Lassen Sie uns 2025 mit klaren Zielen

und vereinten Kraften angehen.

Ilhre Heine Unternehmensgruppe

KH Tank- & Korrosionsschutz
GmbH & Co. KG

Lindentalweg 16 | 44388 Dortmund
T+49 23196 3259 28
www.kh-tankschutz.de | www.tps-service.de




Aktuell gibt es nahezu 7.000 Bier-
marken in Deutschland. Mehr als 700
davon sind alkoholfreie Biere und
Biermischgetréanke. - Quelle: Deutscher
Brauer Bund e.V.

Alkoholfreie Getranke

Sortimente sowie Absatze und Umsitze steigen

TEXT| BILD: Bernd Fiehdfer; Lekkerland SE

Dass Umsitze von alkoholfreien Getranken seit Jahren auf hohem Niveau bleiben und gleicher-
maBen deren angebotene Vielfalt inzwischen erheblich zunahm, ist genauso eine Tatsache wie
das grof3e Interesse insbesondere an neuen trendigen, vor allem energiegeladenen Mischungen.
Zugleich wachst die Nachfrage nach alkoholfreien Bieren in einigen siidlichen Regionen

Deutschland wohl so stark, dass sie tatsichlich oft ausverkauft sind.

Titelthema 8



Der deutsche Biermarkt ist in der Tat einzigartig in der
Welt. Denn: Die Brauwirtschaft hierzulande zdhlte in
2023 nahezu 1.500 betriebene Braustitten wie der Deut-
sche Brauer Bund eV. weif3. Seinen Erhebungen zufolge
ging der Bierabsatz zwar im gleichen Jahr um knapp
4.000 Hektoliter gegeniiber dem Vorjahr 2022 zuriick,
bleibt jedoch im Segment der alkoholfreien Biere mit
gut 6.654 Hektorlitern in den Absatzbereichen der Vor-

jahre zuriickblickend bis ins Jahr 2015.

WEIZENBIERE SIND SPITZENREITER
Alkoholfreie Biere folgen seit Jahren einem willkomme-
nen Trend. Besonders stark ist die Nachfrage im Seg-

ment der alkoholfreien Weizenbiere, von Pils und auch

dere junge Verbraucher auch unterwegs verstarkt auf

Aspekte wie bewusste Erndhrung.”

POSITIVE ENTWICKLUNG

Fabian Briiderle, Manager Einkauf bei MCS, fasst seine
Sicht fiir mittelstdndische Tankstellenunternehmer so
zusammen: ,Besonders bei den alkoholfreien Getran-
ken ist die Entwicklung im Bereich Tankstelle positiv.
Im Vergleich zum Vorjahr verzeichnet die Warengrup-
pe ein Umsatzwachstum von plus zwei Prozent (Quel-
le: Nielsen TS Scanning alkoholfreie Getranke MAT bis

29.09.2024 gegeniiber Vorjahreszeitraum).

,<Jugendliche und junge Erwachsene sind
dabei empfanglicher fur Social-Media-
Kampagnen und Influencer-Produkte.

Influencer-Getranke erfahren teilweise
eine starke Nachfrage, diese ist aber haufig
nur von kurzer Dauer.”

regional beliebten Sorten. Vor allem steigt die Nachfrage
im Bereich alkoholfreier Biermischgetranke. Ein we-
sentlicher Grund der gro3en Nachfrage sollte der gerin-
gere Kaloriengehalt gegeniiber alkoholfreien Klassikern
sein. Zudem enthalten alkoholfeie Biere Mineralien und
Vitamine sowie Spurenelemente. Eine Situation, die

dazu fiihrt, dass diese Sorten bei Freizeit- und Leistungs-

sportlern immer beliebter werden. Der Deutsche Brauer

Bund eV. beschreibt die Situation so: ,Ab 2008 hat sich DAMIR KOSOVIC, EINKAUFER ALKOHOLFREIE GETRANKE, LEKKERLAND SE

das Blatt eindeutig zugunsten der alkoholfreien Varian-
ten gewendet. Es kam zu einem erstaunlichen Anstieg
der Verkaufszahlen, ein Trend, der bis heute anhalt. So
betrug der Gesamtausstof3 2020 rund 6,7 Millionen Hek-
toliter beziehungsweise 670 Millionen Liter. Das ent-
spricht einem Marktanteil von fast sieben Prozent im

Lebensmittelhandel in Deutschland.”

UNERLASSLICHE MARGENBRINGER

.Getranke sind fir das Shopgeschaft sehr wichtig und
seit langem ein zuverldssiger Umsatz- und gerade fir
Shopbetreiber als Margenbringer wichtig®, sagt Damir
Kosovic, Einkdufer alkoholfreie Getranke, Lekkerland
SE. ,Dabei machen alkoholfreie Getrdnke wie Soft-
drinks, Wasser und Energy Drinks tiber die Halfte der
Absétze aus.” Kosovic weif3, dass alkoholfreie Getranke
von Verbrauchern jeden Alters gekauft werden. ,Beson-
ders gefragt sind Energydrinks. Hier ist seit einiger Zeit
eine wachsende Nachfrage nach Varianten und Editions

abseits der Klassiker zu beobachten.

Ein Beispiel war in diesem Jahr die Red Bull Summer Edi-

tion' mit der Geschmacksrichtung Curuba Holunder"."

Dariiber hinaus stehen Genuss und Belohnung unter-
wegs im Vordergrund. ,Light-Varianten spielen daher
(noch) keine so groBe Rolle im Tankstellenshop wie im

Lebensmitteleinzelhandel. Gleichwohl achten insbeson-

Die Kategorie hat sich als verldsslicher Umsatzbrin-
ger erwiesen und wird auch in Zukunft eine steigende
Nachfrage in diesen Bereichen schaffen. Sie bietet sie
insbesondere durch die Integration neuer Produkte und
Trends Chancen fiir weiteres Wachstum.” Auch Briider-
le weiB3, dass die Nachfrage nach alkoholfreien Bieren
stetig wachst. Deswegen nimmt er die Einschitzung
von Nielsen TS Scanning MAT auch ernst. Darin hei3t
es wortlich: ,Tankstellen kénnen durch ein vielfaltiges
Sortiment, das auf diesen Trend eingeht, von den Um-
satzmdglichkeiten profitieren. Erdinger alkoholfrei 0,51
Flasche, Jever Fun 0,51 Flasche und Vitamalz 0,331 Dose,
Bitburger 0,0% 0,51 Dose sind die Top-Seller bei den al-
koholfreien Bieren.” Daher empfiehlt der MCS-Experte:
,Diese Produkte bieten eine attraktive Alternative fiir
Genuss ohne Alkohol. Mittelstdndische Tankstellen soll-
ten ihr Sortiment dahingehend tiberpriifen und gezielt
Artikel aus dieser Kategorie aufnehmen, um die Um-

satzpotenziale optimal auszuschépfen.”

SCHNELL REAGIEREN

Mittelstédndische Tankstellenunternehmer sind diejeni-
gen, die aufgrund kurzer Dienstwege sehr schnell neue
Offerten an die Tankstellenshops bringen und aufgrund
des zeitlichen und auch regionalen Vorteils oftmals

mehr und besser profitieren als andere Marktteilnehmer.



Dies ist jedoch nur méglich, wenn sie die — wie in diesem
Fall — aktuell ,flissigen” Markttrends postwendend ins
Regal bringen, um die Wiinsche etwa von Influencern
und allen anderen, die auf ,must have"” auf keinen Fall
verzichten wollen und ein Stiick weit es auch nicht wol-
len, erfiillen zu kénnen. Wer den Zeitpunkt verpasst,
wird von diesem groBen Impulsgeschaft deutlich weni-

ger profitieren.

EMPFEHLENSWERT

Um es zu einer derartigen Situation nicht kommen zu
lassen, empfiehlt Damir Kosovic, stets ,eine gro3e Aus-
wahl an gekiihlten Getrdnken den Kundeninnen und
Kunden im Tankstellen anzubieten. Softdrinks, Wasser
und Energy Drinks gehéren zu den Schnelldrehern. Diese
Segmente gilt es entsprechend ihrer Absatz- und Umsatz-

bedeutung innerhalb der Kategorie Getranke sowohl in

der Getrankekiihlung als auch auf der ungekiihlten Ver-
kaufsflache entsprechend zu platzieren. Top-Produkte
innerhalb eines Segments sollten immer auf Augenhdhe
stehen.” AuBBerdem bringt er die Bedeutung von Zweit-
platzierungen zum Ausdruck: ,Sie eignen sich besonders
gut fur Aktionen, etwa preisreduzierte Getranke oder fiir
Neuprodukte, die dann oftmals durch begleitende Mar-
ketingaktivitdten gezielt beworben werden. Besonders
Zweitplatzierungen in der ,Fast Lane" - beispielsweise fiir
Energy- und Softdrinks — helfen dabei, zusatzliche Um-
sdtze zu generieren.” Und: ,Im Rahmen von Zweitplatzie-
rungen kénnen Wasser, Energy- oder Softdrinks zus&tz-

lich auch ungekiihlt angeboten werden."

MCS-Manager Briiderle empfiehlt mittelstandischen
Tankstellenbetreibern, verschiedene US-Fanta-Sorten
oder auch ausldndische Red Bull-Varianten anzubieten,
da sie bei der jiingeren Generation sehr gefragt sind.
Sie legen groBen Wert auf moderne, innovative Getran-

keangebote und nehmen die Tankstelle als Anlaufstelle

Wir beobachten seit einiger Zeit eine
kontinuierlich steigende Beliebtheit der
Dose. In Dosen sind Getranke unterwegs
vor allem in den GréBen 0,25 Liter

und 0,33 Liter gefragt; in Flaschen die
0,5-Liter-Variante.”

fir NEW GENERATION“-Produkte wahr. Dartiber hin-
aus sagt er: Wir empfehlen die gezielte Erweiterung des
Angebots durch Eigenmarken, da auf Grund der gestie-
genen Preissensibilitdt die Endkunden auch attraktive
Eigenmarkenangebote in Tankstellenshops erwarten.

Gut positionierte Eigenmarken sollten fester Bestandteil

des Sortiments sein.” Auch Damir Kosovic macht auf die

DAMIR KOSOVIC, EINKAUFER ALKOHOLFREIE GETRANKE, LEKKERLAND SE

grof3e Umsatzchance aufmerksam. ,In Zeiten steigender

Lebenshaltungskosten und daher preissensiblerer Kon-
sumenten kénnen Eigenmarken diese Stdrken umso
mehr ausspielen. Die Energy Drinks der Lekkerland Ei-
genmarke Take Off beispielsweise erfreuen sich weiter-
hin einer groBen Beliebtheit bei den Konsumenten.
Auch in den Bereichen Bier und Spirituosen bietet

es sich an, mit Eigenmarken-Varianten ein gutes

Preiseinstiegs-Sortiment im Shop anzubieten*

KOMBINIEREN LOHNT AUCH
Ungeachtet dessen macht der Lekkerland-Ex-
perte auf eine weitere, interessante Offerte auf-
merksam: ,Die Kombination aus einem Getrank
und einem Snack als Mahlzeit fiir unterwegs ist
mittlerweile ein Klassiker. Shopbetreiber sollten
diese Chance fiir zusitzliche Umsétze oder zur

Kundengewinnung und -bindung ergreifen.

Hierbei kann auch gezielt auf die Tageszeit oder die
Kundengruppe eingegangen werden. Etwa Wurst
oder Brétchen kombiniert mit Wasser oder Softdrink
ab dem spéten Vormittag, abends dann Cola oder Ener-

gy Drinks mit Knabberartikeln als passende Offerten.”

Titelthema
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SO WIRD UNTERSTUTZT

Die Frage nach der verkaufsférdernden Unterstiitzung
fir mittelstdndische Tankstellenunternehmer beant-
wortet der Lekkerland-Experte so: ,Fiir Tankstellenshops
bietet Lekkerland die Moglichkeit, Topseller aus den Be-
reichen Getranke und Snacks zu einem Aktionspreis zu
bestellen und in groBeren Mengen aufmerksamkeits-
stark im Shop anzubieten. Um die Shop-Mobel kimmert
sich der Shop selbst, fiir die Mobel gibt es seitens Lekker-
land Empfehlungen.” Er ergédnzt: ,Mit PlusTools bietet
Lekkerland verschiedene POS-Module, mit denen mo-
natlich wechselnde Aktions-Produkte beworben werden
koénnen. Auch fiir den Bereich Getranke sind Module mit

Werbemitteln, beispielsweise fuir Kiihlgerate, verfiigbar.

Aus Sicht des MCS-Managers Einkauf, Fabian Briiderle,
sieht dies zusammengefasst so aus: ,Mit unseren Ver-
kaufsforderungskonzepten Preiskracher Gondelkopf —
in dem auch immer Getranke beinhaltet sind — und un-
seren beiden Verkaufsforderungshilfen ,FlaschenBox'
und ,CashBox' bieten wir unterschiedliche Konzepte zur
Abverkaufsférderung. Im MCS CONNECTOR kann der
Shopbetreiber auf mittlerweile tiber 500 Bild- und Vi-
deovorlagen zugreifen und die Produkte somit im und
auBerhalb des Shops bewerben. Dadurch kann er ganz
einfach sein Aktionsgeschaft steuern, da er selbst die
Preise auf den Vorlagen eintragen kann und diese dann
bequem auf seinen Digital Signage Bildschirmen, auf
dem Bildschirm seiner Huth oder Ratio-Kasse oder auch
bei Social Media hochladen kann. Des Weiteren gibt es
im Connector auch Anbindung zur Pace-App oder auch
Advantago, damit auf dem Google-Profil die Aktion aus-

gespielt werden kann.

©blankstock —@dobe.stock.com

LAufgrund der geringeren Regalflachen im
Unterwegskonsum finden sich daher hier
in der Regel nur die Topseller unter den
alkoholfreien Bieren. Ein bis zwei Topseller
alkoholfreies Bier sollten im Shop

vorratig sein.

Wie immer beim Sortiment gilt auch hier,
einen Blick fiir die Kundenwiinsche am
individuellen Standort zu haben.”

Fabian Briiderle

ANZEIGEN
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Tankstelle des
Jahres 2024 —

Kategorie

Spektakularer Mehrwert fiir Kunden

TEXT| BILD: BERND FIEHOFER; EKTRA GMBH

o~ IERNT! TTD“ NAL
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Wer an eine der beiden EKTRA Tankstellen in Koln-Porz-Gremberghoven und Kéln-Porz- Lind ansteuert, erlebt

Tankstelle weit weg vom klassischen Stil und vor allem komplett anders. Die beiden sehr speziell aufgestellten

Tankstellenstandorte verkaufen nicht nur Kraftstoffe auf den Fahrbahnen, sondern sorgen mit ihrer Shop-De-

sign-Line inklusive aller gebotenen Offerten fiir AuBergewdhnliches. Nichts ist von der viel zitierten Stange.

Stattdessen besonderer Flair und in der Niederkasseler StraBe eine mit viel Phantasie inszenierte, motorsport-

und energiegeladene Halle der Extraklasse zum Verweilen.

Wo wir uns gerade befinden, stand frither einmal eine
Portalwaschanlage®, beginnt EKTRA Tank-Geschafts-

fithrer Mario Negerito Schongeist seine ganz besondere
Geschichte. Die Rede ist von ungewohnlichen Ideen in
der Tankstellenbranche, eine dufBerst gelungene Um-
setzung in der Praxis und dariiber, wie das spektaku-
lare Projekt EKTRA-off.space verwirklicht wurde und
gemeinsam mit Shop und Tankfeld zu einer optischen

Einheit verschmolz.

AUSSERGEWOHNLICH - OFFSPACE

War urspriinglich ein Raum zum Verweilen fiir Tank-
und Shopkunden sowie fiir Leute aus der Region ge-
plant, ,entschieden wir uns nach der Kernsanierung von
Shop, Waschhalle und Biiro im Zuge des Umbaus fiir
einen anderen Weg", erinnert er sich noch sehr genau.
Der Grund: Die Kunden kamen, nahmen aus den Rega-

len schnell, was sie brauchten, bezahlten Kraftstoff und

Aktuelles

Shopartikel und verschwanden wieder. Eine Situation,

die ,wir unbedingt d&ndern mussten.”

Wir entfernten zuerst die abgehangenen Deckenele-
mente und waren iiberrascht, wie viel Héhe wir beka-
men. Wir schufen einen breiten Durchbruch vom Shop
zur ehemaligen Waschhalle und 6ffneten die Wande der
Halle an beiden Fronten. AnschlieBend versahen wir
diese Fronten mit riesig hohen Glasfenstern und inte-
grierten darin verglaste Tiiren. Wir reinigten das ehe-
mals weiBe Wandpaneel so lange, bis sich eine originelle
Struktur herausbildete. AnschlieBend lackierten wir
es und klebten eine Tapete darauf, die unsere Firmen-
geschichte erzdhlt und verschiedene andere Akzente
setzt”, beschreibt Mario Schongeist wesentliche Arbei-
ten seinerzeit. Die Abbildungen auf der Tapete zeigen
Ubergreifend die Themen Energie und Mobilitdt, den

alten Mineralélhandel mit klassischer Zapfpistole zum



24-Stunden-Rennen in Le Mans einschlieBlich Zielflag-
ge in Le Mans und Steve McQueen als Rennfahrer. The-
menstimmige Accessoires schmiicken das Areal — meh-
rere Roller der berithmten Marke Vespa, einige duf3erst
bequeme Sofas, deren Leinenstoff den Union Jack zeigt,
zum Look stimmiges Mobiliar aus Holz, Kunststoff und
Metall zum Verweilen oder fiir Teamsitzungen beispiels-
weise. ,Mir waren verschiedene Tischvarianten und
Sitzmoglichkeiten wichtig”, sagt er, die in erstaunlicher
Vielfalt prasent sind und in der auBergewthnlicher Ge-
staltung triumphieren. Kunstvolle Olgemalde, ein groB-
formatig gefertigter Slogan auf rostigem Metall: It was
allin dream", ein Regal voller Biicher fiir Leser, die in stil-

ler Atmosphare relaxen.

Wo frither Kabel und Schlduche in etwa 350 Meter
Héhe an den Wanden mit dem Waschportal mitliefen,
kann jetzt ein riesiger schwarzer Vorhang die Wande
bedecken. Er kommt dann zum Einsatz, wenn eine Ver-
nissage veranstaltet wird. Auf schwarzem Grund kom-
men die prasentierten Ausstellungsbilder vortrefflich
zur Geltung. Die néchste Vernissage ,Samariter Samu-
rai“ mit dem Berliner Kiinstler Jens Lorenzen samt live
Performance findet 08. Dezember 2024 ab 12 Uhr statt,
wochentlich gibt es eine Sonntags-Matinee von 15 bis 20
Uhr mit Musik, Kaffee, Wein und Snacks.

HIER GIBT’S WAS AUF DIE OHREN
Demgegeniiber kann auch klangvoller Sound préasent
sein, wenn Negerito Mario Schéngeist zu Events ein-

ladt und hinter dem Pult ,Gas” gibt. ,Die Musikanlage

hat tlichtig Power. Wenn die Halle leer ist, bringt man

die Schrauben im Metall schon dazu, zu vibrieren.” Das
Pioneer DJ-Equipment hat Clubstandard. Auch im
Sound erreicht es DJ-Niveau und einen Sound vom Al-
lerfeinsten. ,Ich hatte iberhaupt keinen Schimmer hier
von Ahnung, jedoch gliicklicherweise einen Freund, der
mir beibrachte, die Anlage zu bedienen’, sagt der Mann,
der sich friher selbst einmal mit Musik beschiftigte.
So verwundert es nicht, dass heute in der Halle auch
wieder selbst Musik gemacht wird. Und wenn dann die
drei groBen schwarzen, sich drehenden Discokugeln
das Licht funkelnd reflektieren, gibt es keinen Grund,
wegzuschauen. Er sagt zudem: ,Wir wollen die Leute im
echten Leben treffen und schufen hier einen Raum der
gemeinsamen Begegnung. Das war die Geburtsstunde
des EKTRA-off.space,”

JWir freuen uns sehr, erneut zu den
Gewinnern im Wettbewerb ,Tankstelle des
Jahres® zu gehoren, dieses Mal in der neu
geschaffenen Kategorie ,Best of Historie".

NEGERITO MARIO SCHONGEIST

DIE MARKE ,,SIGNOR ROSSI“
Im Mittelpunkt des mit Regalen aus schwarzen Metall
und schwarzen Fliesen gestalteten Shops steht eine

Kaffee-Offerte mit eigens dafiir entwickelter Marke —

Aktuelles
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Signor Rossi, angelehnt an die Trickfilmfigur Herr Rossi
aus den 1960er Jahren. Der Kaffee aus Sizilien wird in
Deutschland bei einer italienischen Familienrdsterei in
aller hochster Qualitdt nach traditionellem Trommel-
rostverfahren hergestellt und in drei Variationen ex-
klusiv nur bei EKTRA im Shop und online unter www.
signor-rossi.com angeboten. Den hochwertigen, du3erst
leckeren Kaffee einschlieBlich weiterer Kaffeeofferten
bereiten die Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter sowohl
in einer modernen Siebtrdgermaschine als auch in ei-
nem Kaffeeautomaten stets frisch zu. ,Dazu bieten wir
Snacks - auch in veganer Form - und weitere leckere

Produkte aus dem klassischen Backshop an.”

Aktuelles

JAngerostetes” Metall ist auch auf der Fahrbahn de-
signbestimmend. Die Zapfpunkte bekamen genauso
eine goldbraune Struktur wie die Fassade des Tank-
stellengebdudes. Selbst die Toiletten erhielten neben
passendem Metall ein auBergewdhnliches Lichtkons-
trukt, das dem im Shop dhnelt. Auf die Frage, warum
das schwarze Metall tiberall prasent ist, sagt Negerito
Mario Schéngeist: ,Ich mag Holz sehr. Metall ist jedoch

unzerstorbar und zeitlos.”




Tankstelle des
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Stimmige Offerten - groBer Genuss
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Im am Schwarzwald gelegenen Baiersbronn gibt es in der unmittelbaren Umgebung ein kilometerlanges Wan-

derwegnetz. Umgeben von vielen touristischen Ausflugzielen betreibt der Esso Markenpartner Minera seit dem

Sommer 2023 an der BundesstraBe 462 eine Esso Tankstelle mit besonderen kulinarischen Services. So besonders

attraktiv und kundenfreundlich, dass das Team im Wettbewerb Tankstelle des Jahres 2024 in der Kategorie ,Bis-

tro‘ gewann. Herzlichen Gliickwunsch.

Vor dem Hintergrund, dass Tankstelle ,viel mehr kann

als Salami- und Kéasebrétchen und mit Sterne-Gastro-
nomie im unmittelbaren Standortumfeld, wollten wir
weder das eine behalten noch das andere in Angriff neh-
men, sondern genau das machen, was wir kénnen und
zu uns passt’, sagt Kira Haubenthal, bei MINERA fiir das
Shop Development verantwortlich, iber das grundsatz-
liche Vorhaben am dortigen Standort. Die Rede ist von
leckeren Friihstlicks-, Mittags- und Nachmittagsangebo-
ten im Bistro bis in den Abend hinein. ,Wir wissen, was
zu regional maBgeschneiderten frischen Convenience-
Angeboten gehért und das Gebotenes den Kunden rich-
tig gut schmecken muss.” So entschied man sich fiir die
snackgetriebenen Klassiker, vielfaltige Frithstiicksange-
bote, Hot Dog, Leberkas, Frikadellen und das oft nachge-
fragte Schnitzel. Die eher deftigen Késtlichkeiten folgen
den Anspriichen vieler Handwerker in der Region. ,Sie
Uberzeugen wir nicht mit leichter oder veganer Kost.”
Deswegen gibt es auch das vielbeachtete Handwerker-

Friihstiick bei uns.”

Aktuelles

e M CHSRAKE

KAFFEE-, TORTEN- UND PIZZEN-VIELFALT

Liebhaber eines vorziiglichen Kaffees kommen im Ver-
weilbereich der Baiersbronner Esso Tankstelle genauso
auf ihre Kosten wie diejenigen Wanderer, die wahrend
ihrer Pause leckere Tortenstiicke wiinschen. Fiir den
ganzjdhrigen Hunger ,nahmen wir Pizza in vielen Ar-
rangements ins Angebot — Salami, Schinken, Margherita,
Hawaii, Grillgemiise, Rucola. Unsere Pizzen sind nicht
nur im groBen Format rund. Wir bieten sie auch kleiner

als die herkdmmliche GréBe als Pizza Fladen an. Alles

,unsere Bewerbung fiir die Tankstelle des
Jahres 2024 gab ich fiir mehrere Kategorien
ab. Nun gewannen wir in der Kategorie,
Bistro®. Sie war unser Favorit und wurde
dieser Rolle ohne Wenn und Aber

gerecht .. groBartig.”

KIRA HAUBENTHAL



,2unsere Beleg- und Zubereitungsplane
sind wie ein Baukasten nach Standards
aufgebaut. Es gibt dazu Online-Videos.
So wird jeder Mitarbeiter in die Lage
versetzt, nach Plan zuzubereiten.”

KIRA HAUBENTHAL

Sorten, die jeder bestens kennt und als warme Mahlzeit
gern verzehrt. Dafiir integrierten wir einen separaten
Pizza-Ofen in den Bistrobereich”, stellt Kira Haubenthal
heraus. Der sehr gute Pizzateig kommt von einem dar-
auf spezialisierten Unternehmen, das auch Pizza-Res-

taurants beliefert.

STANDARDISIERT ZUBEREITET

Das aktuelle Bistroangebot ergdnzen eine Burger-Vielfalt
und in Kooperation mit dem branchenerfahrenen Grof3-
handelsspezialisten Lekkerland das Konzept ,Fresh and
Tasty". Wichtig ist uns, dass alles Angebotene stets gleich
gut schmeckt. Deswegen setzen wir tberwiegend auf
standardisierte Zubereitungsablaufe, wobei ein Teil des
Sortiments von eigenen kreativen Ideen lebt, die sich vor
allem nach speziellen Kundenwiinschen richten. Das Aller-
wichtigste gegeniiber den Kunden ist jedoch unsere Kom-

petenz dafiir.”

PRASENZ EINER KAFFEE-MARKE

Dies trifft im Besonderen auch fiir die perfekte Zube-
reitung einer breiten Kaffeevielfalt zu. Wir setzen hier
in Baiersbronn unser eigenes Kaffeekonzept der Mar-

ke Baronero um. Fir das Tankstellenpersonal bedeu-

tet dies, neben den Kaffee-Klassikern ebenso Frappeé-

Produkte herzustellen. ,Fiir uns ist selbstverstdndlich,
dass der Kaffee eine hohe Qualitét besitzt und dariiber
hinaus schonend in Deutschland gerdstet wird. Der
Qualitatskaffee wird den Kunden zum Kauf zudem als
ganze Bohne im Regal angeboten oder - je nach Kunden-
wunsch- an der Station frisch gemahlen. Zum Bistro der
Tankstelle gehort eine integrierte Eistheke. ,Das leckere
Eis wird vom Baiersbronner Seidtenhof frisch produ-
ziert. ,Binnen kurzer Zeit entwickelte sich das mehrsor-

tige Eisangebot zu einem Verkaufsschlager.”

STIMMIGES UMBAUKONZEPT

Mit dem Umbau der Tankstelle vor einem Jahr, bekam
der Shop einen modernen Look. Der ehemalige Biirobe-
reich der Tankstelle wurde in den Shop integriert und ist
heute ein duBerst ansprechender Verweilbereich zum
Wohlfiihlen. Modernes wie bequemes Mobiliar, liebevoll
hergerichteter Tischschmuck, ein {ibergro3es Wandbild,
das den Bezug zum Schwarzwald zeigt und mehrere
groBe Fenster, die beim Verweilen viel Licht spendieren,

nennen das Wesentliche hierbei.

Neben den attraktiven Bistroangeboten und dem regi-
onalen Flair im Verweilbereich erleben die Kunden im
AuBenbereich der Tankstelle ebenso Services vom Feins-

ten. Eine grof3e, nach Stidwest ausgerichtete Terrasse 1adt

Wir bieten dem Kunden fiir seine
personliche Versorgung einen echten
Mehrwert, tolles Essen und viele weitere
leckere Produkte.”

KIRA HAUBENTHAL

Aktuelles
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,Hinter dem grof3artigen Erfolg im Bistro
steht ein durchdachtes Konzept.”

KIRA HAUBENTHAL

unter mehreren aufgespannten Sonnenschirmen dazu
ein, mal Pause zu machen, tief Luft zu holen und an hei-
Ben Tagen Schutz vor der Sonne zu erhalten. Biker nut-
zen den unmittelbar an der Auf3enterrasse aufgestellten
Stander fiir ihre elektrischen Tretmaschinen und laden
sie am im Shop eingerichteten am Ladeplatz wieder auf,
Kinder spielen auf dem bestens gepflegten und aus Si-
cherheitsgriinden eingezdunten Abenteuerspielplatz. Die
verlangerten Offnungszeit bis 22.00 Uhr nehmen immer
mehr Kunden an. Nach der reguldren Shopoffnungszeit
steht ein Tankautomat fiir die Kunden bereit. Dariiber
hinaus wird noch in diesem Jahr eine Schnellladesdule in

das Betankungsangebot der Station integriert.

Ubrigens: Seit Ende vergangenen Jahres wird das Tank-
stellenteam von einen Service-Roboter unterstiitzt. Er
bringt Speisen und Getranke an die Tische und bedankt

sich gegentiber den Kunden sogar.
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Beste Umwelt von jetzt bis unendlich
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Wer eine generationeniibergreifend gefiihrte Tankstelle in fiir Touristen willkommener Lage nahe der Bramscher

Altstadt und in der Ndhe des Hase-Sees betreibt, muss neben klimabewussten Kraftstoffprodukten auch am Ge-

bédude und im Shop iiberzeugende Umweltprasenz gegeniiber den Kunden zeigen. Die freie, familiengefiihrte

Tankstelle Neumann in Bramsche richtete sich dementsprechend vorbildlich aus.

Als sich die im Osnabriicker Land gelegene freie Tank-

stelle Neuman vor zwei Jahren erstmals bewarb, ,ver-
fehlten wir den Preis in der Kategorie Umwelt’ nur
knapp®, sagt Geschéftsfiihrerin Anika Neumann. ,Als
man mir empfahl, in 2024 einen weiteren Bewerbungs-
versuch zu starten, stimmte ich sofort zu.” Eine Emp-
fehlung mit goldenen Folgen, denn ,im zweiten Anlauf
schafften wir, Tankstelle des Jahres 2024 in der Kategorie

Umwelt' zu werden.”

UMWELT STEHT IM MITTELPUNKT
Auf den Preis angesprochen, sagt Anika Neumann: ,Wir
wissen natiirlich, dass eine Tankstelle nicht fiir den Um-

weltschutz in erster Linie steht. Dennoch unternehmen

JUnser Speicher wurde inzwischen zu klein. Deswegen
holten wir Angebote fiir einen Speicher mit groBerem
Potential ein, um noch héhere Mengen Energie spei-
chern zu kdnnen. Mein Ziel ist es, an die 100 Prozent he-

ranzukommen.”

BEGRUNTE DACHFLACHE

Die Liebe zu Natur und Umwelt spiegelt sich auch auf
dem Dach des Tankstellengebdudes wider. Dort griint
und bliiht es. Eine Situation, die zugleich das Gebdude
ein wenig zusétzlich zu isolieren. ,Wir entschieden uns

fur Pflanzen, die nur wenig Wasser benétigen. Nur wenn

,Zapfpistole und Urkunde prasentieren
wir fir unsere Kunden auf der Theke
unmittelbar im Kassenbereich, die uns
vielfach daraufhin ansprechen.”

wir alles, was wir in unseren Bereichen tun kdnnen,
um uns umweltbewusst aufzustellen.” Dazu zihlen
eine Photovoltaik-Anlage auf dem Tankstellendach, die
Strom produziert und ein Blockheizkraftwerk im Keller,

das uns die Warme zur Verfiigung stellt. Dadurch gelan-

gen wir in die vortreffliche Situation, iber das Jahr hin-

weg bis zu 65 Prozent autark zu sein.” Sie sagt zudem: ANIKA NEUMANN
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ein Sommer eine extreme Trockenheit bringt, kann ich
die Griinflache auf dem Flachdach von meinem Balkon
aus bewdssern, da ich unmittelbar iber der Tankstelle
wohne", beschreibt Anika Neumann eine ihrer Aktivita-

ten fir die Umwelt.

KLIMADIESEL 25

Weil die Neumanns so umweltbewusst denken und han-
deln, bieten sie inzwischen den umweltfreundlichen Kli-
maDiesel 25 an. Mit ihm entstehen 25 Prozent weniger
CO2-Emissionen gegeniiber fossilem Dieselkraftstoff.
KlimaDiesel 25 erfordert keine Umriistung an Fahrzeu-
gen und ist somit sofort einsetzbar. Wir informieren un-
sere Kunden auch auf dem Kassenbon dartiber, wieviel
COz2 sie bei Verwendung einsparen. Langfristig méchten
wir sogar den vollsynthetischen Kraftstoff HVO 100 an-
bieten", verriet Schwester Maike, ebenso Geschaftsfiih-
rerin an der bft-Station. Der erneuerbare Kraftstoff wird
aus biogenen Abfallstoffen hergestellt und verbrennt
nahezu riickstandsfrei und so deutlich sauberer als kon-
ventioneller Diesel. Der Kraftstoff fordert eine nachhal-
tige Mobilitat. Wir wissen, dass einige unserer Kunden
bereits KlimaDiesel 25 tanken. Zudem bieten wir unse-
ren Kunden neben den klassischen Kraftstoffen auch

Bio-CNG an’, ergénzt sie.

SHOP UND TANKSTELLENDACH MIT LED

Den Shop lieBen die Neumanns in 2023 modernisieren.
Durch einen Anbau konnte die Shopflache auf gut 70
Quadratmeter vergroBert und das Warenlager unmit-
telbar an die Verkaufsflache gesetzt werden. ,Wir sparen
so langere Laufwege und sind so wesentlich schneller,
wenn die Regale wieder aufgefiillt werden. Zudem war

es moglich, das Sortiment fiir die Kunden der Tankstel-
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le zu vergréBern. Die moderne begehbare Kithlung mit

integrierten Regalbdden erleichtert das Befiillen mit
bereits gekiihlten Getranken sehr und bringt insbeson-
dere im Sommer einen Mehrwert fir die Kunden®, fasst
Anika Neumann Wesentliches mit Blick auf die prakti-
schen Auswirkungen im Arbeitsalltag zusammen. — Der
,,GI'UHdSétZHCh hat man das Image auch Einbau von energiesparenden Leuchtmitteln im Shop

so ein bisschen selber in der Hand. Zu uns zeigt ebenso das groBe Umweltbewusstsein des Famili-
kommen viele Stammkunden. Sie sehen enunternehmens mit langer Tradition. Dariiber hinaus

schon, dass wir viel fur die Umwelt tun.”

gibt es Mehrweggeschirr im Kaffeebereich, eine wei-

tere duBerst umweltfreundliche Situation. Unter dem

ANIKA NEUMANN Tankstellendach bringen ressourcenschonende LED das
Licht auf die Fahrbahnen.

GESUNDE PRODUKTE OHNE UMWELTLAST
Neben erstaunlichem Umweltbewusstsein achten die

Neumanns auch auf gesunde Erndhrung ihrer Kunden.
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Mit gelungenen Vitamin-Offerten verschenken sie bei-
spielsweise frisch geerntete Apfel. Der Clou der jiingsten
Promotion war das Logo der ,Tankstelle des Jahres 2024",
das sie mit einem Beschriftungslaser auf die Apfelschale
bringen lieBen. Eine derartige Laserbeschriftung wirkt
sich keineswegs negativ auf die Qualitat von Lebensmit-
teln aus. ,Bei unseren Kunden kam dies besonders gut
an. Wohl auch deswegen, da die rund 400 Apfel keinen
umweltschadlichen Miill hinterlassen. Auch das gehort
zu unseren grof3en Werten und unserer gelebten Verant-
wortung gegeniiber der Umwelt", bringen es die beiden
Schwestern schlieBlich auf den Punkt.

,Ich glaube, dass unsere Tankstelle von
den Menschen in der Stadt Bramsche
sehr positiv aufgenommen wird."

MAIKE NEUMANN

Die Enkeltéchter des Firmengriinders Karl Neumann Anika
und Maike fiihren die freie Tankstelle seit einiger Zeit. Der
Kfz-Mechaniker Karl Neumann griindete zundchst gegen-
liber dem heutigen Standort eine Autowerkstatt. Ende

der 1950er Jahre verkaufte er dort erstmals Benzin aus
Fassern. Spater verkaufte er die Werkstatt und erwarb ein
Grundstiick auf der gegeniiberliegenden StraBenseite. Da-
rauf baute er eine moderne Tankstelle, die von ihm im Mai
1966 eroffnet wurde. Es ist der heutige Standort der freien
Tankstelle Neumann in Bramsche.
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Vor gut einem Jahr, am ersten August 2023, startete in Sperrwies der erste Next Mobility Hub unmittelbar an der

Bundesautobahn A3 vor den Toren Passaus. Auf dem insgesamt 70 000 m? groBen Areal werden den Kunden auf

4500 m? konventionelle Otto- und Dieselkrafistoffe sowie AdBlue angeboten, stehen ihnen Schnell-Ladeplitze fiir

insgesamt zehn Pkw sowie zwei Kleintransporter oder Lkw zur Verfiigung und dariiber hinaus eine Wasserstoff-

Tankstelle fiir Lkw.

E
:"!

=

W
L
¥

Wir biindelten erstmals unsere Kraftstoffangebote an
einem Ort und bieten seit gut einem Jahr Wasserstoff,
E-Lade-Infrastruktur und konventionelle Kraftstoff-
versorgung in Passau-Sperrwies an’, sagt Lorenz Maier,
geschaftsfiihrender Gesellschafter des Unternehmens
MaierKorduletsch. Die Versorgungsangebote an diesem
Standort entwickelte das innovative Unternehmen ge-
meinsam mit Paul Nutzfahrzeuge, einem Unternehmen
der Paul Group, das unter anderem Wasserstoff-Lkws
aufbaut und auf die StraBen bringt sowie der Shell in
Deutschland. ,Die Eroffnung dieses Standortes stellt
einen Meilenstein in unserer Unternehmensgeschichte

dar, hebt Lorenz Maier hervor.

DURCHDACHTE KONZEPTION

Die Versorgungsangebote des Next Mobility Hub sind
nicht nur vielfiltig, sondern insbesondere durch-
dacht. Fiir die beiden Wasserstoff-Tanksaulen wurden

zwei leistungsfdhige Kompressoren installiert, die

Aktuelles

den Wasserstoff auf bis zu 1000 bar verdichten kén-
nen. Um eine Wasserstoffbetankung im ,grofen Stil"
sicherzustellen, konnen zwei Tonnen Wasserstoff vor
Ort gelagert werden. Die Kraftstoffanlieferung er-
folgt Uiber das StraBennetz in 380 bar-Drucktrailern.
Auf dem aus Sicherheitsgriinden separaten, bestens
geschiitzten Wasserstoff-Areal stehen insgesamt drei

Drucktrailerplatze zur Verfiigung. Die Anlage ist so

JWir haben im Raum Passau eine der
modernsten Tankstellen mit dem
vielfaltigsten Kraftstoffangebot geschaffen.
Mit diesem Projekt zeigen wir wie eine zu-
kiinftige Verkehrsinfrastruktur fiir einen
CO armen Verkehr aussehen kann."

LORENZ MAIER



konzipiert, dass rund zwei Tonnen Wasserstoff tag-
lich in die Trucks vertankt werden kénnten. Im Mo-
ment tanken in Passau taglich bis zu 10 Fahrzeuge.
Diese brachte das Unternehmen Paul Nutzfahrzeuge
in Verkehr, nachdem in einer dreijahrigen Realisie-
rungsphase mit der Griitndung des von Paul, Shell und
MaierKorduletsch gegriindeten ,Next Mobility Con-
sortium” der Next Mobility Hub in Passau-Sperrwies
entwickelt und realisiert wurde. Shell in Deutschland
startete inzwischen ein eigenes Pay-Per-Use-Angebot,
um die Bezahlung der getankten Wasserstoffmengen.
Dabei wurde ein vorher festgelegtes Kontingent fiir

den Testzeitraum vereinbart.

Teil der Losung ist ein duBerst leistungsfahiger
Schnellladepark fiir Pkw mit maximal 300 Kilowatt
oder mindestens 150 Kilowatt. Im Hintergrund arbei-
tet ein intelligentes elektrisches Lastmanagement,
das in der Spitze 1,5 Megawatt zur Verfiigung stellen

kann.

AUSGEKLUGELTES ENERGIEMANAGEMENT
Der wohl einzigartige Next Mobility Hub ist nicht nur

Tankstelle fir konventionelle Kraftstoffe, Wasserstoff

"ol

,Der Verkehrssektor benétigt noch

sehr lange die Versorgung mit flissigen
Energietragern, diese werden auch

in Zukunft nie ganz verschwinden.
Entscheidend ist aus unserer Sicht, auf alle
Energieformen, die in Zukunft benotigt
werden, einzugehen und Synergieeffekte
von verschiedenen Energien, im speziellen
Wasserstoff und Strom zu nutzen.”

LORENZ MAIER

und Strom. Am Standort wurde zudem ein zukunfis-
weisendes Energiemanagement installiert — Photovol-
taik auf dem Geb&ude- und Fahrbahndach sowie auf
der Uberdachung der Stromladeplitze und eben der
Zwischenlagerplatz fiir den Wasserstoff. Praktisch be-
deutet dies, dass die Bedarfe der Kunden jederzeit sehr
flexibel versorgt werden kénnen, um Strom zum Laden
ihrer Elektrofahrzeuge oder Wasserstoff zur Versorgung
des Kompressors fiir die Wasserstoffbetankungsanlage

zu bekommen.
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Das innovative, ja in dieser Form wohl einmalige Ener-
giegesamtkonzept zur Versorgung von StraBenfahr-
zeugen konzentriert an einem Standort in Deutsch-
land beweist, wie zukunfisorientiert gemeinsam
gedacht und gehandelt wurde. Vor dem Hintergrund
eines heute funktionierenden Geschiftsmodells mit
dem ausschlieBlichen Verkauf konventioneller Kraft-
stoffe ist es durchaus méglich, dass dies vielleicht in
zehn Jahren nicht mehr so sein wird, da die Fahrzeuge
auf der StraBe immer stdrker mit anderen Kraftstoffen

angetrieben werden.

FRISCHE ENERGIE AUCH FUR HUNGER UND DURST
Ein weiteres ,Energiefeld” ist das gastronomische An-

gebot fiir die Tankkunden. Der moderne, neu gestaltete

dali g
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,In einem Energiesystem der Zukunft
brauchen wir aufgrund der volatilen
Erzeugungskapazitdten auch dringend
mehr Speicher. Durch die Einbettung in
zukiinftige Verkehrsinfrastruktur kénnen
Wasserstoff- und Batteriespeicher speziell
in der Kombination einen sehr wertvollen
Beitrag leisten.”

LORENZ MAIER

Shop bietet neben beliebten Unterwegsversorgern —
Energiedrinks und Snacks etwa — vielfaltige, frisch zube-
reitete Frithstiicks- und Mittagsarrangements an, die im
mit modernem Mobiliar ausgestatteten Verweilbereich

verzehrt werden konnen.

,Die Auszeichnung Tankstelle des Jahres
2024 in der Kategorie Innovation ist eine
grof3e Anerkennung der Arbeit unseres
gesamten Teams und bestatigt uns in
unseren Aktivitaten.”

LORENZ MAIER

27 Aktuelles

Das innovative Unternehmen MaierKorduletsch
schmiedet bereits neue, zukunftsnahe Pléne. In mittel-
barer Entfernung zum Mobility Hub in Passau-Sperr-
wies soll am Autobahnkreuz A92/A3 auf der ,griinen
Wiese" neben einem Shell Autohof ein Mobility Hub in
Pocking entstehen, auf dem - anders als in Sperrwies —

der Wasserstoff dann vor Ort produziert wird.
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Schulterklopfen bekommt neues Gewicht
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Der von Rolf Kiistner und seinem Team gefiihrte Shell Autohof im oberfriankischen Thiersheim, unmittelbar an

der Bundesautobahn 93 gelegen, zelebriert seinen Kunden gegeniiber seit Jahrzehnten besten Service und Dienst-

leistungen, die weit iiber Gewohntes an einer Tankstelle hinausgehen. Durch unternehmerische Weitsicht, per-

fekt auf Kunden ausgerichtete Angebote in Shop und Gastronomie, und insbesondere durch das persénliche En-

gagement jedes Einzelnen im Team, wird eine bemerkenswerte Qualitit gewahrleistet.

®
Autohof Thiersheim

.Als wir vom Bewerbungsstart fiir die ,Tankstelle des
Jahres 2024" erfahren haben”, erinnert sich der langjéh-
rig tatige Inhaber des Shell geflaggten Autohofes Thiers-
heim Rolf Kiistner, ,wollten wir unbedingt mitmachen.”
Dafiir trug er aussagekraftige Materialien in Hiille und
Fille zusammen. Informationen aus dem Printbereich
und in Social Media-Netzwerken genauso wie Texte und
Fotos von auf den im Autohof veranstalteten Events,
inklusive hiesiger TV- und Radioberichte. ,Alles, was
fir uns Bestand hatte, sandte ich an die Fachzeitschrift
Jtankstelle”. ,.Das der Autohof Thiersheim nicht in eine
der vorgegebenen Kategorien passte und die Katego-
rie ,Kundenorientierung” extra fiir uns kreiert wurde,

macht mich besonders stolz", so Rolf Kiistner.

ERFOLG DURCH KONZEPT

Im Shell Autohof Thiersheim steht der Kunde stets im
Mittelpunkt. ,Unser Erfolgsrezept®, so Rolf Kiistner, ,ist
und bleiben die Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter”. Sie
stehen jeden Tag am Kunden und bekommen hautnah
mit, welche Anspriiche und Bedirfnisse er oder sie hat.

,Danach richten wir uns stetig aus und werden perma-

SERVICE.

nent bis ins Detail besser.” Zudem legt Rolf Kiistner
selbst jeden Tag in der Kaffeebar Hand an. Eine Tatsa-

che, durch die er sehr nah an seinen Kunden dran ist.

Andreas Stromer, Geschéaftsfiihrer beim Dessauer Laden-
bauer Stracke, besuchte den Autohof Thiersheim in sei-
ner Funktion als Jurymitglied des Wettbewerbs ,Tankstel-
le des Jahres 2024" und formulierte als Laudator wahrend
der Preisverleihung seine Eindriicke: ,Ich bin nun seit 22
Jahren aktiv in der Tankstellenbranche unterwegs und

habe viele Konzepte national und international gesehen.

,Mein Erfolgsrezept basiert auf
aufmerksames Zuhoren — nicht nur bei
den Kunden, sondern auch bei meinen
Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern und
natiirlich auch bei meinen Lieferanten,
Mitbewerbern und Kooperationspartnern.”

ROLF KUSTNER



Aber das, was ich bei Rolf Kiistner gesehen habe, setzt
neue MaBstabe.” Auf den ersten Blick ist es ein gepflegter
Autohof, der alles bietet, was man unterwegs so braucht.
Aber wenn man genauer hinschaut, ist alles ein Stiick
weitergedacht als woanders. Nun reicht es aber auch
nicht, eine gute Idee zu haben. Man muss sie mit Leben
fillen. Auch, und besonders dort setzt Rolf Kiistner auf
Augenhdhe und einen tollen Spirit in allen Bereichen. Ein
fantastisches Beispiel deutschen Unternehmertums und

eine gute Vorlage fiir andere.”

Seit liber 40 Jahren lebt und wirkt Rolf Kiistner inzwi-
schen in der Tankstellenbranche. Deswegen freut es ihn
besonders, diese anerkannte Branchenauszeichnung er-

halten zu haben.

DIESES HERZBLUT MERKT MAN EINFACH

Rolf Kistner erkannte ldngst, dass die Kunden mer-
ken, wieviel Herzblut in seiner Arbeit steckt. Ob im
Tankstellenshop, im Restaurant oder durch die offene
Freundlichkeit — Kunden fiihlen sich willkommen und
wahrgenommen. ,Mit unserem personlichen Service am
Tisch kommt einfach Herzlichkeit riiber. Die Gesprache
mit unseren Kunden bringen viel Vertrauen auf beiden
Seiten. Eine Situation, die im Servicebereich immer
wichtiger wird.” Darliber hinaus ist der viel zitierte Blick
tber den Tellerrand immens wichtig. Denn vom grof3en
Erfahrungsschatz und Austausch innerhalb der Gewin-
ner in der jeweiligen Kategorie kann die ganze Branche
profitieren. Sie sind Motivator und Vorbild fiir Kollegen.
Es ist wichtig eigene Ideen auszuprobieren und umzu-
setzen, statt Modelle aus der Systemgastronomie unan-
gepasst zu Uibernehmen. Sonst ist und bleibt es etwas

von der Stange. Das merkt der Kunde sofort.

AUTHENTISCH UND STETS FREUNDLICH

Zudem beweist dieser Preis, dass alle im Team an einem

Wir brauchen keine Hinweisschilder, um den
Kunden den Weg zu uns zu zeigen. Sie wissen,
wo wir sind, weil wir unsere Arrangements
sehr genau auf sie abstimmten.”

ROLF KUSTNER

.lch freue mich, als Inspirator fiir
andere zu dienen und ihnen Mut
zu machen, sich zu engagieren.”

ROLF KUSTNER

,Meine Motivation ist es, gute Ideen
aufzugreifen und umzusetzen.”

Strang ziehen miissen. Es niitzt nichts, wenn das Essen
wunderbar auf den Tellern angerichtet ist, jedoch die
Toiletten oder der AuBenbereich nicht sauber sind. ,Es
erfiillt mich Stolz, macht Mut und motiviert mich und
mein Team weiterzumachen. Wir haben noch viele Ide-
en, die wir in naher Zukunft umsetzen wollen. Ich sehe
darin eine weitere Moglichkeit, noch mehr Vertrauen

von unseren Kunden zu bekommen.”

Der Autohof Thiersheim erhielt im Jahr 2020 den
vom Magazin ,tankstelle” fiir den Bereich Tankstel-
len ausgelobten Preis ,,Beste Kassenzone Deutsch-
lands“. Seinerzeit war ein besonderes Detail - die
Handtaschenablage unmittelbar im Bezahlbereich
-letztlich das ausschlaggebende Argument.

ROLF KUSTNER
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Hochwertige Vielfalt im Shop

TEXT| BILD: BERND FIEHOFER




Die als Kopfstation angelegte Westfalen-Tankstelle am Spenrather Weg in Kéln-Ehrenfeld nahe der Autobahn A1

kann mit gutem Gewissen durchaus als Autohof gesehen werden. Auf dem riesigen Areal verkauft die Westfalen-

Gruppe Kraftstoffe einschlieBlich Bio-LNG, betreibt eine AutowaschstraBBe und bietet dazu Sauger- und Pflege-

platze. Im Mittelpunkt aller Services steht der Shop der Tankstelle mit unglaublich groBer Angebots- und Dienst-

leistungsvielfalt.

Nicht nur die Dimension im Innern der halbrunden
Shopgebdudekonstruktion {iberrascht, sondern insbe-
sondere die Artikelvielfalt, die dazu perfekt angeordne-
ten Warentrager in stimmiger Form zum Gesamten, viel
indirekte Lichtgestaltung einerseits und auf der ande-
ren Seite akzentuierte Lichtb{indel fiir die Inszenierung
hochwertiger Produkte, Impulsartikel und auch Akti-
onssortimente. Warme, freundliche Farbténe an Wand
und Boden sich in das gesamte Ensemble stimmig ein.
Der geschitzt gut zwanzig Meter lange Kassen-, Bist-
ro- und Speisenzubereitungsbereich bildet den Mittel-
punkt im Shop. Auf mehreren Regaletagen locken viele
Impulsartikel die Kunden, zuzugreifen. Drei Kassen und
gastronomische Technik auf hohem Niveau sorgen fiir

beste Qualitdt und grof3e Geschwindigkeit bei den Zube-

COOLER GETRANKESERVICE

Im Getrankebereich erhalten die Kunden ,coolen

Service* und eine groBe Auswahl an alkoholischen
und alkoholfreien Getrdnken. Wer statt einzelnen
Flaschen oder Dosen groBere Gebinde wiinscht,
wahlt sein gekiihltes Produkt in einem begehbaren
Kiihlschrank, der von der Riickseite bestlickt werden
kann, aus. Auf mobilen Standern und variablen Rega-
Isegmenten unmittelbar vor dem ,coolen” Getrénke-
service bekommen Kinder ein vielfiltiges Sortiment
geboten, um flir unterwegs jeder Art von Langeweile

vorzubeugen.

,Die Geschaftsfihrung der Westfalen AG
erwartet von seinen Tankstellenpachtern,
dass sie sich einbringen und auch die Frage
beantworten kénnen: ,Was machen sie

reitungen von leckeren Kaffeeofferten, Snacks, Nudelge-
richten etwa. Fiir den Vor-Ort-Verzehr steht den Kunden
ein Verweilbereich zur Verfiigung, der mit modernen
Polstermobeln eingerichtet wurde. Sogar ein Teppich

liegt unter dem Tisch vor der Couch — wie im Wohnzim-

mer daheim. Der Clou: zwei Sitzschalen hdngen an sta- denn da?
bilen Seilen an Tischen. ,Das gab es so bisher nirgends",
sagt Petra Wielplitz, Pachterin der Tankstelle. PETRA WIELPUTZ
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Frisch zubereitete fertige Produkte zum Mitnehmen lie-
gen griffbereit in einem sehr modernen offenen Kiihler im
Eingangsbereich. Noch nédher an die Eingangstiir schaff-
ten es aktuell Winterprodukte fiir die Scheibenreinigung,

Enteiser und Winterstreumittel.

IN ARMLANGE DER KUNDEN

Ebenso auf direktem Weg von der Shopeingangstiir zum
Kassen- und Bistrotresen werden die Kunden von einem
Spalier verglaster Getrdnke-Vitrinen empfangen, die
gut temperiert férmlich einladen, spontan zuzugreifen
- verschiedene Sifte und Energy Drinks etwa. In unmit-
telbarer Nachbarschaft steht eine Vitrine mit modernen

Damen- und Herrenuhren. Sie sind eine perfekte Gelegen-

,In dritter Generation inzwischen an der
Tankstelle unterwegs, sammelte ich viele
Erfahrungen, die mir nun helfen, diese
Station erfolgreich zu fihren.”

PETRA WIELPUTZ

,2Der Gewinn in der Kategorie ,Shop" ist
nicht mein Verdienst, sondern in erster
Linie der der Westfalen AG, die viel Geld
fiur den Standort in die Hand nahm. Es ist
das Verdienst gesamten Teams, dem ich
gern auf Augenhdéhe mit ihnen angehore.
Denn ich bin nicht nur Chef, sondern auch
Kollege des Teams... hinter der Kasse am
Tresen beispielsweise.”

PETRA WIELPUTZ

heit, um auf die Schnelle und fiir jeden Anlass ein passen-

des Geschenk in der Tasche zu haben.

FRISCHE, FRISCHE, FRISCHE...

Eine Glasvitrine im Bistro bietet in Hiille und Fiille leckere,
frisch zubereitete Brotchen- und Baguettes, Wraps, siif3e
und herzhafte Backwaren. Die Bildschirme oberhalb der
Zubereitungstechnik zeigen die Angebote zu frisch zube-
reiteten asiatischen Nudeln mit Gemiise und Hahnchen.

Mehrere Kaffee-Offerten italienischen Ursprungs prasen-

Aktuelles
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tiert die Westfalen-Eigenmarke ALVORE einschlieBlich Als ich mit meiner Tochter auf der
hochwertiger Zubereitungstechnik. Sie bringen beson- Ruckfahrt von einer Tankstelle in Duiren
ders in den frithen Morgenstunden Frequenz. ,I'll get war, I'iEf mein SOhl’l an und Sagte: ,H(.j]f" mal,

braucht ihr noch lange? Hier ist jemand
von der Jury des diesjahrigen Wettbewerbs

coffee and then the world®, so der mehr als passende

Slogan fiir den leckeren Kaffeegenuss der Kunden.

EIN LOTTO-SECHSER Tankstelle des Jahres.”
Petra Wielpiitz erhielt den Zuschlag fiir die Fiihrung der
Westfalen-Tankstelle mit dem Hintergrund ihrer lang- PETRA WIELPUTZ

jahrigen Erfahrungen bei einer nicht mittelstdndisch
ausgerichteten Mineral6lgesellschaft. Sie bewarb sich,
da ihr Vorgédnger altersbedingt seinen beruflichen Alltag
beendete. Dass die Modernisierung des Shops unmittel-
bar bevorstand, wusste sie zu diesem Zeitpunkt nicht.
Heute vergleicht sie ihre Berufung mit einem Sechser
im Lotto und sagt deswegen auch: ,Dieser exklusive
Standort ist Spitze und Westfalen, da kannst du dich
einbringen, du kannst mitreden, du kannst probieren.

Das macht einfach SpaB.”

-Wir haben am Morgen einen sehr hohen
Stammkundenanteil. Wenn ich auch nicht
weil3, wie sie heil3en, weil3 ich sehr genau,
was sie rauchen oder welche Kaffee-Offerte
sie am liebsten wahlen.”

PETRA WIELPUTZ

ANZEIGEN

TALTEN SIE e ‘ DIE ZUKUNFT
MIT UN JHRER TANKSTELLE.

www.lw-brueck.de
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Lassen Sie lhr Unternehmensdesign von uns stilvoll in Szene setzen! Durch intelligenten Materialmix

FIRMENGRUPPE 9 J Licht+Werbetechnik
Hermann Brick

B RU C K und modernste Beleuchtungstechnik ist die Wirkung weithin sichtbar - bei Tag und Nacht! Wir sind die Profis fir:

Preisanzeigen, Tankdach-Verblendungen, Werbemasten, Beschilderungen, Displays, Pylone, Transparente ...
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Mundorf Tank - ,,Die Waschwelt”

TEXT| BILD: BERND FIEHOFER
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Die ,Waschwelt” am Unternehmensstandort von Mundorf Tank in der Siegburger Luisenstrafe prasentiert ihren

Kunden professionelle Wasche und Pflege von Fahrzeugen in Perfektion. Ein absolut stimmiges Gesamtanbot ist

das vortreffliche Ergebnis, das vom Mundorf Tank-Geschéftstrio im Bereich der gewerblichen Autowasche fiir die

Praxis anspruchsvoller Autowaschkunden in Siegburg konzipiert und realisiert wurde.

Herzlichen Gliickwunsch Fabio und Luca Mundorf,

Christian Kast und dem gesamten Team zum Gewinn
des Wettbewerbs ,Tankstelle des Jahres 2024° in der
Kategorie ,Waschen". Das geschéftsfithrende Trio schuf
die modernste Indoor-SB-Wasch- und -Pflegehalle im
nordrheinwestfalischen Rhein-Sieg-Kreis einschlief3-
lich einer vollstindig modernisierten WaschstraBe auf

héchstem technischen Niveau.

TECHNIK - PLATZ - LICHT

Auf der 1000 Quadratmeter groBen Hallenflache lieBen
sie sechs weitrdumig dimensionierte SB-Waschboxen
mit leistungsstarker Reinigungs- und Pflegetechnik
aus dem Hause WashTec installieren. Das Wasch- und
Pflegeprogrammangebot — Powerschaum, Hochdruck-
wasche, Glanzbirste [Waschen inklusive Glanzpfle-
ge] und Klarspiilung - lasst selbst fiir anspruchsvolle
SB-Wiascher von Autos und Motorrddern keine Wiin-
sche offen. Durch den Einsatz von Premiumproduk-
ten aus dem Hause Dr. Stocker erzielen SB-Wé&scher

perfekte Resultate.

An der vollstandig verglasten Fensterseite auf der ge-

geniiberliegenden Hallenseite, die die Sicht auf Tankfeld,

Aktuelles

Shop und WaschstrafBe ermdglicht, stehen fir die SB-
Waschkunden acht Saugerpldtze und zwei moderne
automatische Mattenreiniger fiir ihren Einsatz bereit.
Die SB-Kunden bezahlen fiir Wasche und Pflege un-
mittelbar in der jeweiligen Waschbox mit Ein- und
Zwei-Euro Miinzen, halten die Mundorf Kundenkarte
oder auch ihr Smartphone, auf dem die Mundorf Kun-
denkarte zuvor installiert wurde, vor einen Scanner.
Wahrend in der Waschbox sofort begonnen werden
kann, wahlt der Saugerkunde zudem seinen Sauger-
platz mit Tastendruck aus, bevor die Turbo-Technik

automatisch startet.

BESTE ERGEBNISSE

Die neue FahrzeugwaschstrafBe mit moderner, leistungs-
fahiger und langlebiger DICO Wasch- und Pflegetechnik
bietet den Kunden auf 40 Metern ein hochwertiges Reini-
gungs-, Pflege- und Trockenergebnis. Bevor das Fahrzeug
unter den Vorsprithbogen rollt, wird es vom Vorwascher
griindlich vorgereinigt. Pendelnde Hochdruckstrahl-
technik und der querliegende beidseitige Rad- und
Schwellerwascher sowie Dachwalze und zwei senkrecht
um das Fahrzeug herum rotierende Seitenwalzen folgen.

Nach der Biirstenwasche erreichen die Fahrzeuge die



Polierstation. Dem konservierenden Wachsauftrag
schlief3t sich die Gebl&sestation fiir eine optimale Trock-
nung und schlieBlich die Trockenwalzenstation fiir eine

perfekte Nachtrocknung an.

FUR DIE UMWELT

Neben der innovativen Planung und Umsetzung je-
des Details legte das Team der Mundorf Geschéfts-
leitung groBen Wert auch auf Nachhaltigkeit in der
Autowdsche. Warme, die etwa durch den leistungs-
starken Staubsaugermotor in der Wasch- und Pflege-
halle entsteht, wird im Sommer aus der Halle gelei-
tet und im Winter hineingebracht. Die Dachflachen
wurden teilweise bepflanzt. Uber 90 Prozent des not-
wendigen Energiebedarfs fir ,Die Waschwelt® wer-

den durch Photovoltaik selbst produziert. Durch die

Stromproduktion der 500 Quadratmeter Solarzellen

auf dem Dach der Wasch- und Pflegehalle kénnen 52
Tonnen CO2 eingespart werden. Der Strom, der an den
E-Ladesdulen fiir Kunden zur Verfiigung steht, wird

vollstandig aus eigenen Energiequellen bezogen.

UMFASSEND INFORMIERT

Alle Dienstleistungsangebote im Bereich Fahrzeugwa-
sche werden den Kunden vom Team Mundorf Tank auf
der Website www.die-waschwelt-de anschaulich vorge-
stellt und zielsicher erklart. Kunden, die dennoch die
eine oder andere Frage zu Abldufen und Bezahlvorgin-
gen etwa im Bereich SB-Wdsche und SB-Pflege stellen
mochten, wenden sich an Silke Schmidtke. Somit be-
kommt die Autowasche bei Mundorf fiir Kunden auch

ein Gesicht.

Aktuelles
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Als Dienstleister fiir den Bundesverband Freier Tankstellen (bft) biindelt die Einkaufsgesellschaft freier

Tankstellen (eft) seit 1974 Know-how und Tankstellen-Kompetenz zum Nutzen und wirtschaftlichen Erfolg des

Tankstellenmittelstandes.

Durch den bundesweit stark aufgestellten Tankstellenverbund und die Gemeinschaft der freien Tankstellen

werden bei den hier gezeigten Empfehlungslieferanten der Industrie und Zulieferfirmen attraktive Leistungen

und Konditionen fiir PAchter und Betreiber von freien Stationen erzielt.

Heute im Portrait eft / bft-Partner aus den Branchen:

BARGELDMANAGEMENT: TRESORE, ZAHL- UND PRUFGERATE

WASH SYSTEMS

[CJ CHRIST: OTTO CHRIST AG WASH
SYSTEMS

Die Otto Christ AG (Christ Wash Systems)
ist seit 1963 einer der fithrenden Herstel-
ler von Waschanlagen. Das Produktpro-
gramm ist tief gestaffelt und reicht von
der Portalwaschanlage, tiber die Wasch-
straBBe, Tramwaschanlagen und Zugwa-
schanlage, LKW- und BUS-Waschanlage,
SB Waschsysteme, Saugsysteme, bis hin
zur Wasser-Riickgewinnungsanlage und
Fahrzeugwasch- und Pflegeprodukte.

www.christ-ag.com

HARTMANNZ "\
TRESORExs ./~

] HARTMANN TRESORE AG

Fir ein sicheres Bargeldmanagement
wéahrend des laufenden Betriebs sowie
als Uberfallschutz bietet die HART-
MANN TRESORE AG fir Tankstellen
spezielle Deposittresore. Das Geld wird
Uiber eine Schublade oder einen Einwurf-
schlitz in den Tresor eingeworfen, ohne
dass er dafiir gedffnet werden muss.
Auch einbruch- und feuersichere Tresore
fiir den Burobereich sowie Zigarettentre-
sore gehdren zum Angebot.

www.hartmann-tresore.de

thie,

Einrichtungsideen mit System

] THIEM SHOP-EINRICHTUNGEN GMBH
Thiem aus Hamburg liefert und montiert
bundesweit Shopeinrichtungen von der
Decke bis zum FuBboden, mit Backshop
& Lounge-Bereich, Kithlmébeln, Raum-
kithlung, LED-Beleuchtungskonzepten,
Présentation im AuBenbereich, alles aus
einer Hand, Projektsteuerung, CAD-Pla-
nung / Visualisierung und Konzeptent-
wiirfe, Leasing-Angebote, Logistik, Full-
Service, Designabteilung.

www.thiem.com

Industriepartner 42



==
w
SELGROS

] TRANSGOURMET DEUTSCHLAND GMBH &
CO. OHG

Wir sind Thr professioneller GroBhan-
delspartner mit rund 60000 Artikeln aus
dem Food- und Nonfoodbereich. Neben
einer vielfaltigen Auswahl an Getranken,
StB- und Tabakwaren bieten wir auch
Frischeprodukte fiir Thr Bistroangebot.
Entdecken Sie einen unserer 37 Markte in
Threr Nihe. Unsere regionalen Verkaufs-
berater stehen Ihnen fiir ein persénliches
Gesprach zur Verfiigung. Kontaktieren
Sie uns gerne fir individuelle Lésungen
— damit wir gemeinsam Ihr Geschaft op-
timal gestalten konnen.

www.selgros.de
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[C] TSG DEUTSCHLAND GMBH & CO. KG

Tokheim Service ist der innovative Part-
ner der Mobilitdtsbranche. Rund um
Tanktechnik,
Elektromobilitdt & Zahlungssysteme bie-

Fahrzeugwaschtechnik,

tet das Unternehmen maB3geschneiderte
Loésungen mit hochwertigen Produkten
und Dienstleistungen. Wir sind Teil der
internationalen TSG Gruppe die zu den
Marktfithrern bei der Projektentwick-
lung, der Implementierung und der tech-
nischen Betreuung von Anlagen gehort.

www.tsg-solutions.com/de

Eine Ubersicht aller

eft- und bft-Partner
und Empfehlungslieferanten
gibt es hier: eft-service.de/partner







Die Saisonplakate fur 2025 sind dal!

Next stop: Tankstelle
TEXT: REDAKTION TANKSTOP

Was lockt lhre Kunden in den Shop? SiiBes, Kalt- oder
HeiBgetranke?
Auf den neuen Plakaten ist fiir jeden Kunden der

richtige Teaser dabei!

Mit fetzigen Motiven und kleinen Anregungen, welche
das ein oder andere Schmunzeln entlocken, ziehen Sie

Thre Kunden 2025 in Thren Shop.

Die neuen Saisonplakate sowie das Waschplakat sind in
den GréBen DIN Ao fiir 23,90 €* und DIN Aoo fiir 24,90 €*

vorratig.

- .0 N

Motiv Friihling

ab 20. Mdrz 2025

DIN Ao - Art.-Nr. 10597 |
DIN Aoo - Art.-Nr. 10598

Motiv Sommer
ab 21. Juni 2025
DIN Ao - Art.-Nr. 10600 |
DIN Aoo - Art.-Nr. 10601

Next stop:
Tankstelle

Summertime —

eiskalt erwischt

Yalte Gehinke

- giH'S hier

im SkOP/V '

45  Aktuelles

L

Hey Herbst —
catch me if you can

p} Kﬂlﬂ'ee hier

Bestellen kénnen Sie alle Plakate einzeln oder im Abon-
nement im Onlineshop der Einkaufsgesellschaft frei-
er Tankstellen www.eft-service.de, telefonisch unter

0228910290 oder per E-Mail info@eft-service.de.

Passend zu unseren Plakaten finden Sie im eft Online-

shop diverse Plakattrager.

*Alle Preise verstehen sich zuzlglich der gesetzlichen

Mehrwertsteuer, Verpackung und Porto

Motiv Herbst Motiv Winter
ab 22. September 2025
DIN Ao - Art.-Nr. 10602 |

DIN Aoo - Art.-Nr. 10603

ab 21. Dezember 2025
DIN Ao - Art.-Nr. 10604 |
DIN Aoo - Art.-Nr. 10605

Next stop:
Tankstelle

Next stop:
Tankstelle

Dieser Winter

" im SkoP -t _' wird dreckig

e



Pure Freude auf dem Zollberg

Gewinnerin Janina Kiesel

TEXT | BILD: BERND SCHEIPERPETER EFT

,Selten hat sich ein Gewinner/eine Gewinnerin so tiber den entsprechenden Ratselpreis gefreut”, restimierte TANK-
STOP-Chefredakteur Bernd Scheiperpeter nach seinem Besuch auf dem Zollberg iber dem schoénen Esslingen am
Folgetag der politischen Erdbeben in Amerika und spéter in Berlin. Janina Kiesel, 25jahrige festangestellte Mitarbei-
terin an der Tankstelle der Betz Automobile, (die Firma gibt es seit tiber 50 Jahren und an drei Standorten in der Re-
gion werden Fahrzeuge an- und verkauft, gewartet und repariert), machte das erste Mal beim Rétsel mit und schon
war das Gliick ihr hold. Aber nicht nur die neue Eismaschine sorgte fiir ein Strahlen im Gesicht der Gewinnerin.
,Nach einem halben Jahr Baustelle ist der neue Shop jetzt seit gut drei Wochen fertig und ich freue mich wirklich
wie Bolle iber jeden Tankkunden, der erstaunt an die Kasse kommt und positives Feedback zum Umbau vermittelt.”
In der Tat, aus den eher limitierten rdumlichen Gegebenheiten ist ein schmuckes Optimum geschaffen worden; vor
allem auch die Kaffeespezialitdten mit den Bohnen der siidtiroler Rosterei Alps Coffee kommen bei den Kunden
sehr gut an - auch der Uberbringer des Preises war begeistert vom Espresso. ,Unsere Kleine", wie Janina Kiesel
manchmal liebevoll von ihren Kollegen und Kolleginnen genannt wird, hat versprochen, nach einer Testphase das

Team mit selbstgemachtem Eis zu begliicken - so ist schon jetzt fiir Spannung auf dem Zollberg gesorgt.
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Der Tankstellen Shop

wird der Co-Working-Space
der Zukunftt

BILD | TEXT: WACHTER GROUP

Einladender Verkaufstresen: Durchdachtes Design

und optimale Produktprdsentation schaffen ein

modernes Einkaufserlebnis in Ihrer Tankstelle.

Der Tankstellenmarkt befindet sich im
Wandel. Studien zeigen, dass Kunden in
den nachsten Jahren mehr Zeit an Tank-
stellen verbringen werden - eine Ent-
wicklung, die durch die Elektromobilitat
begriindet ist. ,Wer jetzt nicht an Tank-
stellen mit Co-Working-Spaces denkt,
verschlaft die Zukunft “, sagt Peter-Chris-
tian Brockelmann, Geschéftsfithrer der
WACHTER Group.

Mit der Zunahme von Elektrofahrzeugen
stehen Betreiber vor neuen Herausforde-
rungen und Chancen. Der Markt wandelt

sich vom ,Hin-Rein-Raus-Weg"-Geschéft

hin zu einem Ort des Verweilens. Aktuell
liegt die Verweildauer bei 4 bis 8 Minuten,
bald werden es 15 bis 30 Minuten sein.
Kundenanspriiche verdndern sich eben-
falls: Statt Zigaretten und Zeitungen ste-
hen Einkaufsméglichkeiten, Co-Working-
R&dume, hochwertiger Kaffee und eine

ansprechende Speiseauswahl im Fokus.

Wir erleben eine Verlagerung hin zu ei-
ner hochwertigen Raumgestaltung - eine
Erfahrung, die wir aus der Hotel- und
Einzelhandelsbranche kennen®, erklart
Brockelmann. Die Expertise von {iber
45 Jahren im Ladenbau und der Objekt-

einrichtung veranlasste die WACHTER
Group im Jahr 2020 zur strategischen
Entscheidung, sich auch auf die Tankstel-

lenbranche zu fokussieren.

Gegriindet 1978, hat sich die WACHTER
Group mit {iber 90000 Projekten einen Na-
men gemacht. Zu den Kunden z3hlen u.a.
der filialisierte Einzel- und Grofhandel so-
wie Immobilienentwickler und -betreiber.
,Die Gestaltung von Gemeinschaftsflachen
steht im Fokus des aktuellen Work-Life-
Balance-Trends®, so Brockelmann. Diese
Flachen sollen vor allem Wohlbefinden,

Komfort und Ruhezonen bieten.

Shopnews
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Die Kombination aus Ladenbau und
Objektgestaltung macht die WACHTER
Group zu einem starken Partner im
Tankstellenmarkt. Das Unternehmen
bietet ein Portfolio von Mobelkonzepten
Uber Metallverarbeitung bis hin zu Elek-
troinstallationen und Trockenbau. Auch
Maler- und Bodenbelagsarbeiten sowie
BrandschutzmaBnahmen nach DIN 4102
und die Koordination externer Gewerke
sind Teil des Angebots. Diese breite Ex-
pertise ermdglicht es, Projekte von der
Planung bis zur Umsetzung aus einer

und eigener Hand anzubieten.

Seit 2020 hat die WACHTER Group die
Betreiber von rund 12000 der 14000
Tankstellen in Deutschland adressiert.
Die Zahl der Projekte steigt seitdem
stetig. Ein Highlight war die Auszeich-
nung der ,Tanke Emma“-Tankstelle in
Kiel Kronshagen zur ,Tankstelle des
Jahres 2023". ,Dieser Erfolg bestitigt
unseren Ansatz, den wir mit weite-
ren Betreibern umsetzen méchten,
sagt Kevin Davies, Vertriebsleiter der
WACHTER Group.

JUnser Ziel ist es, Betreiber und Kunden
zu begeistern. Deshalb haben wir unser

Team um erfahrene Designer und In-

Shopnews

neneinrichter aus der Tankstellenbran-
che erweitert", so Brockelmann. Mithilfe
von 3D-Visualisierungen kénnen Betrei-
ber die Umbauten im Voraus erleben.
Die WACHTER Group setzt dabei auf
Nachhaltigkeit von umweltfreundli-
chen Materialien bis zu energiesparen-
der Beleuchtung: ,Wir bieten 6kologisch
und wirtschaftlich sinnvolle Lésungen”,
betont Davies. Fiir weitere Informatio-
nen kontaktieren Sie Kevin Davies un-
ter +49 4207 9139 53 oder kevin.davies@
waechter.eu. Wir freuen uns, mit dem
bft-Netzwerk und seinen Mitgliedern
die Zusammenarbeit weiter auszubau-

en", schliet Davies.

Frische Vielfalt an der Schlemmertheke:
In der prédmierten Tanke Emma finden
Kunden jederzeit frisch gehaltene
Backwaren und Snacks - eine Kombina-
tion aus Qualitédt und Genuss, die zum

Verweilen einlddt.

Alles aus einer Hand: Vom Boden iiber
die Beleuchtung bis hin zur Einrich-
tung - die WACHTER Group verwandelt
Tankstellen in attraktive Wohlfiihlorte,
die Funktionalitdt und modernes Design

vereinen.



MMV > Leasing MMV > Bank

Investitionsvorhaben
fruhzeitig kalkulieren OR#iD
und Finanzierungsplan  m@i#;
fUr 2025 aufstellen

TEXT| BILD: MMV GRUPPE

- Um fir die anstehenden Herausforderungen gewapp-
net zu sein, ist es ratsam, frithzeitig fiir das kommende

Jahr zu planen.

Der TANKSTOP spricht mit Kay Kalter, Vertriebsleiter
der MMV Leasing GmbH / MMV Bank GmbH aus Kob-
lenz, Giber diesen Planungsprozess und welche Vorteile

sich daraus ergeben.

Aktuell laufen bei den Unternehmen die Planungen fiir das
kommende Geschéftsjahr. Sind Finanzierungsplane dabei
ein fester Bestandteil?

Es sollte zumindest ein fester Bestandteil der Inven-
tions- und Liquiditdtsplanung jedes Unternehmens
sein. Dabei sollte auch schon bedacht werden, wie die
Anschaffungen realisiert werden sollen. Fiir Konzerne
sind solche Mehrjahrespldne mit Budgets langst Stan-
dard. Bei kleineren Betrieben und auch vielen Mittel-
standlern erfolgt dies oftmals noch eher spontan und

situativ.

Welche Vorteile hat eine vorausschauende Planung?

In jedem Unternehmen stehen im Jahresverlauf zahlrei-
che, auch kurzfristig notwendige Investitionen an. Fir
einen sinnvollen Finanzierungsmix aus Eigenmitteln,
Bankdarlehen und auch Leasing sollte frithzeitig be-

dacht werden, welche Finanzierungsform zur jeweiligen

Anschaffung und Situation passt.

Shopnews 50



Konnen Sie uns Beispiele nennen?

Wahrend sich fiir Investitionen rund um die Betriebsim-
mobilie, zum Beispiel Ausbauten und Renovierungen,
langerfristige Hausbankdarlehen anbieten, ist fiir klei-
nere Anschaffungen sicher auch mal die Bezahlung aus

vorhandenen Eigenmitteln eine geeignete Form.

Fur Maschinen und Fahrzeuge, aber auch fiir Invests im
IT-Bereich kann Leasing oder Mietkauf tiber einen frei-
en und von der Hausbank unabhangigen Partner eine

wertvolle Ergdnzung des Portfolios sein.

Welche Vorteile bringt das mit sich?

Die Unternehmen erhalten bzw. schonen ihre Liquiditat
und belasten so nicht ihre Kreditlinien bei den Haus-
banken. Dies kann speziell in Phasen von unvorherseh-
baren Auftragslagen ein wichtiger Hebel sein, um flexi-

bel und handlungsfahig zu bleiben.

Fiir welche Anschaffung rund um die Tankstelle bieten sich
Leasing und Mietkauf konkret an?

Grundsétzlich fiir alle mobilen Wirtschafisgiiter. Fahr-
zeuge und IT sind branchentbergreifend die Klassiker.
Aber auch die Shop-Einrichtung, Zapfsdulen, Ladestati-
onen, PV-Anlagen und natirlich alle Assets rund um die

Waschtechnik sind typische Leasingobjekte.

Um auf die Ausgangsfrage zuriickzukommen: Was raten Sie
fiir die laufende Planung 2025?

Es ist zu empfehlen, frithzeitig in Abstimmung mit
dem Steuerberater, einen groben Finanzierungsplan
fiir die kommenden Monate aufzustellen und anschlie-
Bend die Hausbank und weitere Finanzierungspartner

einzubinden.

Leider haben die Hausbanken mittlerweile kaum noch
personelle Kapazitdten um sich im Betrieb vor Ort in
Ruhe mit ihren Kunden zusammensetzen. Genau das ist
uns bei der MMV seit {iber 70 Jahren unverdndert eine

Herzensangelegenheit.

MMV Bank GmbH

MMV Leasing GmbH

Ferdinand-Sauerbruch-StraBe 7 | 56073 Koblenz
Telefon 0261 9433-0 | info@mmv.de | www.mmv.de

Die MMV Gruppe ist seit mehr als 30 Jahren Partner des
bft-/eft, in der Branche bestens vernetzt und mit deren
Themen vertraut.

An 13 Standorten bundesweit stehen Unternehmenskun-
denberater und Beraterinnen bereit, um mit den Kunden
maBgeschneiderte Finanzierungs-und Leasinglésungen zu

ANZEIGEN

FAIROX - Partner fiir IHRE Tankstelle der Zukunft!

e Lagersysteme, Olbunker, Verkaufswagen

e Sitzgelegenheiten fir Innen und AulSen

e Abfallsysteme mit und ohne Feuerldschfunktion
e Aschenbecher, Poller, Leitpfosten

e Kundenstopper, Plakathalter, Werbetrager

e Unterstande, Fahrradstander

e Ausristung fir die Sicherheit im Winter

gleich Angebot & Produktdetails anfordern

Wir freven uns auf [hee Anfrage

Abfallstation
DE660010

Fairox GmbH

O i rOX Bahnhofstralle 19

D-29643 Neuenkirchen

www.fairox.de
info@fairox.de
+49 (0) 5195 / 972 659-0

Tankstellen Equipment

alles aus einer Hand

e
-~

- -

CleanTower
DE660003

Abfallbehdlter Tankstelle
DE660004

Produktdisplay Overnight
DE250017



Der Serviceroboter serviert die Bestellung an den Tisch. Minera kultiviert an der Station die Kaffee-Eigenmarke

Baronero und Eis aus dem Schwarzwald.

Bistro mit Eis
und Barista-Kaffee

s-iQ Objekt plant und baut fiir Minera Station in Baiersbronn

TEXT | BILD: S-1Q OBJEKT GMBH

Pflanzen auf allen Tischen, mit modernen und Karomuster bezogenen Sitzbianken, Holzlamellen an der Decke. Robbi,
der Roboter, serviert lautlos Eis vom ortlichen Seidtenhof und einen Espresso Macchiato von der Réstmanufaktur
Baronero. Schwarzwélder Gastlichkeit im 8-Sterne-Dorf. Der Blick schweift iiber die akkurat in Form gebrachten
Buchsbdume und sorgsam geschnittenen Rosenstriauche auf die Autos - auf den Forecourt. Minera betreibt seit

Januar 2023 in Baiersbronn die Station, seit September 2023 mit einem mittlerweile auch ausgezeichnetem Bistro.

UBER S-1Q OBJEKT

Die s-iQ Objekt GmbH ist ein Komplettanbieter fiir Shopkonzeptionen. Das interdisziplindre Team bietet von der
Standortanalyse, der Planung, der Montage bis zur schliisselfertigen Ubergabe alle Leistungen aus einer Hand.
Projektmanager, Innenarchitekten, Spezialisten fiir Shopeinrichtungen und gastronomische Konzepte entwickeln
mit den Auftraggebern individuelle und kreative Losungen. Diese orientieren sich am Standort, an Trends und der
Personlichkeit der Betreiber.
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Moderner Schwarzwald-Look: Aufenthaltsqualitcit im Sitzbereich.

Das Team um Volker Walz bewies Flexibilitdt und ent-
wickelte fiir Minera innerhalb von zwei Wochen ein
Gestaltungskonzept und eine Kostenschétzung, die den
Eigentlimer und auch Minera tiberzeugten. Zur Planung
brauche es nicht nur ein gutes Vorstellungsvermogen
und die Erfahrung aus 25 Jahren Bau von Tankstellen-
shops, sondern auch das fachliche Know-how eines
Architekten zu Gebdudestrukturen und zur Geb&ude-
technik. Wande wurden eingerissen, der Eingang zu den
Wohnungen wurde verlegt, die Haustechnik neu instal-
liert und die Gebaudeseite zur Terrasse mit deckenho-

hen Glaselementen und einem zweiten Zugang gedffnet.

Das Niveau der Terrasse wurde angehoben, neu gefasst
und fiir 40 Sitzplatze eingerichtet, Parkplédtze gepflastert
und die groBzligige Zufahrt zur Waschanlage angelegt.
Damit nicht genug: Im Schatten von zwei méchtigen
Laubbiumen entstand ein groBer Spielplatz, daneben
stehen zwei aus Baumstimmen gefertigte Tischgar-
nituren. Bereits angelegt ist eine Stellfliche, damit der
Food-Truck- und der Eis-Trailer von Minera Station ma-
chen kénnen. Noch etwas? Ja, bis zum Jahresende wird
eine E-Schnellladesiule installiert. Das Team von s-iQ
Objekt hat tiber mehrere Wochen vor Ort alle Gewerke,
von den Pflasterarbeiten im AuBenbereich samt Anlage
des Spielplatzes, tiberwacht und koordiniert. ,s-iQ hat
eine sehr gute Bauleitung gemacht, die értlichen Hand-
werker waren sehr engagiert und die Gemeinde Baiers-
bronn hat uns wirklich den Weg freigemacht”, betont
Udo Ullrich, Projektleiter Tankstellen bei Minera.

Shopnews

Wir wollen, dass zu uns nicht nur die Autofahrer und
Biker kommen, sondern auch die Fahrradfahrer und
Wanderer, aber auch Familien, die sich sonntags einfach
nur mit einem leckeren Kuchen und gutem Eis etwas
génnen mochten’, sagt Kira Haubenthal, Leitern Shop
Development bei Mineral . Wer an der Murg angeln ge-
hen mochte, der kommt auch vorbei — um das Tagesti-

cket zu lsen.

Neben der Aufenthaltsqualitdt sind die Ausstattung
und das Angebot der Station sehr wichtig. Trocken-
vitrine fur Backwaren, HeiB3vitrine fir Leberkése,
Fleischkiichle und Schnitzel, gekiihlte Snackvitrine
und eine Eisvitrine. Keine herkdmmliche, sondern
eine, wie diese in Gelaterias steht, die hochwertiges
Eis verkaufen. In Baiersbronn wird Eis vom nahegele-
genen Seidtenhof portioniert. In einem Regal werden
die Nudeln und Brotaufstriche vom Hof angeboten,
im integrierten Kiihlschrank mit Glastiir Limonaden

aus der Region.

Die Qualitat entspricht dem eines 8-Sterne-Dorfes.
Fiir Handwerker gibt es das belegte Brétchen mit
einem Kaffee Baronero im Bundle. Kein Filterkaffee
aus der Kanne, sondern eine Eigenmarke. Die Boh-
nen der eigenen Kaffeemarke Baronero und werden
direkt bezogen, von einer Rostmanufaktur sehr scho-
nend gerdstet. Angebot und Qualitdt entsprechen ei-

ner Café Bar.



SONAX'

——————
MADE IN GERMANY

Ein Gefuhl von Heimat
in der kalten Jahreszeit

Die impulsstarken Neuheiten der Sonax Duftwelt ,,Sweet Home“ befliigeln das
Wintergeschéft mit einem Gefiihl von Heimat.

TEXT | BILD: SONAX GMBH

.Sweet Home" ist der Name des neuen Duftsortiments,
das drei Schnelldreher fiir die kalte Jahreszeit umfasst:
den Winterscheibenreiniger ,Sonax Antifrost + Klar-
sicht gebrauchsfertig bis -18° C Sweet Home", den ,Sonax

Scheibenenteiser Sweet Home Special Edition” sowie

der ,Sweet Home" Duftwelt mit warmen und wiirzigen
Aromen aus Lebkuchen und Zimt versprechen Sonax
Stammverwendern und neuen Kaufern auch bei Frost
und Eis eine behagliche Atmosphére im Auto - ein Ge-

fiithl von Heimat.

den ,Sonax Air Freshener Sweet Home". Die Produkte

AUFMERKSAMKEITSSTARKE MARKETINGKAMPAGNE

Mit einer umfassenden Marketingkampagne in Print-

und Onlinemedien sowie auf Social-Media-Plattformen

unterstiitzt Sonax den Abverkauf der neuen ,Sweet

Home" Produkte. Die Kampagne positioniert Sonax cha-
Fiir heimatliche Gefiihle sorgen ,Sonax Antifrost rakterstark mit dem Slogan ,Ein Gefiihl von Heimat' als
+ Klarsicht gebrauchsfertig bis -18° C Sweet Home", unverzichtbaren Begleiter fiir Sicherheit und Geborgen-
,Sonax Scheibenenteiser Sweet Home Special Edition* heit in der Winterzeit, Warme und Gemitlichkeit und
sowie der ,Sonax Air Freshener Sweet Home". familidre Nahe.
So werden die Sonax Produkte in den Herbst- und Win-
termonaten als essenziell fiir das Wohlbefinden und die
Sicherheit der ganzen Familie beworben. Die Kampagne
fir das neue ,Sweet Home-Sortiment" wird reichweiten-
stark und zielgruppenspezifisch ausgespielt, um neben
Stammkunden auch junge Zielgruppen fir die Marke
Sonax zu begeistern. Sonax Partner profitieren zudem
von aufmerksamkeitsstarken Werbemitteln und Ver-

..'I.H]'.Ii'ﬂ"l_l!__'lnr'g LARSICHT, _~

T

kaufsforderungshilfen, mit den die Produktneuheiten

K
——

im Handel in Szene gesetzt werden.

UBERZEUGENDE PRODUKTLEISTUNGEN

Der unverwechselbare Charakter geht einher mit
uberzeugenden Produktleistungen: ,Sonax Antifrost
+ Klarsicht gebrauchsfertig bis -18° C Sweet Home" 16st

sekundenschnell den typischen Winterschmutz und

hinterlésst keine Schlieren auf der Scheibe. Das gelingt

dank leistungsstarker und kéalteaktiver Reinigungsten-
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side, so dass die Wischerblédtter den Winterschmutz
griindlich und schlierenfrei von der Scheibe entfernen
koénnen. Dank einer zuverldssigen lack- und kunststoff-
vertraglichen Formel ist der neue Winterscheibenrei-
niger auch fir hochwertige Laser-, Matrix-LED- sowie
XENON-Scheinwerfer bestens geeignet. Die Rezeptur
ist zudem fiir den Einsatz mit neuen Wischertechnolo-

gien und Facherdiisen erprobt.

HOCHKONZENTRIERTE FORMEL FUR DIE ZUVERLASSIGE
SCHEIBENENTEISUNG

Dank einer bewadhrten Zusammensetzung und dem
praktischen Sprithkopf lasst sich der ,Sonax Scheiben-
enteiser Sweet Home Special Edition" sehr gleichmaBig
und liickenlos auf die vereisten Flachen verteilen. Das
hochkonzentrierte Spray taut die Eisschicht sofort auf
—auch an Stellen, die in mechanischer Behandlung kri-
tisch sind, beispielsweise den AuBenspiegeln oder an
Cabrio-Heckscheiben aus Kunststoff. Das Verfahren ist
mithelos und gelingt im Handumdrehen, mit angeneh-

mem Duft nach Zimt und Lebkuchen.

HERZERWARMEND: ,SWEET HOME®

Heimatliche Gefithle weckt auch der Lufterfrischer
,Sonax Air Freshener Sweet Home". Die fliissigkeitslose
Soforthilfe fiir ein herzerwdrmendes Dufterlebnis im
Fahrzeug ist in eleganter Form eines dezenten Kunst-
stoff-Clips verfiigbar, der sich einfach und sicher am
Liuftungsgitter befestigen ldsst. So sorgen die Lufterfri-
scher langanhaltend fiir intensive und ,Sweet Home"
Dufterlebnisse und ein Gefiihl von Geborgenheit in der

Winterzeit.

Shopnews

ANTIFROST

~AIR FRESHENER
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Aufmerksambkeitsstark in Szene gesetzt: ,Ein Gefiihl
von Heimat" versprechen die neuen Sonax Produkte
aus der ,Sweet Home*-Duftwelt, die mit verschiedenen
Zweitplatzierungen im Shop und auf dem Forecourt ins

Rampenlicht gestellt werden.
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Grunwald Ladenbau prasentiert

Die Sachsenring-Tankstelle in Hohenstein-Ernstthal

TEXT| BILD: GRUNWALD LADENEINRICHTUNG GMBH

Ein weiteres Highlight von Griinwald La-
denbau: Die neue Sachsenring-Tankstelle
in Hohenstein-Ernstthal begeistert nicht
nur Motorsportfans, sondern ist ein echter
Hingucker fiir alle, die den Nervenkitzel
der Rennstrecke lieben. In Anlehnung an
den berithmten Sachsenring, eine der be-
kanntesten Motorsportstrecken Deutsch-
lands, wurde die Tankstelle thematisch
komplett neugestaltet und bringt das Flair

der Rennstrecke direkt in den Shop.

Mit zahlreichen Details und einzigarti-
gen Designelementen ist die Rennstre-
cken-Atmosphére auf Schritt und Tritt
splirbar. Vom Boden bis zur Decke sind
Motive der Rennwelt integriert, wie zum
Beispiel die Zielflaggenmuster an der De-
cke und das Tacho-Design an der Theke,

das die Geschwindigkeit und Dynamik

des Motorsports symbolisiert. Ein High-
light der Tankstelle ist der authentische
Rennfahrer auf einem Motorrad direkt
im Shop - ein echter Eyecatcher, der das

Thema perfekt aufgreift.

Die Gestaltung zieht sich durch alle Berei-
che der Tankstelle. Ob an der Kaffeetheke
oder im Shopbereich — die Dynamik des
Motorsports ist allgegenwartig und sorgt
fir eine einzigartige Atmosphaére, die so-
wohl Fans als auch Reisende begeistert.
Neben dem besonderen Design bietet die
Tankstelle selbstverstandlich auch alle
gewohnten Services und ein breites Sor-

timent fiir den taglichen Bedarf.

Die Rheinland Kraftstoff GmbH, als Be-
treiber der SB Tankstelle, ist sehr von

dem Konzept und dem Design des Mot-

toshops iberzeugt und modchte dem
Kunden damit ,mehr als nur Tankstelle®
bieten. Durch die umfangreichen Um-
baumaBnahmen ist die SB Tankstelle ein
echter Hingucker und ein Anlaufpunkt

fiir jeden Motorsportfan.

Die Sachsenring-Tankstelle ist nicht nur
ein Ort zum Tanken, sondern ein Erleb-
nis, das die Verbindung zur Motorsportt-
radition der Region zelebriert. Griinwald
Ladenbau hat mit diesem Konzept erneut
bewiesen, dass sie Experten darin sind,
Themenwelten zu erschaffen, die nicht
nur funktional sind, sondern auch Emoti-

onen wecken und Kunden begeistern.

Weitere Informationen zu unseren Pro-
jekten finden Sie unter: www.gruenwald-

ladeneinrichtung.de.
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Das Foodservice Konzept fir die Tankstelle
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F Lekkerland

Mit en ,Deal Boxen"“

bietert Lekkerland eine

durchdachte Méglich-
keit, Topseller im Bereich
Getrdnke und Snacks
aufmerksambkeitsstark im

Shop zu platzieren.

Mit Aktlonen Deal Boxen
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TEXT| BILD: LEKKERLAND SE
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Verbraucher achten stark auf die Preise und wiinschen sich mehr Promotions und Aktionen in

Tankstellen-Shops. Lekkerland bietet die passenden Lésungen.
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In einem Umfeld steigender Kosten und wachsender
Preisbewusstheit der Verbraucher sind Tankstellen-
Shops mehr denn je auf durchdachte Konzepte ange-
wiesen, um Kunden zu gewinnen und zu binden. ,Zwei
von drei Kunden wiinschen sich mehr Promotions und
Aktionen in Tankstellenshops®, sagt Wolfgang Cezane,
der als Director Regional MOC bei Lekkerland fiir die
Zusammenarbeit mit mittelstdndischen Mineral6lge-
sellschaften und Einzelunternehmern verantwortlich
ist. Das hat eine repréasentative Befragung von Lekker-
land ergeben. Reduzierte Artikel, Aktionen und Promo-
tions bieten Tankstellen-Shops die Méglichkeit, die Fre-

quenz zu steigern und die Kundenbindung zu stérken.

PROMOTIONS DURCH ,,DEAL BOXEN“ UND RABATTSYSTEME
Mit den ,Deal Boxen® bietet Lekkerland eine durch-
dachte Moglichkeit, Topseller im Bereich Getranke und
Snacks preislich attraktiv und aufmerksamkeitsstark
im Shop zu platzieren. In diesen Boxen werden die Ar-
tikel in groBeren Mengen und zu Aktionspreisen ange-
boten, beispielsweise ,2 fiir Preis X* oder ,3 fiir Preis X",
Damit entstehen Anreize fiir Spontankiufe und eine
Erh6hung der Warenkérbe, die auf die wachsenden Er-
wartungen preisbewusster Konsumenten zugeschnit-

ten sind.

PREISALTERNATIVE ARTIKEL MIT ,,CLEVER KAUF“
HERVORHEBEN

Der PoS Kommunikationsansatz ,clever Kauf® von
Lekkerland stellt preisalternative Artikel visuell in den

Vordergrund, die fiir viele Konsumenten eine willkom-

Shopnews

Der PoS Kommunikationsansatz ,clever
Kauf*“von Lekkerland stellt preisalterna-

tive Artikel visuell in den Vordergrund.

mene und zusehends nachgefragte Alternative zu Mar-
kenprodukten darstellen. Vor allem in Zeiten steigender
Kosten ist der Zugang zu giinstigen, aber hochwertigen
Alternativen im Sortiment und deren Sichtbarkeit am
PoS essenziell. Durch die auffallige Platzierung im Shop
und das klare, unverkennbare Branding der Werbemate-
rialen wird die Wahrnehmung preiswiirdiger Sortimen-
te beim Endverbraucher gestarkt und der Absatz nach-

weislich geférdert.

STRUKTURIERTE WARENPRASENTATION DURCH GEZIELTE
KOOPERATION

Um die Verkaufsfliche optimal zu nutzen und das Sor-
timent bestmdglich zur Geltung zu bringen, arbeitet
Lekkerland eng mit den Shopbetreibern zusammen.
Diese wahlen ihre Prasentationsmobel zwar selbst aus,
aber Lekkerland berét sie in der Planung und Umset-
zung. Ziel ist es, eine Uibersichtliche und strukturierte
Shopgestaltung zu entwickeln, die eine positive Wahr-
nehmung der Produkte férdert und den Kunden ein an-

genehmes Einkaufserlebnis bietet.

FAZIT: MEHR FREQUENZ UND IMAGEGEWINN DURCH
PROMOTIONS

Durch mafBgeschneiderte Losungen wie ,Deal Boxen"
und ,clever Kauf* unterstiitzt Lekkerland Tankstellen-
Shops dabei, ihre Rolle als preisattraktive Anlaufstellen
fiir Snacks und Getréanke auszubauen. Diese Konzepte
steigern nicht nur die Kundenfrequenz, sondern starken
auch das Image der Shops als preisbewusste und kun-

denorientierte Anlaufstelle fiir den Einkauf unterwegs.



[.aden so einfach wie Tanken

Wir bringen die E-Mobilitit an lhre Tankstelle

BILD | TEXT: HECTRONIC GMBH

Auch Lkw-Ladestationen profitieren

von unserer langjihrigen Erfahrung

Angesichts der aktuellen Schlagzeilen
fragt man sich: Kann Deutschland E-
Mobilitat? Wir sind davon tiberzeugt! Ein
wichtiger Baustein fiir das Gelingen der
Mobilitdtswende wird aber sein, Laden so
einfach wie Tanken zu machen. Doch was
bedeutet das fiir Tankstellenbetreiber
und Endkunden? Und wie funktioniert
die gleichzeitige Abwicklung von Tank-

und Ladevorgidngen?

Wir haben eine Antwort entwickelt: Un-
ser Bezahl- und Autorisierungsterminal
HecTron, das sich zusammen mit un-
seren Cloud-Losungen nahtlos in Ihre
bestehende Tankstelleninfrastruktur
einfiigt. Die Kompatibilitdt mit allen gén-
gigen Ladesiulenherstellern sowie die
Erfiillung bestehender und kommender
gesetzlicher Anforderungen sind dabei

selbstverstdndlich.

BETREIBER UND ENDKUNDEN PROFITIEREN
GLEICHERMASSEN
Ob physische und digitale Flottenkarten,

Digital Wallets wie Apple Pay und google
Pay, Bankkarten oder Payment Apps - tiber
den HecTron bringen wir das gréBtmogli-
che Angebot an Zahlungsmitteln an Thre
Tankstelle. So kénnen Sie Thren Kunden-
kreis sprunghaft erweitern - gleichzeitig
beschleunigen die kontaktlosen und digi-

talen Bezahlmethoden den Bezahlvorgang.

Was alle unsere Bezahlméglichkeiten ver-
eint: Héchste Sicherheitsstandards, keine
versteckten Kosten und groBtmogliche
Autonomie in der Preisgestaltung. Das
gibt Ihnen die nétige Kalkulationssicher-
heit. Auch Ihre Ladekunden profitieren
durch die eichrechtskonforme Preisaus-
zeichnung von maximaler Transparenz.
Vorbei ist das Rétselraten, zu welchem
kWh-Preis man gerade das Fahrzeugladt.
Zuséatzlich kénnen Sie aktuelle Strom-

preise auf Ihrer Anzeigetafel darstellen.

E-LKWS AUF DEM VORMARSCH

2030 wird weltweit jeder fiinfte Lkw elekt-
risch unterwegs sein, so eine aktuelle PwC-
Studie. Die Hersteller sind geriistet: Auf der
IAA Transportation gehérten E-Lkw zu
den Highlights und waren Gesprachsthe-

ma Nummer eins. Bei MAN rechnet man
sogar damit, dass 2030 jeder zweite ver-
kaufte Lastwagen in Europa ein E-Truck
sein wird. Parallel dazu wird in Deutsch-
land derzeit die Schnellladeinfrastruktur
fir E-Lkw aufgebaut. Damit das Schnell-
ladenetz ein Erfolg wird, braucht es aller-
dings zuverldssige und flexible Autorisie-
rungs- und Bezahlverfahren. Darauf sind
wir vorbereitet — und unterstiitzen jetzt
auch Ladekarten-Roaming. So werden Sie
allen Anforderungen gerecht und sorgen

flir einen reibungslosen Betrieb!

FIT FUR DIE ZUKUNFT!

Ob Pkw- oder Lkw-Laden — unsere Sys-
teme decken alle Anforderungen ab und
bieten Thnen und Ihren Kunden das, wo-
rauf es ankommt: Einfachheit, Flexibilitat
und Sicherheit beim Bezahlen. Profitieren
auch Sie von unserer langjahrigen Erfah-
rung und bringen Sie die E-Mobilitdt an
Thre Tankstelle. Sprechen Sie uns an — wir
beraten Sie gerne und zeigen hnen, wie

einfach der Umstieg sein kann!

mail@hectronic.com
www.hectronic.com

Industriepartner
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«® Carslens

Shop-Einrichtungen

LA

Schénes Ambiente,
das Emotionen weckt.

Damit sich Ihre Kunden wohlfiihlen.

Vereinbaren Sie einen Termin unter
040 /5268 31-0
Wir freuen uns auf Ihren Besuch.

Carstens Shop-Einrichtungen GmbH Lassen Sie
An der Bahn 3. 22844 Norderstedt Sich in unserem

www.carstensshop.de
Show-Room
inspirieren!



(?) WashTec

CLEAN CARS®

I-Tank Waldschutz GmbH

Familienbetrieb mit Leidenschaft fiir Mobilitat, Qualitit und Wascherlebnis

BILD | TEXT: WASHTEC AG; SUSANNE LAMMER

Die Geschichte der i-Tank Waldschiitz
GmbH begann 2004 auf einer griinen
Wiese mit einer klaren Vision: eine Tank-
stelle zu schaffen, die mehr bietet als blo-
Bes Tanken. Klaus Waldschiitz sen. legte
mit dem Bau der Tankstelle den Grund-
stein, die sich in der Region als Vorzeige-
betrieb etablierte. Neben verschiedenen
Treibstoffen, einem beliebten Bistro und
einem umfassenden Tankangebot setzte
er auf eine moderne Autowaschanlage —
und hob damit das Konzept einer Tank-

stelle auf ein neues Niveau.

Heute flihren seine Tochter Theresia
Mihlpointner und ihr Mann Max die
Station mit demselben Anspruch an
Qualitat und Innovation. Wahrend sich
Klaus Waldschiitz sen. aus gesundheit-
lichen Griinden aus dem Tagesgeschift
zurilickzieht, bringen Theresia und ihr
Mann neue Ideen ein, die dem Stand-
ort eine noch starkere Zukunft sichern.
Dabei halten sie fest an den Grundsét-
zen, die von Anfang an wichtig waren:
hochwertiger Service, héchste Kunden-
zufriedenheit und ein Angebot, das fiir
jedes Mobilitatsbediirfnis die passende

Losung bietet.

AUTOWASCHE ALS HERZSTUCK: QUALITAT UND
TECHNIK IM PERFEKTEN ZUSAMMENSPIEL

Von Beginn an spielte die Autowdsche
eine zentrale Rolle im Konzept der i-
Tank Waldschiitz GmbH. Zur Eréffnung
im Oktober 2004 wurden eine leistungs-
starke Portalwaschanlage von WashTec
sowie drei SB-Waschboxen eingerich-
tet — zwei flir PKWs und eine speziell
fir LKWs. Gerade die LKW-Waschbox
schloss eine groBe Liicke, da fiir LKW-
Fahrer hdufig nur wenige Waschmog-
lichkeiten existieren. Die Entscheidung
fir WashTec fiel nicht nur aufgrund
der technischen Leistungsfahigkeit der
Anlagen, sondern vor allem wegen des
hervorragenden Services und der engen

Zusammenarbeit.

Ebenso sorgfiltig wahlten die Mihl-
pointners die Waschchemie: AUWA, ein
Name, der in der Branche fiir hohe Effi-
zienz und Qualitat steht. Fiir die Betrei-
ber der i-Tank Waldschiitz GmbH ist das
Zusammenspiel zwischen Waschanlage
und Waschchemie von entscheidender
Bedeutung, da nur so das perfekte Rei-
nigungsergebnis erzielt werden kann.

Dank der Beratung und Unterstiitzung

durch die Ansprechpartner von AUWA
und WashTec - die bei jeder Weiterent-
wicklung verlasslich zur Seite stehen —
konnen die Kunden sicher sein, stets die
beste Pflege fiir ihr Fahrzeug zu erhal-
ten. ,Das Zusammenspiel von Technik
und Chemie ist fiir uns der Schliissel”,
betont Max Miihlpointner. Wenn es um
die Qualitat unserer Waschanlagen geht,

machen wir keine Kompromisse.*

WANDEL UND WACHSTUM: EIN STANDORT
MIT ZUKUNFT

Seit den Anfiangen hat sich die i-Tank
Waldschiitz GmbH zu einem vielseitigen
Servicezentrum entwickelt. 2010 wurde
die Bistrokiiche erweitert, um die Nach-
frage nach frisch zubereiteten Speisen zu
bedienen. Ein Jahr spéter brachte die Zu-
sammenarbeit mit dem ADAC niitzliche
Zusatzleistungen wie Schneekettenver-
leih und den Verkauf von Videomaut, was
besonders den internationalen Kunden
zugutekommt. Die Modernisierungen
setzten sich 2013 fort: Eine Photovoltaik-
anlage und ein zusatzlicher 50.000-Liter-
Dieseltank wurden installiert, um den
Energieverbrauch zu senken und die Be-

triebsleistung zu steigern.
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(®) WashTec

Auch Elektromobilitdt und nachhaltige

Mobilitat rickten friith in den Fokus: 2014
wurde die Tankstelle zur 59. Tesla-Station
in Deutschland, als sechs Tesla-Ladesau-
len installiert wurden. Heute umfasst das
Geldnde 9 Ladesdulen die fiir sdmtliche
E-Autos anderer Hersteller nutzbar sind,
eine Wasserstofftankstelle und erneu-
erte Zapfsiulen, die 2021 komplett aus-
getauscht wurden. Mit der Umflaggung
von OMV zu Eni im Jahr 2022 setzte die i-
Tank Waldschiitz GmbH ihren zukunfts-
orientierten Kurs fort. (Umflaggung war
nicht freiwillig, hitten keinen Wechsel

vollzogen)

INNOVATION TRIFFT VERANTWORTUNG: EIN
STANDORT FUR DIE ZUKUNFT

Modernste Technik und ein hoher An-
spruch an Sauberkeit sind fiir die Familie
Mihlpointner bis heute die Grundlage
ihres Angebots. Moosgummi-Biirsten
und fortschrittliche Hochtechnologie von
WashTec reinigen die Fahrzeuge scho-
nend und griindlich, wahrend spezielle
Lackversiegelungen fiir einen schiitzen-
den Glanz sorgen. Die Technik hinter der
Autowédsche und das stdndige Streben
nach Perfektion faszinieren das Team je-

den Tag aufs Neue.

Die Kunden schatzen nicht nur die hohe
Qualitat, sondern auch die familidre

Atmosphédre. Langjdhrige Mitarbeiter,

Industriepartner

Sonderprdmien und betriebliche Ge-
sundheitsleistungen sind Ausdruck des
besonderen Miteinanders, das die i-Tank
Waldschiitz GmbH zu einem beliebten
Anlaufpunkt fiir Einheimische und Rei-

sende macht.

DIE ZUKUNFT FEST IM BLICK: VERANTWOR-
TUNG UND WEITERENTWICKLUNG

Obwohl der Standort inzwischen voll
ausgeschopft ist, ist die Reise der i-Tank
Waldschiitz GmbH noch lange nicht zu
Ende. Theresia und ihr Mann planen, die
Anlage weiter auf dem neuesten Stand
der Technik zu halten und dabei auf
Nachhaltigkeit und schonende Ressour-
cen zu setzen. Die Anforderungen ihrer
Kunden verdndern sich, und die i-Tank
Waldschiitz GmbH mdchte diesen Be-

diirfnissen auch kiinftig gerecht werden.

Mit festem Glauben an Qualitat und In-
novation fithrt die Familie Mithlpointner
das Erbe von Klaus Waldschiitz sen. fort
und mdchte ihre Kunden noch viele Jah-
re mit einem umfassenden Mobilitéts-

und Wascherlebnis begeistern.




TEXT | BILD: WEAT ELECTRONIC DATENSERVICE GMBH

Als groBter Payment-Anbieter im deut-
schen Mobilitatssektor ist WEAT lan-
dertibergreifend tatig und hat sich als
Branchenfiihrer fiir den Netzbetrieb und
die Automation im Tankstellengeschaft
etabliert. Um den wachsenden Anforde-
rungen und neuen Entwicklungen auch
im Bereich der Elektromobilitdt gerecht
zu werden, hat WEAT ihr Portfolio in den

letzten Jahren erweitert.

Betreiber offentlich zuginglicher Lade-
sdulen in Europa sind seit dem 13. April
2024 gemdB der europdischen Verord-
nung Uber die Infrastruktur fir alterna-
tive Kraftstoffe (AFIR) dazu verpflichtet,
Ad-hoc-Laden - auch bekannt als punk-
tuelles Laden — mit einem ,weit verbrei-
teten Zahlungsinstrument® anzubieten.
Laut AFIR erfiillen Debit- und Kreditkar-
ten diese Anforderung. Die Umsetzung
kann dabei auf unterschiedliche techni-

sche Weise erfolgen.

Die Verpflichtung zur Installation von
Kartenterminals gilt speziell fiir neu er-
richtete DC-Schnellladesdulen mit einer

Ladeleistung von mindestens 50 kW.

WEAT bietet bereits heute AFIR-konfor-
me Losungen fir Ad-hoc-Ladungen mit
seinen integrierten Zahlungsterminals an.
Endverbraucher kénnen bequem mit gén-
gigen Zahlungsmitteln wie girocard, Kre-
dit- und Debitkarten sowie Apple Pay und
Google Pay bezahlen. Mit diesem Ansatz
mochte WEAT eine Alternative fiir das
sehr komplizierte Roaming-System anbie-
ten und Ladepunktbetreibern (CPOs) die
Moglichkeit geben, ihre Preisgestaltung
selbst zu steuern und eine direkte Verbin-

dung zu ihren Kunden aufzubauen.

Dariiber hinaus arbeitet WEAT kontinu-
ierlich daran, die Bezahlmdglichkeiten
an Ladesdulen noch attraktiver und be-
nutzerfreundlicher zu gestalten. Dazu
gehort unter anderem die Akzeptanz
von gingigen Flottenkarten im Bereich
der Elektromobilitdt. Ladesdulen mit
integriertem WEAT-Terminal kénnen di-
rekt bei Herstellern wie Alpitronic und
Ekoenergetyka oder iiber spezialisierte

Kontraktoren bestellt werden.

Nebst der direkten Integration von Kre-
ditkartenterminals, bietet WEAT in Ko-

operation mit Partnerunternehmen auch
eine sogenannte ,Kiosk*-Lésung an. Diese
ermoglicht die Zahlung via girocard und
Co zentral an einem Punkt fiir alle ange-
schlossenen Ladesdulen. Die Bezahlung
und Freischaltung der Ladesiulen findet
hierbei an einem Payment-Automaten
mit Kartenterminal statt. Diese Losung
eignet sich besonders gut fiir Standorte
mit einer hohen Anzahl an Ladesdulen,
wie beispielsweise Ladeparks, und bietet
eine effiziente und benutzerfreundliche

Abwicklung.

Bereits zahlreiche Kunden aus dem klas-
sischen Tankstellenbereich setzen fir
ihre Projekte im Bereich Elektromobilitat
erfolgreich auf die Payment-Lésungen
von WEAT. Aber auch dariiber hinaus ist
WEAT im E-Mobilitatsmarkt sehr aktiv.
Anfang November ertffnete die Auto-
strom Plus GmbH ihren ersten von ins-
gesamt 99 geplanten Ladeparks im Rah-
men des Deutschlandnetzes. Auch hier
unterstiitzt WEAT als Dienstleister fir
Ad-hoc-Laden und erméglicht Zahlun-
gen mit girocard, Kreditkarte und weite-

ren Zahlungsmitteln.
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GOTTE GRUPP:

personlich.
kompetent.

Staatlich geforderte Altersvorsorge

TEXT| BILD: GOTTE GRUPPE; BLENDE40 - STOCK.ADOBE.COM

Wir bieten mit unseren speziell auf die Tankstellen- und
Autowaschbranche zugeschnittenen Versicherungsver-
tragen mittelstdndischen Mineralél- und Tankstellenun-
ternehmern eine leistungsfahige Rund-um-Absicherung
im Schadenfall. Dariiber hinaus sorgen wir fir eine
zeitgemale Altersvorsorge, die vom Staat betrachtlich

gefordert wird

Wir wissen, dass es nach wie vor eine Versorgungsliicke
gibt, wenn auch mittelstdndische Tankstellenunterneh-
mer ihren beruflichen Alltag beenden und in den wohl
verdienten Ruhestand wechseln. Meist miissen sie dann
mit weit weniger Einkommen auskommen. Wir sagen
ihnen: Das muss so nicht sein! Mit verhaltnismaBig ge-
ringem Aufwand kénnen sie mit steuerlichen Vorteilen
sehr viel besser als gedacht vorsorgen. Der Grund: Bei-
tradge zu einer so genannten Basisrente kénnen zu 100
Prozent steuerlich geltend gemacht werden. Neu dabei
ist, dass es auch eine verbesserte Besteuerung im Ren-

tenalter gibt.

Der Hintergrund: Selbstindige, etwa Tankstellenun-
ternehmer, zahlen in der Regel nicht in die gesetzliche
Rentenversicherung ein. Daher miissen sie sich eigen-

stdndig um ihre Altersvorsorge kiimmern. Wir bieten

l,f' c:c'infj GR
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ihnen dafiir einen komfortablen Sparvertrag, der in der
Ansparphase einen beachtlichen Steuervorteil bis zum
jeweils geltenden Hdochstbetrag beinhaltet . In Zahlen
ausgedriickt bedeutet dies fiir den Sonderausgabenab-
zug in 2024 einen Betrag in Héhe von bis zu 27.566 Euro
fir die Einzelveranlagung und bis zu 55132 Euro bei Zu-
sammenveranlagung. Demnach fiithrt die Steuererstat-
tung zu einer deutlichen Beitragserstattung. Fiir einen
mittelstdndischen Tankstellenunternehmer bedeutet
dies bei einem monatlichen Ansparbetrag von 100 Euro,
dass sein realer Eigenbeitrag auf bis zu 58 Euro sinkt, je

nach Steuersatz.

Die von Bert Riirup seinerzeit eingefiithrte Basisrente
ist eine lebenslange Leibrente, die mit und ohne Hin-
terbliebenenschutz, als fondgebundene Variante oder
auch als Sofortrente vertraglich vereinbart werden
kann. Die Auszahlung erfolgt Monat fiir Monat. Ein-
mal- oder Teilauszahlungen sind nicht vereinbar. Pro-
fiteure der Basisrente sind vor allem Selbstdndige, da
sie den Férderrahmen vollstéandig fiir ihre private Vor-
sorge nutzen kénnen. Aber auch Angestellte mit einem
Bruttoeinkommen tiber 45000 Euro bzw. 90000 Euro
bei Verheirateten profitieren von diesem staatlich ge-

forderten Sparplan.

UPPE
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,unser Vorsorgespezialist, Herr Matthias
Schmidyt, steht allen Interessenten als An-
sprechpartner gerne zur Verfiigung und
berechnet individuelle Vorschlage fir Thre
Zusatzrente. Sie erreichen ihn telefonisch
unter 040 5480334040 oder schreiben ihm
eine Mail - m.schmidt@goette-gruppe.de”
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IHR CARL MICHAEL UND CLAUS MARCUS GOTTE

AUF DEN PUNKT
Die Basisrente ist eine private Vorsorge, die sowohl mit als auch
ohne garantierte Leistungen abgeschlossen werden kann. Aus die-

sem Vertrag resultiert dann eine lebenslange, monatliche Rente.

AUF DEN PUNKT
Die Basisrente ist ein vom Staat steuerlich geférdertes Produkt,
vor allem fiir Selbstiindige, da sie bei Renteneintritt oftmals keine

oder nur geringe Leistungen aus der gesetzlichen Rente erhalten.

AUF DEN PUNKT

Der vollumféingliche Sonderausgabenabzug von Beitrdgen zur
Basisrente wurde um zwei Jahre auf das Jahr 2023 vorgezogen. Im
Zuge dessen sind sie im Rahmen der Beitragsh6chstgrenzen zu 100

Prozent als Sonderausgaben abzugsféhig.

AUF DEN PUNKT

Der vollumféingliche Sonderausgabenabzug von Beitrdgen zur
Basisrente wurde um zwei Jahre auf das Jahr 2023 vorgezogen. Im
Zuge dessen sind sie im Rahmen der Beitragsh6chstgrenzen zu 100

Prozent als Sonderausgaben abzugsféhig.
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65 Jahre Chemische Fabrik
Dr. Stocker

Tradition trifft auf Innovation

BILD | TEXT: CHEMISCHE FABRIK DR.STOCKER GMBH & CO. KG

Pfaffen-Schwabenheim, 09.10.2024 — Die
Chemische Fabrik Dr. Stécker GmbH &
Co. KG. feiert in diesem Jahr ein beson-
deres Jubildum: Seit 65 Jahren steht das
Unternehmen fir exzellente Produk-
te und umfassendes Know-how in der
Spezialchemie. Was im Jahr 1959 in Diis-
seldorf durch den Chemiker Dr. Heinz
Stocker mit der Herstellung von Reini-
gungs- und Putzmitteln begann, hat sich
heute zu einem weltweit titigen Her-
steller von chemischen Produkten fiir
Reinigungsprozesse und Oberflachen-

schutz entwickelt.

Die Grindungsidee entstand aus einer
einfachen Beobachtung: Dr. Heinz St6-
cker fiel auf, dass die Verkehrsleitpfosten
und Verkehrsschilder entlang der Stra-
Ben stets schmutzig waren. Nach einem
erfolgreichen Kontakt mit dem 6rtlichen
StraBenverkehrsamt war der Grundstein

fir die Griindung gelegt.

EIN UNTERNEHMEN MIT STARKEN WURZELN
UND EINER ERFOLGREICHEN ZUKUNFT

Lange war Dr. Stocker ein Tochterunter-
nehmen der WIGO-Caramba Gruppe in
Bad Kreuznach und Duisburg. Im Jahr
2008 wurde das Unternehmen durch
Bernd Gozdowski aus der Firmengrup-
pe herausgel6st und als eigenstdndiges
Unternehmen mit neuem Firmensitz in
Pfaffen-Schwabenheim in eine erfolgrei-
che Zukunft gefiihrt. Heute wird der mit-
telstandische Familienbetrieb mit {iber
100 Beschiftigten von den beiden S6h-
nen Benjamin und Dr. Oliver Gozdowski

sowie von Christian Méller gefiihrt.

DIE WICHTIGSTEN ETAPPEN DER UNTER-

NEHMENSGESCHICHTE AUF EINEN BLICK:

+1959 Griindung in Diisseldorf von
Chemiker Dr. Heinz Stécker

+1977 Ubernahme durch Caramba
Chemie

+1988 Umzug nach Duisburg

+2001 Ubernahme der Caramba Chemie,
und damit auch der Tochtergesell-
schaft Chemische Fabrik Dr. St6cker
durch die WIGO Werk Chemische
Fabrik GmbH aus Bad Kreuznach.
Mitgegriindet wurde die WIGO vom
GroBvater der beiden heutigen Mit-
Geschéftsfiihrer & Mit-Gesellschafter
Benjamin und Dr. Oliver Gozdowski.

+2006 Verlagerung des Unternehmens-
sitzes nach Bad Kreuznach

+2008 Herauslésung aus der Firmen-
gruppe Wigo-Caramba und Fortfiih-
rung als eigenstédndiges Unternehmen
durch (den Sohn des WIGO Mitbegriin-
ders) Bernd Gozdowski und Umzug

nach Pfaffen-Schwabenheim

EIN GLOBALER SPEZIALIST FUR REINIGUNGS-
PROZESSE UND OBERFLACHENSCHUTZ

Heute produziert und entwickelt
Dr. Stocker an seinem Standort in Rhein-

land-Pfalz Reinigungs- und Pflegemittel

Industriepartner

68



69

sowohl unter Eigenmarken als auch im
Private Label Bereich - vornehmlich fir
die professionelle Fahrzeugpflege sowie
industrielle Anwendungen. Das umfas-
sende Leistungsspektrum reicht von
der Chemie fiir Pkw- und Lkw-Wasch-
anlagen iber Endverbraucherprodukte
wie Scheibenreiniger, Felgenreiniger, In-
sektenentferner, Fahrradkettentle usw.
bis hin zu Maschinen, Industrie- und

Werkstattreinigern.

UMFASSENDER SERVICE FUR WASCHANLA-
GENBETREIBER

Neben der F&E-eigenen Produktentwick-
lung differenziert sich Dr. Stocker durch
eine starke Fokussierung auf umfassen-
de Serviceleistungen flir Betreiber von
WaschstrafBen, Portalwaschanlagen an
Tankstellen und SB-Waschplatzen. Ein
stetig wachsendes Team aus erfahrenen
Fachberatern und Anwendungstechni-
kern kiimmert sich bundesweit um die
Belange der Kunden. Zu den angebote-
nen Services gehoren u. a. der Einstell-
und Dosierdienst sowie die Brauchwas-
serberatung. Ein mobiles Speziallabor,
das sogenannte ,Mobilab®, unterstiitzt
die Fachberater dabei, die Brauchwasser-
situationen direkt vor Ort beim Kunden
zu analysieren und neue Anlageneinstel-
lungen zu empfehlen. Dieser ganzheit-
liche Ansatz ermoglicht es Dr. Stdcker,
seinen Kunden mafBgeschneiderte Lo6-
sungen anzubieten und so langfristige

Kundenbeziehungen aufzubauen.

ERFOLGREICHER PARTNER IM PRIVATE-
LABEL-SEKTOR

Als einer der gefragtesten Private-Label-
Anbijeter im Bereich von Reinigungs-
und Pflegeprodukten produziert Dr.
Stocker Uiber 700 Artikel fiir namhafte
Markenhersteller, die in Fach- und Bau-
markten, Tankstellen sowie Automo-
bil- und Motorradshops zu finden sind.
Das Unternehmen nutzt sein jahrzehn-
telanges Know-how, um innovative
Nischenprodukte und qualitativ hoch-
wertige Spezialchemie zu entwickeln.

Im eigenen Entwicklungslabor werden

Industriepartner

Der Beginn einer Erfolgsgeschichte — Firmengriinder Dr. Heinz Stocker

und seine ersten Produkte zur Konservierung von StrafSenschildern

aus dem Griindungsjahr 1959.

marktfahige Rezepturen fir Eigenmar-
kenkonzepte kundenindividuell erarbei-
tet. Liegt auch hier der Fokus auf der Au-
tomobilindustrie, gehéren mittlerweile
aber auch vermehrt Spezialartikel wie
Fahrrad- und Motorradpflegeprodukte,
Haushaltschemie bis hin zu Sneaker-

Reinigern zum Portfolio.

DR. STOCKER - EIN UNTERNEHMEN
MIT ZUKUNFT
Die Chemische Fabrik Dr. Stocker steht

auch nach 65 Jahren fiir Innovation,

Qualitat und Verlasslichkeit. Das Unter-
nehmen hat sich als starker Partner in
den Bereichen Car Wash, Car Care sowie
Private-Label etabliert und wird diesen
Weg auch in Zukunft erfolgreich fort-
setzen. Mit innovativen Produkten, um-
fangreichem Service und einem klaren
Fokus auf die Bediirfnisse seiner Kun-
den ist Dr. Stocker bestens fiir die Her-
ausforderungen der kommenden Jahre
gerlistet und investiert daher weiter in
den Ausbau seines Chemiestandortes in

Pfaffen-Schwabenheim.

Um Produktivit(its- oder QualitdtseinbufSen zu vermeiden, investieren die geschdifts-

fithrenden Gesellschafter (von links) Christian Méller, Dr. Oliver Gozdowski und

Benjamin Gozdowski — da wo es méglich ist - in Automatisation, wie der hier zu

sehende robotergesteuerte Flaschenaufsteller.




Der informierte Tankwart

TEXT| BILD: REDAKTIONTANKSTOP; ANDREY POPQV - ADOBE.STOCK.COM

Sie sind Betreiber oder Pachter einer Tankstelle, Sie kennen die Branche und Sie verfiigen iiber geballtes Wissen
rund um die Tankstelle. Hier gibt es Input, um Ihr Wissen zu erweitern. Diese Tipps bringt Sie und Ihren Service

nachhaltig und positiv ins Gedachtnis Ihres Kunden.

E wie Energie
Ob Benzin oder Diesel fiir das Auto oder ein Zuckerschub in Form eines Schokoriegels fiir den Fahrer oder die Fah-

rerin. Tankstelle = Energie, ganz klar.

Fiir viele Betreiber von freien Tankstellen steht immer noch die Frage offen: E-Ladesdulen — Energie als Treibstoff
verkaufen? Fiir Fragen zur Rentabilitdt und Machbarkeit oder zur Planung und Umsetzung stehen Ihnen zahlrei-
che Partner der Einkaufsgesellschaft freier Tankstellen zur Verfiigung. Bei Interesse schauen Sie gerne mal auf der

eft Homepage vorbei www.eft-service.de/partner in der Kategorie E-Mobilitat.
Unumstritten sind Tankstellen Energielieferanten, aber wie sieht es mit dem Energieverbrauch zum Betreiben der
Tankstelle aus? Energiesparende LED-Beleuchtung ist schon bei fast allen Tankstellen angekommen, aber wie sieht

es bei den Kiihltruhen und Kiihlschranken aus?

Und wann wurde eigentlich zuletzt der Stromlieferant verglichen?

Hier lohnt es sich einmal genauer hinzuschauen.

Aktuelles
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- WERBETECHNIK

Werben und informieren Sie flexibel und digital, ob im Aufen- oder Innenbereich.
Steigern Sie lhre Umsatze mit verkaufsfordernder Werbung fur Ihre Shop-Produkte und
Dienstleistungen. Daruber hinaus ermoglicht die Stele die automatische Anzeige von

Kraftstoffpreisen sowie Parkplatz- und Ladepark-Statusinformationen.
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Die korrekte Pausenzeit

TEXT: RA STEPHAN ZIEGER / BFT

Ist Thnen in Ihrem Betrieb schon einmal das Thema Pausen aufgefallen? Eher nein,
denken wir. Aber beim Bundesarbeitsgericht ist das Thema ,hochgekocht®. Dort ging
es um die Lage und Dauer der Pausen. Gegenstandlich war § 4 des Arbeitszeitgesetzes,

der die Ruhepausen regelt. Der Wortlaut von § 4 lautet wie folgt:

,Die Arbeit ist durch im Voraus feststehende Ruhepausen von mindestens 30 Minuten
bei einer Arbeitszeit von mehr als sechs bis zu neun Stunden und 45 Minuten bei einer
Arbeitszeit von mehr als neun Stunden insgesamt zu unterbrechen. Die Ruhepausen
nach Satz 1 kénnen in Zeitabschnitte von jeweils mindestens 15 Minuten aufgeteilt
werden. Langer als sechs Stunden hintereinander diirfen Arbeitnehmer nicht ohne

Ruhepause beschiftigt werden.”

Im entschiedenen Fall begehrte der Klager Ausgleich fir nicht genommene Ruhepau-
sen. Er hatte seine Pausen ohne Aufforderung in der Kantine verbracht und dabei
Uber einen Monitor seine Maschine beobachtet. Er war der Ansicht, dass darin eine
Form der Bereitschaft und eben nicht eine Ruhepause bestehe, da er standig bereit sei,

sofort an seiner Maschine weiterzuarbeiten.

Das Bundesarbeitsgericht hat die Klage abgewiesen. Es stehe dem Arbeitnehmer frej,
wo er seine Pausen verbringe. Die gesetzlichen Anforderungen an Pausen kénne auch
in flexiblen Schichtarbeitsmodellen umgesetzt werden. Eine starre Festlegung von
Pausen sei nicht erforderlich. Es sei nur notwendig, dass die Arbeitnehmer jedenfalls
zu Beginn der Pause wissen, wie lange sie zur Verfiigung steht und diese frei gestalten

kénnen.

UMSETZUNG IN DER TANKSTELLE

Schichtplane sollten so gestaltet werden, dass Pausen klar eingeplant sind und die
Mitarbeiter dariiber informiert werden, wann sie beginnen und enden. Pausen soll-
ten, wenn sie flexibel genommen werden kénnen, klar dokumentiert werden, damit
keinerlei Zweifel Giber die Einhaltung der gesetzlichen Anforderungen bestehen. Und
selbstverstandlich miissen Mitarbeiter keine Probleme befiirchten, wenn sie Proble-

me mit der Einhaltung der Pausenregelungen melden.

Ideal ist natiirlich ein separater Pausenraum. Unschadlich ist aber auch die Méglich-
keit, die Pause im Tankstellenraum selber oder auf dem Tankfeld zu verbringen. Aller-
dings sollte dann nicht das passieren, was man neulich auf einer gréBeren Tankstelle
beobachten konnten. Da nahmen die Mitarbeiterin der Tankstelle und ein Kollege aus
einer gegeniiberliegenden Tankstelle auf der Eistruhe Platz um gemeinsam eine Ziga-
rette zu rauchen. Arbeitstechnisch war das klar eine Pause, fiir das Erscheinungsbild

der Station war das aber eher nicht férderlich.
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Bundesarbeitsgericht, Urteil vom 21.08.2024 - 5 AZR 266/23

WAS MAN NOCH ZUM THEMA PAUSEN WISSEN MUSS

Uber Pausen wird in der Literatur eher selten geschrieben. Wissen sollte man aller-
dings ein paar Fakten, die iber den oben beschriebenen Wortlaut hinausgehen. So
darf eine Pause nicht am Anfang oder am Ende der Arbeitszeit liegen. Das wider-
spricht dem Sinn und Zweck einer Pause. Pausenzeit ist keine Arbeitszeit, auch das ist
selbstverstandlich. Sie wird deswegen auch nicht vergiitet. Raucherpausen und &hn-

liches sind Arbeitsunterbrechungen und miissen theoretisch nachgearbeitet werden.

Wer Jugendliche beschéftigt, muss ins Jugendarbeitsschutzrecht schauen. Dort ist
geregelt, dass Jugendlichen feste Pausen zustehen, damit sie sich von ihrer Arbeit er-

holen kénnen.

§ 11 JArbSchG sieht hier folgende Staffelung vor:

Bei Beschaftigungszeiten von mehr als 4,5 Stunden téglich betrdgt der Anspruch auf
eine Pause 30 Minuten und bei einer Arbeitszeit von mehr als 6 Stunden insgesamt 60
Minuten. Die erste Pause muss spatestens nach 4,5 Stunden eingelegt werden. Jede

Pause muss mindestens 15 Minuten dauern.

Und noch das hier: Von Ruhepausen unterscheiden sich Ruhezeiten. Das sind die
Zeiten zwischen den Arbeitszeiten. Auch fir diese gibt es spezielle Regeln. Diese sind
niedergelegt in § 5 Abs.1 ArbZG. EIf Stunden miissen zwischen Feierabend und dem
néchsten Arbeitsbeginn liegen, und zwar ohne Unterbrechung. Und fiir Jugendliche
wiederum noch einmal spezielle Regeln. Zwischen Feierabend und dem Arbeitsbeginn

am nachsten Tag mindestens 12 freie Stunden liegen (§ 13 JArbSchG).

Fir weitergehende Informationen fragen Sie bitte bei der Geschaftsstelle oder bei

Ihren Beratern nach.

Und ganz zum Schluss, wenn wir schon tiber Pausen reden. Zum Thema Pausen gibt
es die Arbeitsstattenverordnung. Und im Rahmen dieser Verordnung gibt es die Ar-
beitsstattenrichtlinie. Und die wiederum hat eine Ziffer 4 — Pausenrdume und Pausen-
bereiche. Und jetzt kommt Ziffer 4.1 Absatz 2 der Arbeitsstéttenrichtlinie. Dort hei3t
es wortlich: ,Ein Pausenraum oder Pausenbereich ist zur Verfiigung zu stellen, wenn
mehr als zehn Beschéftigte einschlieBlich Zeitarbeitnehmern gleichzeitig in der Ar-

beitsstatte tatig sind."



Aktion im November und Dezember

AT —

Umschlédge Tankgutscheine BFT

RUBRIK:

Details:
Art.-Nr.:

Preis:

Aktion:

VERBRAUCHSMATERIALIEN

53 x 105 mm | 100 Stiick pro VE
11121

€940

5 VE bestellen 1 VE gratis erhalten

Alle Artikel auf www.eft-service.de/shop

Fahrtenbiicher BFT und neutral

RUBRIK:

Details:

Art.-Nr.:

Preis:
Aktion:

VERBRAUCHSMATERIALIEN

DIN As, fiir 12 Monate, ohne Jahreszahl |
orange/schwarz/weif3 | 50 Stlick pro VE
10119 | 10120

€16,62

5 VE bestellen 1 VE gratis erhalten

Aktuelles
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Scheibenfrostschutz BFT
RUBRIK: FAHRZEUGZUBEHOR | FROSTSCHUTZ

Details: -30°C VE: Flasche 12x 1L oder Kanister
VE 4x 5L | -60°C VE: Flasche 12x 1L oder
Kanister 4x 5L

Art.-Nr.. 385162 385163 | 385082 | 385084

Preis: ab €18,00

Ankiindigung fiir Januar und Februar

w W
® W

Kundendiensteimer aus HD-PE Kiihlwasserkannen New Style aus
mit Schwammeinsatz HD-PE, spezielle Tankstellenausfiihrung

RUBRIK: TANKFLACHE & FORECOURT | SB-SERVICE RUBRIK: TANKFLACHE & FORECOURT | SB-SERVICE

Details: GroBe: 10 L | Farben: anthrazit, blau, Details: GroBe: 8,5 L | Farben: anthrazit, blau,
orange, rot, schwarz orange, rot, schwarz

Art.-Nr.: 10380 | 10030 | 10028 | 10323 | 10029 Art.-Nr.: 10381 | 10252 | 10250 | 10382 | 10251

Preis: €10,49 Preis: €17,99

Aktion: 5% Rabatt Aktion: 5% Rabatt
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Alle Preise verstehen sich zzgl. ges. MwSt. und Versand.



Mitmachen lohnt sich!

Kurz mal nachgedacht.

Losen Sie das Bilderratsel und gewinnen Sie unseren attraktiven Preis.

Die neue Motto-Tankstelle, gebaut von der Firma Griinwald, begeistert =~ Laut Lekkerland stéirken diese, neben Promotions und reduzierten

besonders diese Zielgruppe Artikeln, die Kundenbindung

Dieser kleine Helfer mit dem Namen Robbi serviert lautlos in der Durch die hochkonzentrierte Formel von Sonax kann dies zuverldssig
neuen durch die Firma s-iQ gebaute Station in Baiersbronn durchgefiihrt werden

13 8 2 6 14 7
Einsendeldsungswort
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Unter allen Einsendungen wird ein Gewinner gezogen. Teilnehmen
kénnen ausschlief8lich Abonnenten des Magazins TANKSTOP.

Senden Sie als Abonnent einfach das Einsendel6sungswort per E-Mail
an die Redaktion des TANKSTOP:

Beriicksichtigt werden ausschlieBlich per E-Mail eingehende Einsen-

dungen mit vollstandiger postalischer Adresse und Telefonnummer.

A

Mit diesen bietet WEAT bereits heute AFIR-konforme Lésungen fiir
Ad-hoc Ladungen

Die Kombination aus diesem und Objektgestaltung macht die

WACHTER Group zu einem starken Partner im Tankstellenmarkt

77

Unser aktueller Gewinn

Das schicke schwarze Notebook hat eine angenehme Haptik und
eine Bildschirmdiagonale vom 15,6 Zoll, im Inneren arbeitet ein Intel
Prozessor. Der Arbeitsspeicher umfasst 8GB und der SSD Speicher
ganze 512 GB. Das HP Notebook verfiigt tiber das Windows 11

Betriebssystem.

TEXT | BILD: REDAKTION TANKSTOP

Einfach das Rétsel 16sen und das Einsendelésungswort samt Ihrer
postalischen Adresse mailen - fertig. Wir driicken allen Teilneh-

mern die Daumen und wiinschen viel Gliick.

Teilnehmen kénnen ausschlieBlich Abonnenten des Magazins TANKSTOP
mit folgenden Ausnahmen: Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter der an der Her-
ausgabe des Magazins beteiligten Unternehmen sowie deren Angehorige sind
von der Teilnahme am Gewinnspiel ausgeschlossen; ebenso ist der Rechtsweg
ausgeschlossen. Eine Barauszahlung des Gewinns ist nicht méglich.

Das Losungswort des letzten

Rétsels lautet:



Fiir die Inhalte der vorgestellten Termine und Seminare
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TANKSTELLE &
MITTELSTAND

25

Die Branchenmesse
21. + 22. Mai 2025 - Messe Essen

Jetzt anmelden unter tankstellenmesse.de
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WIR BUNDELN TANKSTELLEN-KOMPETENZ



